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ВСТУП 

 

Актуальність теми полягає в тому, що в умовах ринкової економіки 

договір купівлі-продажу є основним регулятором взаємовідносин між 

виробниками (фірмами-продавцями) і споживачами, правових відносин у сфері 

розподілу та перерозподілу матеріальних благ, забезпечуючи вільний і 

оптимальний розвиток усіх форм власності, підприємництва і торгівлі. 

Договір купівлі-продажу — цивільно-правовий договір, за яким одна 

сторона (продавець) зобов'язується передати річ (товар) у власність другій 

стороні (покупцеві), а покупець зобов'язується прийняти цей товар і сплатити за 

нього певну грошову суму (ціну). До окремих видів договорів купівлі-продажу 

відносяться: договори купівлі-продажу, договір поставки товарів, договір 

поставки товарів для державних потреб, договір контрактації 

сільськогосподарської продукції, договір енергопостачання, договір продажу 

нерухомості, договір продажу підприємства. До них застосовуються загальні 

положення про договір купівлі-продажу, якщо інше не передбачене в самому 

законодавстві. До купівлі-продажу цінних паперів і валютних цінностей 

положеннями, передбаченими ЦК, застосовуються, якщо окремим законом не 

встановлено спеціальні правила їх купівлі-продажу. Таке ж правило 

поширюється на особливості купівлі та продажу товарів окремих видів, 

визначених чинним законодавством. Продаж майнових прав охоплюється 

положеннями, передбаченими ЦК, якщо інше не випливає із змісту або 

характеру цих прав.  

У відношенні договорів міжнародної купівлі-продажу товарів норми ЦК 

діють у випадку, якщо сторони повністю або частково виключили застосування 

Конвенції або коли конкретне питання в Конвенції прямо не вирішується і не 

може бути врегульоване відповідно до її загальних принципів, а колізійне право 

відсилає до цивільного права України. У зарубіжних країнах регулювання 

договору купівлі-продажу товарів здійснюється різними джерелами. Так, для 

ряду країн континентальної правової системи характерна наявність норм про 



 

 

договір купівлі-продажу одночасно в цивільних і торгових кодексах. У деяких 

країнах видані спеціальні акти про договір купівлі-продажу, зокрема в Англії — 

Закон про продаж товарів 1979 року. По праву всіх країн договір купівлі-

продажу розглядається як двосторонній, відплатний, консенсуальний. Предмет 

договору купівлі-продажу будь-якого виду — товар. 

Договір купівлі-продажу, безумовно, є одним з найефективніших засобів 

взаємозв’язку виробництва і споживання, регулятором нормального 

функціонування господарського комплексу країни. Він може укладатися між 

громадянами, між організаціями (підприємствами, установами), а також між 

організаціями і громадянами, що свідчить про його універсальність. 

Мета курсової роботи – охарактеризувати правову природу договору 

купівлі – продажу та визначити його значення в цивільному обороті.  

Завдання роботи: на підставі нормативно-правових актів проаналізувати 

механізм правового регулювання економічних відносин за договором купівлі-

продажу, який є одним з найефективнішим засобом взаємозв’язку виробництва 

(продажу) і споживання, регулятором функціонування на відповідному рівні 

господарського комплексу країни. 

Методи дослідження:  Написання курсової було здійснено за допомогою 

системного аналізу. Застосування порівняльно-правового та логіко-правового 

методів дозволило визначити доцільність застосування в господарській 

діяльності договорів купівлі-продажу. 

Курсова містить 4 розділи, де розкриті поняття і предмет договору 

купівлі-продажу, елементи договору, види договорів купівлі-продажу та 

порядок їх укладання. 

 

 

 

 

 

 



 

 

РОЗДІЛ 1. ПОНЯТТЯ І ПРЕДМЕТ ДОГОВОРУ КУПІВЛІ-ПРОДАЖУ 

 

Зг ідно зі ст. 655 Цив ільного кодексу України (далі – ЦКУ), за договором 

куп івлі-продажу одна сторона (продавець) передає або зобов’язується передати 

майно (товар) у власн ість інш ій стороні (покупцю), а покупець при ймає або 

зобов’язується при йняти майно (товар) і сплатити за нього певну грошову суму. 

 Істотними умовами даного договору є [5]: 

 1. предмет договору: умова про предмет договору є істотною для вс іх без 

винятк ів вид ів договор ів, що прямо передбачено в ч. 1 ст. 638 ЦКУ; 

 2. ц іна договору: умова про ц іну договору є істотною умовою договору 

куп івлі-продажу, оск ільки цей догов ір є в ідшкодувальним договором. Зг ідно зі 

ст. 691 ЦКУ, умова про ц іну договору може бути виражена такими способами: 

а) ц іна може бути встановлена прямо в договорі куп івлі продажу, 

наприклад, у договорі може бути вказано: ―Ц іна товару за даним Договором 

складає 100 грн‖ 

b) ц іна договору може визначатися, виходячи з умов договору, тобто в 

договорі вказується ц іна у вигляді певного алгоритму, що дозволяє ―ви йти‖ на 

цифру, виражену в грошових одиницях. Наприклад: ―Сторони д ійшли згоди 

про те, що ц іна товару визначається на дату передачі товару, виходячи з 

оф іц ійно затверджених Продавцем ц ін, що вказуються в його Каталозі товар ів. 

П ідтвердженням оф іц ійного затвердження ц іни є Каталог товар ів Продавця з 

п ідписом уповноважено ї особи і печаткою, яки й додається до накладно ї на 

передачу товару‖; 

с) як ц іна товару, так і порядок її визначення можуть взагалі не 

вказуватись у договорі куп івлі-продажу. Зг ідно зі ст. 691 ЦКУ, за в ідсутності в 

договорі куп івлі-продажу ц іни товару або порядку її визначення ц іна 

визначається виходячи із звичайних ц ін, що склалися на аналог ічні товари на 

момент укладення договору;  

 3. терм ін виконання зобов’язань за договором: в ідпов ідно до ст. 663 

ЦКУ, продавець зобов’язани й передати товар покупцю в строк, встановлени й 



 

 

договором куп івлі-продажу, а якщо зм іст договору не дає можливості 

визначити цей терм ін, – в ідпов ідно до положень ст. 530 ЦКУ. Зг ідно зі ст. 530 

ЦКУ, якщо в зобов’язанні встановлени й терм ін (момент) його виконання, то 

воно п ідлягає виконанню в цей терм ін (момент). Якщо терм ін (момент) 

виконання боржником зобов’язання не встановлени й або визначени й моментом 

пред’явлення вимоги, кредитор має право вимагати його виконання в будь-яки й 

час. Боржник має виконати таке зобов’язання в семиденни й терм ін з дня 

пред’явлення вимоги, якщо обов’язок негайного виконання не випливає з 

договору або акт ів цив ільного законодавства [11].  

Як було вказано в ище, зобов’язанням продавця за договором куп івлі-

продажу є передача товару. В ідпов ідно до ст. 664 ЦКУ, вказани й обов’язок 

продавця вважається в иконаним: 

 а) якщо продавець має достав ити товар покупцю: в момент вручення 

товару покупцю; 

 б) якщо продавець має передати товар покупцю за м ісцезнаходженням 

товару: в момент надання товару в розпорядження покупця; 

 в) якщо в договорі не вказано жодного із згаданих в ище двох в ипадк ів: у 

момент здачі товару перев ізнику або орган ізац ії зв’язку для доставки покупцю. 

Догов ір куп івлі-продажу - це угода, за якою продавець (одна сторона) 

зобов'язується передати майно у власн ість покупцеві (друга сторона), а 

покупець зобов'язується при йняти майно і сплатити за нього певну грошову 

сум у. 

За договором куп івлі-продажу продавець зобов'язується передати 

покупцеві майно у власн ість або повне господарське в ідання чи оперативне 

управл іння, а останн ій зобов'язується при йняти це майно і сплатити за нього 

обумовлену угодою грошову сум у. 

Це оплатни й, двосторонн ій і консесуальни й догов ір. В ін спрямовани й на 

безповоротне в ідчуження продавцем майна і перех ід його у власн ість (повне 

господарське в ідання чи оперативне управл іння) покупця, і, отже, є юридичною 



 

 

п ідставою в иникнення такого зобов'язального правов ідношення, яке обумовлює 

появу у покупця абсолютного речового права. 

Догов ір куп івлі-продажу, як пр ав ило, має однор азов и й хар актер і 

укладається переважно на те майно, яке є в наявності і п ідготовлене для 

в ідчуження. При цьом у продавцеві сплачується варт ість в ідчужуваного майна 

лише у грошовом у в ир аженні. В окремих в ипадках для покупця станов ить 

інтерес не саме придбане майно (як матер іальни й об'єкт), а заф іксоване в ньом у 

те чи інше пр аво в имоги, наприклад, у р азі куп івлі ц інних папер ів. Оплата 

придбаного майна пов инна зд ійсн юватися у нац іональн ій валюті Укр аїни, за 

в инятком в ипадк ів, передбачених законом [10]. 

Двосторонн ій хар актер куп івлі-продажу обумовлює взаємне в иникнення 

у кожно ї із стор ін пр ав і обов'язк ів. Так, з укладенням такого договору 

продавець при ймає на себе обов'язок передати покупцеві певну р іч і водночас 

набуває пр ава в имагати її оплати, а покупець, у свою чергу, зобов'язани й 

зд ійснити оплату придбано ї речі і водночас набуває пр ава в имагати в ід покупця 

її передачі. Іншими словами, в договорі куп івлі-продажу в ідпов ідним пр авам і 

обов'язкам продавця кореспондуються в ідпов ідні пр ава І обов'язки покупця і 

навпаки. 

Догов ір куп івлі-продажу є консесуальним, оск ільки пр ава і обов'язки 

стор ін в иникають у момент досягнення ними згоди щодо ус іх істотних умов. 

Настання цього моменту може мати ряд особливостей, зумовлених тим, що для 

окремих в ид ів договор ів куп івлі-продажу законодавець передбачає спец іальні 

в имоги до їх оформлення, без додержання яких укладен а угода не може 

вважатися д ійсною. 

З ур ахуванням особливостей орган ізац ійно-пр авов их форм торг івлі, що 

в икористовуються н а територ ії перебування стор ін договору куп івлі-продажу, 

особливостей в ідчужуваних об'єкт ів, особливостей способу укладення та 

в икон ання договору існує к ілька р ізнов ид ів договору куп івлі-продажу, зокрема: 

- договори куп івлі-продажу в оптов ій і роздр ібн ій торг івлі; 

- договори, які укладаються н а б іржах і аукц іон ах; 



 

 

- договори куп івлі-продажу, які укладаються у внутр ішньом у і в 

зовн ішньоеконом ічном у об ігу; 

- договори куп івлі-продажу земельних д ілян ок, валютних ц інн остей, 

жилих будинк ів, квартир, автомашин; 

- договори куп івлі-продажу н а умовах ком іс ії, консигн ац ії та поставки; 

- договори куп івлі-продажу об'єкт ів приватизац ії; 

- форвардні і ф'ючерсні угоди куп івлі-продажу. 

Кожен з них має певні особливості щодо умов укладення та в икон ання, 

в изн ачення пр ав і обов'язк ів стор ін та пр авов их н асл ідк ів нев икон ання 

(нен алежн ого в икон ання) договору [10]. 

В ідпов ідн о до цив ільн ого закон одавства сторон ами в договорі куп івлі-

продажу в иступають продавець і покупець. Ними можуть бути будь-які 

суб'єкти цив ільних пр авов ідн осин: громадяни, юридичні особи, держава. Одн ак 

умов и участі кожн ого з цих суб'єкт ів у договорі куп івлі-продажу не завжди 

одн акові, що залежить в ід обсягу пр авоздатн ості і д ієздатн ості конкретн ого 

суб'єкта цив ільних пр авов ідн осин, форми власн ості в ідчужуван ого майка, його 

пр авового режим у та інших обстав ин. 

Закон ом можуть в изн ачатися певні спец іальні умов и щодо участі 

в ідпов ідних юридичних ос іб у товарооб ігу з ур ахуванням статутних ц ілей 

їхньо ї д іяльн ості (н априклад, щодо комерц ійн о ї д іяльн ості пол ітичних парт ій, 

громадських, рел іг ійних об'єдн ань). В умовах переходу до ринков их реформ 

держава в ідмов илася в ід мон опол ії н а зовн ішньоекон ом ічну д іяльн ість. 

В ідтепер суб'єктами зовн ішньоекон ом ічн о ї д іяльн ості (у том у числі 

торговельн о ї) можуть бути як ф ізичні, так і юридичні особи н а засадах, 

в изн ачених спец іальним закон одавством, зокрема Закон ом Укр аїни «Про 

зовн ішньоекон ом ічну д іяльн ість». 

За статтею 225 ЦК Укр аїни пр аво продажу майн а, кр ім в ипадк ів 

прим усового продажу, н алежить власникові. Іншими словами, це положення 

закону озн ачає, що при ймати р ішення про в ідчуження майн а (в изн ачати його 

пр авову долю) має пр аво лише його власник, оск ільки за договором куп івлі-



 

 

продажу продавець зобов'язани й передати покупцеві не лише саме майн о, а й 

пр аво власн ості н а нього (пр аво повн ого господарського в ідання чи 

опер ативн ого упр авл іння). Т ільки за тако ї умов и у покупця може в иникнути 

в ідпов ідне пр аво. Продавець не може передати покупцеві те, н а що в ін сам не 

має пр ава. 

У закон одавстві не розкривається зм іст поняття «прим усов и й продаж», 

в изн ачаються лише п ідстав и для зд ійснення прим усового продажу майн а. До 

таких п ідстав н алежать продаж описан ого у боржника майн а з метою 

задоволення в имог кредитор ів (ст.388 Цив ільн ого процесуальн ого кодексу 

Укр аїни), продаж заставлен ого майн а в порядку, встан овлен ом у Закон ом 

Укр аїни «Про заставу», продаж майн а в ідпов ідн о до Закону Укр аїни «Про 

в ідн овлення платоспроможн ості боржника або в изн ання його банкрутом», 

реал ізац ія конф іскованих предмет ів, які стали зн аряддям або безпосередн ім 

об'єктом адм ін істр ативн ого пр авопорушення (ст-315 Кодексу Укр аїни про 

адм ін істр ативні пр авопорушення) тощо [11]. 

В ід прим усового продажу майн а необх ідн о в ідмежовувати інші можливі 

в ипадки в ідчуження майн а за в ідсутн ості н а це волі власника. Так, Цив ільним 

кодексом Укр аїни, окремими закон одавчими актами встан овлюється особлив и й 

порядок реал ізац ії нев итребуваних за договором побутового замовлення 

в иготовлених п ідрядчиком речей, нев итребуваних н а тр анспорті вантаж ів і 

багажу, майн а, в ідпр авлен ого через органи зв'язку. У н аведених в ипадках 

продаж зазн ачен ого майн а не є прим усов им, а лише зд ійсн юється без згоди 

власника, оск ільки таки й нев ідоми й або не в иявляє інтересу до н алежн ого йом у 

майн а, що може завдати охоронцю майн ово ї шкоди, Зв ідси можн а зробити 

в исн овок, що коло п ідстав для продажу майн а невласником зн ачн о ширше, н іж 

це передбачен о статтею 225 ЦК Укр аїни. 

Власникові не обов'язково особисто бр ати участь в укладенні договору 

куп івлі-продажу. В ін може зд ійснити ці повн оваження через свого 

представника або ком іс іонер а, В таком у в ипадку покупець досягає т ієї само ї 

мети, що і при куп івлі майн а безпосередньо у власника, хоча й з певними 



 

 

особливостями. Так, при продажу майн а, здан ого н а ком іс ію, продавцем 

в иступає ком іс іонер, а не власник такого майн а. Том у у р азі в иявлення 

в ідхилень в ід умов договору куп івлі-продажу покупець звертається з 

претенз іями до ком іс іонер а (продавця), а не до ком ітента (власника). При 

укладенні договору куп івлі-продажу продавцем через свого пов ірен ого (н а 

п ідставі договору доручення) сторон ою в ньом у є власник, а не пов ірени й. 

У статті 225 ЦК Укр аїни в изн ачен о також н асл ідки продажу майн а 

невласником за в ідсутн ості в останнього н алежних повн оважень н а зд ійснення 

д ій по в ідчуженн ю майн а. Якщо продавець, зазн ачен о в ц ій статті, не є його 

власником, покупець н абуває пр ава власн ості лише у тих в ипадках, коли 

в ідпов ідн о до закону власник не впр аві в итребувати в ід нього майн о (ст.145 ЦК 

Укр аїни). 

Якщо продавцем майн а може бути лише певн а особа, тобто, як пр ав ило, 

власник, то покупцем може бути будь-яка особа. Обов'язковою умовою участі 

громадян сторон ою в договорі куп івлі-продажу є н аявн ість у них достатньо ї 

д ієздатн ості (ст.11—16 ЦК Укр аїни). П ідприємства (орган ізац ії, устан ов и) 

пов инні мати статус юридичн о ї особи, а угоди, що ними укладаються, не 

пов инні суперечити ц ілям їхньо ї д іяльн ості, передбаченим в устан овчих 

документах, 

Чинним закон одавством в окремих в ипадках може встан овлюватися 

особлив и й пр авов и й статус продавц ів і покупц ів. Наприклад, в ідпов ідн о до 

Закону Укр аїни «Про приватизац ію невеликих державних п ідприємств (малу 

приватизац ію)» продавцями об'єкт ів мало ї приватизац ії, що перебувають у 

загальн одержавн ій та ком ун альн ій власн ості, є в ідпов ідн о Фонд державн ого 

майн а Укр аїни, його рег іон альні в ідд ілення та представництва, органи 

приватизац ії, створені м ісцев ими Радами н ародних депутат ів. Покупцями 

об'єкт ів мало ї приватизац ії можуть бути ф ізичні та юридичні особи, які 

в изн аються покупцями в ідпов ідн о до Закону Укр аїни «Про приватизац ію 

державн ого майн а» (стаття 8). Разом з тим, не можуть бути покупцями: 

юридичні особи, серед засн овник ів та учасник ів яких є органи державн о ї влади 



 

 

та упр авл іння; пр ац івники орган ів приватизац ії та особи, яким заборонен о 

займатися п ідприємницькою д іяльн істю (кр ім в ипадк ів в икористання ними 

приватизац ійних папер ів). 

Істотними умовами договору куп івлі-продажу є умов и про предмет і ц іну. 

Доки сторони не д ійдуть згоди щодо цих двох умов, догов ір не може вважатися 

укладеним, незважаючи н а погодження вс іх можлив их інших умов (про строк, 

м ісце, спос іб в икон ання тощо). Інші умов и також можуть н абути зн ачення 

істотних, якщо щодо них за заявою одн ієї із стор ін пов инн о бути досягнуто 

згоди (ст.153 ЦК Укр аїни). Наприклад, у р азі продажу товар ів у кредит з 

н аступним погашенням платеж ів встан овлення в договорі строку повернення 

кредиту н абуває зн ачення істотн о ї умов и [8]. 

Предметом договору куп івлі-продажу можуть бути окремі речі або їх 

сукупн ість (об'єкти природи або створені людин ою матер іальні блага), а також 

певні зобов'язальні пр ава, які пов'язані з можлив істю реал ізац ії заф іксованих у 

них повн оважень н а можливе отримання майн ов их в игод (заф іксованих, 

н априклад, у ц інних папер ах). У сучасних умовах зн ачн ого поширення н абув 

об іг ц інних папер ів, зн ачення яких за соц іал істичн о ї екон ом іки було 

м ін імальним. В ідпов ідн о до Закону Укр аїни «Про ц інні папери та фондов и й 

рин ок» Ц інні папери - документи встан овлен о ї форми з в ідпов ідними 

рекв ізитами,  що  посв ідчують  грошові  або  інші  майн ові  пр ава, в изн ачають  

взаємов ідн осини особи,  яка їх розм істила (в идала),  і власника,   та   

передбачають   в икон ання   зобов'язань  зг ідн о  з проспектом  їх  ем іс ії  (за  

ем іс ійними ц інними папер ами), а також можлив ість  передачі  пр ав, що 

в ипливають із цих документ ів, іншим особам.  

В юридичн ій л ітер атурі н азиваються й інші документи, що мають озн аки 

ц інних папер ів, а саме: чеки, акредитив и, ощадні книжки, лотерейні б ілети, 

стр ахові пол іси, н акладні, вар анти, кон осаменти. Своєр ідними ц інними 

папер ами є приватизац ійні документи (майн ові сертиф ікати, житлові чеки, 

земельні бони). Ц інні папери можуть бути іменними або н а пред'явника. Якщо 

ц інні папери н а пред'явника обертаються в ільн о, то іменні ц інні папери, якщо 



 

 

інше не передбачен о зазн аченим Закон ом або в них самих спец іальн о не 

передбачен а заборон а об ігу, передаються із спец іальним передавальним 

записом, що засв ідчує перех ід пр ав за ц інним папером до іншо ї особи.  

За чинним закон одавством предметом договору куп івлі-продажу не 

можуть бути боргові зобов'язання, авторські пр ава. В ідн осини переуступки чи 

переходу Їх до інших ос іб регулюються н ормами інших пр авов их інститут ів. 

 



 

 

 

РОЗД ІЛ 2. СТОРОНИ ДОГОВОРУ КУП ІВЛІ-ПРОДАЖУ 

 

2.1. Елементи договору куп івлі-продажу 

 

В ідпов ідн о до цив ільн ого закон одавства сторон ами в договорі куп івлі-

продажу в иступають продавець і покупець. Ними можуть бути будь-які 

суб'єкти цив ільних пр авов ідн осин: громадяни, юридичні особи, держава. Одн ак 

умов и участі кожн ого з цих суб'єкт ів у договорі куп івлі-продажу не завжди 

одн акові, що залежить в ід обсягу пр авоздатн ості і д ієздатн ості конкретн ого 

суб'єкта цив ільних пр авов ідн осин, форми власн ості в ідчужуван ого майн а, його 

пр авового режим у та інших обстав ин. 

Закон ом можуть в изн ачатися певні спец іальні умов и щодо участі 

в ідпов ідних юридичних ос іб у товарооб ігу з ур ахуванням статутних ц ілей 

їхньо ї д іяльн ості (н априклад, щодо комерц ійн о ї д іяльн ості пол ітичних парт ій, 

громадських, рел іг ійних об'єдн ань). В умовах переходу до ринков их реформ 

держава в ідмов илася в ід мон опол ії н а зовн ішньоекон ом ічну д іяльн ість. 

В ідтепер суб'єктами зовн ішньоекон ом ічн о ї д іяльн ості (в том у числі 

торговельн о ї) можуть бути як ф ізичні, так і юридичні особи н а засадах, 

в изн ачених спец іальним закон одавством, зокрема Закон ом Укр аїни «Про 

зовн ішньоекон ом ічну д іяльн ість». 

За статтею 225 ЦК Укр аїни пр аво продажу майн а, кр ім в ипадк ів 

прим усового продажу, н алежить власникові. Іншими словами, це положення 

закону озн ачає, що при ймати р ішення про в ідчуження майн а (в изн ачати його 

пр авову долю) має пр аво лише його власник, оск ільки за договором куп івлі-

продажу продавець зобов'язани й передати покупцеві не лише саме майн о, а й 

пр аво власн ості н а нього (пр аво повн ого господарського в ідання чи 

опер ативн ого упр авл іння). Т ільки за тако ї умов и у покупця може в иникнути 

в ідпов ідне пр аво. Продавець не може передати покупцеві те, н а що в ін сам не 

має пр ава. Ран іше чинним закон одавством встан овлювався ряд обмежень щодо 



 

 

пр ава суб 'єкт ів цив ільних пр авов ідн осин укладати певні договори куп івлі-

продажу. Наприклад, громадяни не могли н абувати у власн ість засоби 

в иробництва (за незн ачними в инятками), юридичні особи мали пр аво н абувати 

майн о лише з ур ахуванням своєї статутн о ї д іяльн ості, а також позбавлялися 

можливості безпосередньо бр ати участь у зовн ішн ій торг івлі. 

Власникові не обов'язково особисто бр ати участь в укладенні договору 

куп івлі-продажу. В ін може зд ійснити ці повн оваження через свого 

представника або ком іс іонер а. В таком у в ипадку покупець досягає т ієї само ї 

мети, що і при куп івлі майн а безпосередньо у власника, хоча й з певними 

особливостями. Так, при продажу майн а, здан ого н а ком іс ію, продавцем 

в иступає ком іс іонер, а не власник такого майн а. 

 Том у у р азі в иявлення в ідхилень в ід умов договору куп івлі-продажу 

покупець звертається з претенз іями до ком іс іонер а (продавця), а не до 

ком ітента (власника). При укладенні договору куп івлі-продажу продавцем 

через свого пов ірен ого (н а п ідставі договору доручення) сторон ою в ньом у є 

власник, а не пов ірени й [7]. 

У статті 225 ЦК Укр аїни в изн ачен о також н асл ідки продажу майн а 

невласником за в ідсутн ості в останнього н алежних повн оважень н а зд ійснення 

д ій по в ідчуженн ю майн а. Якщо продавець, зазн ачен о в ц ій статті, не є його 

власником, покупець н абуває пр ава власн ості лише у тих в ипадках, коли 

в ідпов ідн о до закону власник не впр аві в итребувати в ід нього майн о (ст.145 ЦК 

Укр аїни). 

Якщо продавцем майн а може бути лише певн а особа, тобто, як пр ав ило, 

власник, то покупцем може бути будь-яка особа. Обов'язковою умовою участі 

громадян сторон ою в договорі куп івлі-продажу є н аявн ість у них достатньо ї 

д ієздатн ості (ст.ст.11—16 ЦК Укр аїни). П ідприємства (орган ізац ії, устан ов и) 

пов инні мати статус юридичн о ї особи, а угоди, що ними укладаються, не 

пов инні суперечити ц ілям їхньо ї д іяльн ості, передбаченим в устан овчих 

документах. 



 

 

Чинним закон одавством в окремих в ипадках може встан овлюватися 

особлив и й пр авов и й статус продавц ів і покупц ів. Наприклад, в ідпов ідн о до 

Закону Укр аїни «Про приватизац ію невеликих державних п ідприємств (малу 

приватизац ію)» продавцями об'єкт ів мало ї приватизац ії, що перебувають у 

державн ій та ком ун альн ій власн ості, є в ідпов ідн о Фонд державн ого майн а 

Укр аїни, його рег іон альні в ідд ілення та представництва, органи приватизац ії, 

створені м ісцев ими Радами. Покупцями об'єкт ів мало ї приватизац ії можуть 

бути ф ізичні та юридичні особи. Разом з тим, не можуть бути покупцями: 

юридичні особи, серед засн овник ів та учасник ів яких є органи державн о ї влади 

та упр авл іння; пр ац івники орган ів приватизац ії та особи, яким заборонен о 

займатися п ідприємницькою д іяльн істю (кр ім в ипадк ів в икористання ними 

приватизац ійних папер ів) [8]. 

Тр адиц ійн о до елемент ів договору кр ім предмету договору в ідн осять 

ц іну, строк, форм у, зм іст, тобто пр ава та обов’язки стор ін. 

 

2.2. Ц ін а як осн овн а умова договору куп івлі-продажу 

 

Наступн ою істотн ою умовою договору куп івлі-продажу є ц ін а - певн а 

грошова сума, сплачуван а покупцем за отриману в ід продавця р іч. Ц ін а 

пов инн а бути обов'язково в изн ачен а в договорі шляхом досягнення сторон ами 

щодо цього обоп ільн о ї згоди. 

Зг ідн о з Деклар ац ією про державни й суверен ітет Укр аїни та Закон ом 

«Про екон ом ічну самост ійн ість Укр аїни» 3 грудня 1990 р. був при йняти й Закон 

Укр аїни «Про ц іни і ц ін оутворення», (втр атив чинн ість в ід 03.08.2012) яки й 

фактичн о започаткував осн ов и самост ійн о ї укр аїнсько ї ц ін ово ї пол ітики. За 

цим Закон ом у н ародн ом у господарстві застосовувалися в ільні ц іни і тарифи, 

державні ф іксовані та регульовані ц іни і тарифи, створюються необх ідні 

екон ом ічні гар ант ії для в иробник ів; ц іни внутр ішнього ринку мають бути 

ор ієнтовані н а р івень св ітового ринку. Чинни й н а сьогодн ішн ій день Закон 

Укр аїни «Про ц іни і ц ін оутворення» в ід 21 червня 2012 року № 5007-VI 



 

 

в изн ачає осн овні засади ц ін ово ї пол ітики і регулює в ідн осини, що в иникають у 

процесі форм ування, встан овлення та застосування ц ін, а також зд ійснення 

державн ого контролю (н агляду) та спостереження у сфері ц ін оутворення. 

За чинним закон одавством сторони в договорі куп івлі-продажу, які 

займаються п ідприємницькою д іяльн істю, впр аві в ільн о в изн ачити ц іну 

предмета угоди, а в передбачених закон ом в ипадках пов инні керуватися 

державними ф іксованими чи регульованими ц ін ами. Абсолютн о в ільн о 

в изн ачають ц іну громадяни, які укладають р азові угоди куп івлі-продажу, 

н априклад, н а речов их ринках [9]. 

Особлив и й порядок в изн ачення ц ін передбачени й для 

зовн ішньоекон ом ічних угод. Суб'єкти зовн ішньоекон ом ічн о ї д іяльн ості 

Укр аїни ус іх форм власн ості при зд ійсненні експортн о-імпортних опер ац ій (у 

том у числі куп івлі-продажу) пов инні вр аховувати так звані індикативні ц іни, 

які встан овлюються з метою зб ільшення н адходжень валютних кошт ів, 

зменшення валютних в итр ат н а закуп івлю товар ів за імпортом, запоб ігання 

демп інгу. 

Залежн о в ід орган ізац ійн о-пр авово ї форми торг івлі ц іни н а товари 

(продукц ію) можуть бути оптов ими або роздр ібними. У роздр ібн ій 

торговельн ій мережі вони ф іксуються в прейскур антах, ц інниках тощо. 

Придбання продукц ії н а п ідставі державн ого замовлення зд ійсн юється за 

закуп івельними ц ін ами. Нац іон альним банком Укр аїни закуп івельні ц іни 

встан овлюються також н а дорогоц інні метали. 

Зв ичайн о ж у договорі куп івлі-продажу, кр ім предмета й ц іни, сторони 

можуть в изн ачати й інші умов и, н априклад, порядок розр ахунк ів, доставки 

товару, строки в икон ання договору [9]. 

 

2.3. Форма договору куп івлі-продажу 

 

Догов ір куп івлі-продажу, як і будь-яка інша цив ільн о-пр авова угода, має 

певну форм у. В Цив ільн ом у кодексі Укр аїни в ідсутня стаття, якою б 



 

 

безпосередньо в изн ачалася форма для ус іх р ізн ов ид ів договору куп івлі-

продажу. Одн ак цей Кодекс та інші закон одавчі акти м істять н орми, в яких 

обумовлюється особлив и й порядок оформлення окремих договор ів куп івлі-

продажу. Якщо спец іальними пр авов ими н ормами не в изн ачен а форма того чи 

іншого р ізн ов иду договору куп івлі-продажу, то необх ідн о керуватися 

загальними пр ав илами цив ільн ого закон одавства про форм у угод. Тобто, 

догов ір куп івлі-продажу може укладатися в усн ій чи письмов ій (зв ичайн ій або 

н отар іальн ій) формі, а також шляхом зд ійснення так званих конклюдентних д ій 

залежн о в ід умов, передбачених статтями 42-43 ЦК Укр аїни (Додаток). 

З укладенням договору куп івлі-продажу, як і будь-яко ї іншо ї 

двосторонньо ї угоди, у кожн о ї із стор ін в иникають пр ава і обов'язки, які 

стан овлять його зм іст. Важливо, що пр ава одн ієї сторони сп івв ідн осяться з 

обов'язками іншо ї сторони таким чин ом, що в ідпов ідн ом у обов'язку продавця 

кореспондується в ідпов ідне пр аво покупця і н авпаки. Так, одним з 

н айважлив іших обов'язк ів продавця є передача ним майн а у власн ість (у повне 

господарське в ідання або опер ативне упр авл іння) покупця, а останн ій н абуває 

пр аво в имагати передачі йом у цього майн а. У свою чергу покупець 

зобов'язани й при йняти в ід продавця придбане майн о і сплатити за нього 

обумовлену ц іну, а продавець в ідпов ідн о впр аві в имагати при йняття покупцем 

продан ого майн а (якщо в ін у цьом у зац ікавлени й) і сплати за нього н алежн о ї 

грошово ї суми. Том у ан ал із зм істу обов'язк ів дає одн очасн о уявлення і про 

в ідпов ідни й зм іст пр ав стор ін, що робить недоц ільним детальни й розгляд ус іх 

пр ав стор ін. Викон ання зазн ачених обов'язк ів має зд ійсн юватися обома 

сторон ами одн очасн о, якщо інше не передбачен о закон ом або договором (ст.І71 

ЦК Укр аїни) [8]. 

Цив ільним кодексом Укр аїни безпосередньо в изн ачен о також ряд інших 

додатков их обов'язк ів продавця. Так, продавець зобов'язани й; попередити 

покупця про всі пр ава трет іх ос іб н а р іч, яка продається (ст.229); збер ігати 

продану р іч, якщо пр аво власн ості переходить до покупця р ан іше передачі речі 

(ст,230); пов ідомити про можливі н аявні недол іки продаван о ї продукц ії тощо. 



 

 

2.4. Строки в договорі куп івлі-продажу 

 

Строк має зн ачення для договору в тих в ипадках, коли в ін встан овлени й 

угодою стор ін або закон ом, а також коли строк передачі речі в ід ігр ає важливу 

роль щодо ризику в ипадково ї гибелі чи псування речі.   

Закон одавчо в изн ачени й гар ант ійни й строк - це таки й строк, яки й ч ітко 

встан овлени й в законі. Наприклад, в ідпов ідн о до ст. 7 Закону Укр аїни ―Про 

захист пр ав споживач ів‖ в иробник зобов'язани й забезпечити н алежну роботу 

продукц ії протягом гар ант ійн ого строку. При цьом у стосовн о товар ів, н а які 

гар ант ійні строки не встан овлені, споживач має пр аво пред'яв ити продавцю 

(в иробнику, в икон авцю) ві ідпов ідні в имоги, якщо недол іки були в иявлені 

протягом двох рок ів, а стосовн о об'єкта буд івництва - не п ізн іше десяти рок ів 

в ід дня передачі їх споживачеві (ст. 7 Закону Укр аїни ―Про захист пр ав 

споживач ів‖). Догов ірни й гар ант ійни й строк може мати м ісце у в ипадку, коли 

в ін встан овлюється в договорі. При цьом у догов ірни й гар ант ійни й строк не 

може бути меншим за закон одавчо в изн ачени й, оск ільки в ін в иступає 

додатков им зобов'язанням щодо н алежн о ї якості товару. За загальними 

пр ав илами гар ант ійни й строк має зазн ачатися у паспорті н а товар або н а його 

етикетці чи у будь-яком у іншом у документі, що додається до товару. 

В окремих в ипадках, окр ім гар ант ійн ого строку, закон одавець може 

встан овлювати терм ін придатн ості. Так, для л ікарських засоб ів, харчов их 

продукт ів, в ироб ів побутово ї х ім ії, парфюмерн о-косметичних та інших товар ів, 

споживчі властивості яких можуть з часом пог іршуватися і стан ов ити 

небезпеку для життя, здоров'я, майн а ф ізичних ос іб і н авколишнього 

природн ого середов ища, встан овлюється терм ін придатн ості, яки й зазн ачається 

н а етикетках, упаковці або в інших документах, що додаються до них при 

продажу, і яки й вважається гар ант ійним строком. Терм ін придатн ості 

обчислюється в ід дати в иготовлення товару, яка також має бути вказан а н а 

етикетці або в інших документах, і в изн ачається або часом, протягом якого 

товар є придатним для в икористання, або датою, до н астання яко ї товар є 



 

 

придатним для споживання. Пр авове зн ачення терм іну придатн ості полягає в 

том у, що продаж товар ів, н а яких терм ін придатн ості не зазн ачени й або 

зазн ачени й з порушенням в имог н ормативних документ ів, а також товар ів, 

терм ін придатн ості яких сплинув, забороняється [2]. 

Важливу роль для розум іння поняття ―гар ант ійни й строк‖ в ід ігр ає і 

порядок його обчислення. Так, в ідпов ідн о до положень цив ільн ого за-

кон одавства початком гар ант ійн ого строку є момент передавання товару, яки й 

в изн ачається зг ідн о зі ст. 664 ЦК Укр аїни. У в ипадку, коли товар складається із 

к ількох комплектуючих частин, вважається, що моментом його передачі буде 

день, коли продавець постав ить останн ю із складов их цього товару, якщо інше 

не передбачен о договором. Конкретни й терм ін, з якого почин ає спливати 

гар ант ійни й строк, зазн ачається у договорі або гар ант ійн ом у талоні. 

Але є і спец іальні пр ав ила щодо початку переб ігу гар ант ійного строку: 

в ідпов ідно до ст. 7 Закону Укр аїни ―Про захист пр ав споживач ів‖ при продажу 

товар ів за зр азками поштою, а також у в ипадках, коли час укладення договору 

куп івлі-продажу і час передання товару споживачеві не зб ігаються, гар ант ійні 

строки обчислюються в ід дня доставки товару споживачеві, а якщо товар 

потребує спец іально ї установки (п ідключення) чи складання - в ід дня їх 

зд ійснення. Якщо день доставки, установки (п ідключення) чи складання товару, 

а також передання нерухомого майн а встанов ити неможливо або якщо майно 

перебувало у споживача до укладення договору куп івлі-продажу, гар ант ійни й 

строк почин ається в ід дня укладення договору куп івлі- продажу. Необх ідно 

також зазн ачити, що за договором куп івлі- продажу сторони можуть зм інити 

початок переб ігу гар ант ійного строку. В ін може почин атись із моменту 

експлуатац ії або через певни й пром іжок часу чи по досягненні будь-якого 

факту. Так, початок гар ант ійного строку н а автомоб іль може почин атись як з 

моменту його передачі покупцеві, так і з моменту початку експлуатац ії, або 

п ісля проб ігу автомоб ілем певно ї в ідстані. У будь-яком у в ипадку цей момент 

має бути зумовлени й у договорі. 



 

 

Строк придатності - це встановлени й в ідпов ідно до акт ів цив ільного 

законодавства та законодавства з питань стандартизац ії пер іод часу (строк чи 

терм ін), зі спливом (н астанням) якого товар вважається непридатним до 

в икористання і таким, що створює небезпеку для життя і здоров'я ф ізичних ос іб 

та (або) майн а ф ізичних та юридичних ос іб. 

 

2.5. Пр ава та обов’язки стор ін куп івлі-продажу 

 

Основні обов'язки продавця передбачено Цив ільним кодексом Укр аїни і 

Законом Укр аїни "Про захист пр ав споживач ів", в ідпов ідно до яких продавець 

зобов'язани й: передати покупцеві товар, передбачени й договором. 

Цей обов'язок вважається в икон аним, якщо продавець одночасно з 

переданням товару передав покупцеві його прин алежності, а також документи, 

що до нього н алежать (техн ічни й паспорт, сертиф ікат якості тощо), передбачені 

договором чи нормативно-пр авов ими актами. У р азі нев икон ання цього 

обов'язку покупець має пр аво в имагати передати йом у товар і в ідшкодувати 

збитки чи взагалі в ідмов итись в ід в икон ання договору і в имагати 

в ідшкодування завданих збитк ів. Обов'язок продавця передати товар покупцеві 

вважається в икон аним у момент: вручення товару покупцеві, якщо договором 

передбачено обов'язок продавця щодо доставки товару; н адання товару в 

розпорядження покупця, якщо товар має бути передани й покупцеві в 

м ісцезн аходженні товару. Товар вважається н аданим у розпорядження покупця, 

якщо в ін ч ітко ідентиф іковани й для ц ілей цього договору шляхом маркування, 

пов ідомлення, н ад ісланого покупцеві, або іншим чином; 

 • попередити покупця про всі пр ава трет іх ос іб н а товар, що продається 

(пр ава н аймача, пр ава застав и, дов ічного користування тощо). Нев икон ання 

цього пр ав ила дає покупцеві пр аво в имагати зниження ц іни або роз ірвання 

договору і в ідшкодування збитк ів, кр ім в ипадк ів, коли було доведено, що 

покупець зн ав або пов инен був зн ати про пр ава трет іх ос іб; 



 

 

 • в иступити у спр аві н а боці покупця, якщо до нього вчинено позов 

трет іх ос іб про в ід ібр ання товару з п ідстав, що в иникли до його продажу. 

Продавець, що був притягнени й до участі у спр аві, але не взяв у н ій участі, 

позбавляється пр ава доводити непр авом ірн ість ведення спр ав покупцем. Якщо 

за р ішенням суду товар буде в ід ібр ано у покупця, продавець зобов'язани й 

в ідшкодувати йом у завдані збитки; 

 • пов ідомити покупця щодо якості товару, його недол ік ів. Продавець 

в ідпов ідає за недол іки товару, які не були застережені ним при продажу. Так, 

в ідпов ідно до п. 17 Пр ав ил продажу непродовольчих товар ів при продажу 

товар ів в ітчизняного й іноземного в иробництва господарюючи й суб'єкт 

зобов'язани й н адати покупцям достов ірну інформац ію про товар: 

 - н азву нормативних документ ів, в имогам яких пов инен в ідпов ідати 

товар; 

 - недол іки основних споживчих якостей товару; 

 - ц іну та умов и придбання товару; 

 - дату в иготовлення; 

 - гар ант ійні зобов'язання в иробника; 

 - пр ав ила й умов и ефективного в икористання товару; 

 -- строк придатності товару, інформац ію про д ії покупця п ісля його 

зак інчення, а також можливі н асл ідки при нев икон анні цих д ій; 

 - н азву й адресу в иробника, а також п ідприємства, яке при ймає претенз ії 

в ід покупц ів і зд ійсн ює ремонт та техн ічне обслуговування товару; 

 - в ідомості про сертиф ікац ію товару (якщо в ін п ідлягає обов'язков ій 

сертиф ікац ії). 

 До обов'язк ів продавця також н алежить пов ідомлення покупця про 

товари, які за в ідпов ідних умов можуть станов ити небезпеку для життя, 

здоров'я і майн а покупця [14]. 

Щодо товар ів, які н ад ійшли в продаж в ід п ідприємця, пов инн а бути 

інформац ія про його пр ізв ище, адресу, номер документа, яки й п ідтверджує 



 

 

пр аво н а заняття п ідприємницькою д іяльн істю, н азву органу, яки й в идав його, 

гар ант ійни й строк і строк придатності; 

 - збер ігати майно і не допускати його пог іршення, коли пр аво власності 

переходить до покупця р ан іше в ід його передання. Наприклад, Порядок заняття 

торговельною д іяльн істю і пр ав ила торгового обслуговування н аселення, що 

передбачає, що придбані покупцем великогабаритні товари (меблі, буд івельні 

матер іали, п іан іно, холодильник, пр альн а машин а та ін.) можуть бути залишені 

ним н а збер ігання в магазині, але не б ільш як одну добу (п. 27). У таком у р азі 

продавець протягом цього строку в ідпов ідає за стан і як ість майн а, одн ак ризик 

в ипадково ї загибелі майн а покладається н а покупця як власника. 

Істотними умовами договору куп івлі-продажу є умов и: про к ільк ість 

товару (встановлюється у в ідпов ідних одиницях в им іру або грошовом у 

в ир аженні); асортимент товару (продавець зобов'язани й передати покупцеві 

товар в асортименті за в идами, моделями, розм ір ами, кольор ами чи іншими 

озн аками, погодженими сторон ами); як ість товару (продавець пов инен 

передати покупцеві товар, як ість якого в ідпов ідає умовам договору); гар ант ії 

якості товару (товар, Що передається покупцеві, має в ідпов ідати в имогам щодо 

його якості в момент передання; договором або законом може бути 

встановлени й строк, протягом якого продавець гар антує як ість товару); строк 

придатності товару (законом або іншими нормативно-пр авов ими актами може 

бути встановлени й строк, із зак інченням якого товар вважається непридатним 

для в икористання за призн аченням; продавець зобов'язани й передати покупцеві 

товар, н а яки й встановлено строк придатності, з таким розр ахунком, щоб в ін 

м іг бути в икористани й за призн аченням до зак інчення цього строку); 

комплектн ість товару (продавець зобов'язани й передати весь товар, яки й 

входить до комплекту, одночасно, якщо інше не встановлено договором або не 

в ипливає із суті зобов'язання); тару та упаковку (н а продавця покладається 

обов'язок передати покупцеві товар у тарі та (або) в упаковці, якщо інше не 

встановлено договором або не в ипливає із суті зобов'язання); ц іну товару 

(пов инн а бути обов'язково в изн ачен а в договорі шляхом досягнення щодо цього 



 

 

обоп ільно ї згоди); оплату товару (покупець зобов'язани й оплатити товар п ісля 

його при йняття або при йняття товаророзпорядчих документ ів н а нього, якщо 

договором або актами цив ільного законодавства не встановлено інши й строк 

оплати товару); стр ахування товару (договором може бути встановлени й 

обов'язок продавця або покупця застр ахувати товар) [8]. 

За договором роздр ібно ї куп івлі-продажу продавець, яки й зд ійсн ює 

п ідприємницьку д іяльн ість з продажу товару, зобов'язується передати 

покупцеві товар, що зв ичайно призн ачається для особистого, домашнього або 

іншого в икористання, не пов'язаного з п ідприємницькою д іяльн істю, а 

покупець зобов'язується при йняти і оплатити його. Цей догов ір є публ ічним. До 

в ідносин за договором роздр ібно ї куп івлі-продажу з участю покупця — 

ф ізично ї особи, не врегульованих Цив ільним кодексом Укр аїни, застосовують 

законодавство про захист пр ав споживач ів. 

Продавець пов инен передати покупцеві товар, як ість якого в ідпов ідає 

умовам цього договору. Це озн ачає, що товар пов инен в ідпов ідати 

встановленим стандартам, техн ічним умовам, зр азкам, а якщо товар має 

недол іки, то продавець зобов'язани й зробити застереження про них. Якщо 

продавець при укладенні договору куп івлі-продажу був пов ідомлени й про 

конкретну мету придбання товару, продавець пов инен передати покупцеві 

товар, придатни й для в икористання в ідпов ідно до ц ієї мети. У р азі продажу 

товару за зр азком та (або) за описом продавець пов инен передати покупцеві 

товар, яки й в ідпов ідає зр азку та (або) опису. За недол іки товару продавець 

в ідпов ідає, коли покупець доведе, що вони в иникли до передання товару 

покупцеві або з причин, які були до цього моменту. Якщо продавцем н адано 

гар ант ії щодо якості товару, то продавець в ідпов ідає за їх недол іки, коли в ін не 

доведе, що вони в иникли п ісля передання товару покупцеві вн асл ідок 

порушення останн ім пр ав ил користування чи збер ігання товару, д ій трет іх ос іб, 

в ипадку або непереборно ї сили. 

Покупець у р азі в иявлення недол ік ів, не застережених продавцем, або 

фальсиф ікац ії товар ів протягом гар ант ійного або інших строк ів, встановлених 



 

 

обов'язков ими для стор ін пр ав илами чи договором, має пр аво н а св ій в иб ір 

в имагати в ід продавця або в иробника: 

 • сп іврозм ірного зменшення куп івельно ї ц іни; 

 • безоплатного усунення недол ік ів товару в розумни й строк; 

 • в ідшкодування сво їх в итр ат н а усунення недол ік ів товару. 

 У р азі істотного порушення в имог щодо якості товару покупець має 

пр аво н а св ій в иб ір: 

 • в ідмов итись в ід в икон ання договору і в имагати повернення сплачено ї 

за товар грошово ї суми; 

 • зам інити товар нен алежно ї якості н а товар, що в ідпов ідає умовам 

договору. 

У вс іх н азваних в ипадках покупець має пр аво н а в ідшкодування 

зазн ачених ним збитк ів. 

Якщо продавець товару нен алежно ї якості не є його в иробником, в имоги 

щодо зам іни, безоплатного усунення недол ік ів товару і в ідшкодування збитк ів 

можуть бути пред'явлені до продавця або в иробника. 

Вимога покупця про зам іну товару п ідлягає негайном у задоволенн ю, а в 

р азі необх ідності перев ірки якості товару протягом 14 дн ів або в інши й строк за 

згодою стор ін. 

При зам іні товару нен алежно ї якості н а товар н алежно ї якості, ц ін а н а 

яки й зм інилась, перер ахуванн я вартості не зд ійсн юється. 

При роз ірванні договору розрахунки з покупцем у разі п ідв ищенн я ц іни 

н а товар проводяться, в иходячи з його вартості н а час пред'явленн я в ідпов ідно ї 

в имоги (якщо покупець в имагає повернути гроші за неяк існи й телев ізор, ц ін а 

н а яки й п ідв ищилась, поверненн я грошей зд ійсн юється за новою ц іною, а не за 

ц іною, за яку його було придбано), при зниженні ц іни та товар — в иходячи з 

вартості н а час придбанн я (ст. 14 Закону України "Про захист прав 

споживач ів"). 

Вимоги покупця розглядають п ісля поданн я ним товарного чи касового 

чека, кв итанц ії чи іншого письмового документа, а в ідносно товар ів, н а які 



 

 

передбачено гарант ійні строки, при поданні техн ічного паспорта чи іншого 

документа, яки й його зам ін ює. Нагадаємо, що продавець, продаючи товар, 

зобов'язани й в идати покупцеві товарни й чи касов и й чек, кв итанц ію або інши й 

письмов и й документ, яки й п ідтверджує факт куп івлі [7]. 

Зг ідно зі ст. 694 ЦКУ, догов ір куп івлі-продажу може передбачати продаж 

товару в кредит, з в ідстрочкою або розстрочкою платежу. Так, товарни й кредит 

передбачає переданн я права власності н а товари покупцю (замовнику) у момент 

п ідписанн я договору або в момент ф ізичного отриманн я товар ів таким 

покупцем (замовником), незалежно в ід часу погашенн я заборгованості. На 

в ідм іну в ід цього торг івля у розстрочку передбачає передачу товар ів у 

розпорядженн я покупця в момент зд ійсненн я першого внеску (завдатку) з 

передачею права власності н а такі товари п ісля к інцевого розрахунку. Тобто у 

цьом у в ипадку покупець отрим ує товар, проте не має права власності 

розпоряджатися товаром, якщо інше не встановлене договором, законом або не 

в ипливає з призн аченн я і властивостей товару. А якщо покупець при укладенні 

такого договору прострочив оплату товару, продавець має право в имагати в ід 

нього поверненн я товару. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

РОЗД ІЛ 3. ВИДИ ДОГОВОР ІВ КУП ІВЛІ-ПРОДАЖУ 

 

Залежно в ід особливостей орган ізац ійно-правов их форм торг івлі, що 

в икористовуються н а територ ії перебуванн я стор ін договору куп івлі-продажу, 

особливостей в ідчужуваних об'єкт ів, особливостей способу укладенн я та 

в икон анн я договору розр ізн яють к ілька в ид ів договору куп івлі-продажу, 

зокрема: 

- договори куп івлі-продажу в оптов ій та роздр ібн ій торг івлі;  

-договори, що їх укладають н а б іржах та аукц іон ах; 

- договори куп івлі-продажу, які укладаються у внутр ішньом у та 

зовн ішньоеконом ічном у об ігу; 

- договори куп івлі-продажу земельних д ілянок, валютних ц інностей, 

жилих будинк ів, квартир, автомашин; 

- договори куп івлі-продажу н а умовах ком іс ії, консигн ац ії та поставки; 

- договори куп івлі-продажу об'єкт ів приватизац ії; 

- форвардні та ф'ючерсні угоди куп івлі-продажу.  

Кожен з них має певні особливості щодо умов укладенн я та в икон анн я, 

в изн аченн я прав та обов'язк ів стор ін і правов их н асл ідк ів нев икон анн я 

(нен алежного в икон анн я) договору [10]. 

Зн ачну роль у становленні та функц іонуванні ринково ї економ іки 

в ід іграють товарн ій фондов ій б іржі (об'єкт д іяльності останн іх—операц ії з 

ц інними паперами), правове станов ище яких в изн ачається в ідпов ідно закон ами 

України "Про товарну б іржу" і "Про ц інні папери та фондов и й ринок". 

На б іржі укладають р ізні угоди (б іржові операц ії), у том у числі й куп івлі-

продажу. Б іржов им угодам притаманні всі юридичні озн аки цив ільно-правов их 

(позаб іржов их) угод, і водночас вони мають сво ї характерні особливості. Так, 

в ідпов ідно до ст. 15 Закону України "Про товарну б іржу" б іржовою операц ією 

вважається угода, що в ідпов ідає сукупності таких умов: 

а) якщо вон а являє собою куп івлю-продаж, поставку та обм ін товар ів, 

допущених до об ігу н а товарн ій б іржі; 



 

 

б) якщо її учасниками є члени б іржі; 

в) якщо вон а подан а до реєстрац ії та зареєстрован а н а б іржі не п ізн іше 

н аступного за зд ійсненн ям угоди дн я. 

Угоди, зареєстровані н а б іржі, не потребують нотар іального посв ідченн я і 

вважаються укладеними з моменту їх реєстрац ії н а б іржі. Б іржові операц ії 

дозволяється зд ійсн ювати т ільки член ам б іржі або брокерам. Порядок та умов и 

зд ійсненн я б іржов их операц ій регламентуються Правилами б іржово ї торг івлі, 

які розробляють в ідпов ідно до чинного законодавства і затверджують загальні 

збори член ів товарно ї б іржі або уповноважени й ними орган [10]. 

Розвиток ринку ц інних папер ів в Україні зд ійсн юється в ідпов ідно до 

Концепц ії функц іонуванн я і розвитку фондового ринку в Україні, схвалено ї 

постановою Верховно ї Ради України в ід 22 вересн я 1995 року. 

Нині стала поширюватися аукц іонн а торг івля. Аукц іон — це 

орган ізац ійно-правови й спос іб продажу товару в обумовлени й час і в певном у 

м ісці том у покупцеві, яки й н а засадах змагальності запропонує н айвищу ц іну. 

Аукц іони можуть проводитися н а власни й розсуд продавця (за встановленими 

ним правилами), н а п ідставі акт ів законодавства (н априклад, щодо об'єкт ів 

приватизац ії) та у прим усовом у порядку (н априклад, за судовими р ішенн ями 

про продаж майн а боржника). 

Можливи й також продаж нерухомого майн а н а конкурсних умовах. Таку 

форм у куп івлі-продажу застосовують переважно щодо об’єкт ів приватизац ії 

державного майн а , що регламентується Наказом Фонду Державного майн а 

України 02.04.2014  № 439 «Про затвердженн я Порядку продажу об’єкт ів мало ї 

приватизац ії шляхом викупу, н а аукц іоні.  

Продаж об’єкт ів за конкурсом - це спос іб приватизац ії, за яким 

власником об’єкта стає покупець, що запропонував н айвищі умови подальшо ї 

експлуатац ії його (некомерц ійни й конкурс) або за р івних ф ін ансових умов - 

н айвищу ц іну (комерц ійни й конкурс). 

Догов ір м іни спрямовани й н а нев ідворотне в ідчуженн я кожного із стор ін 

н алежного їй майн а [15]. У сторони, яка за договором м іни н абуває майно, 



 

 

в ідпов ідно виникає право власності (право повного господарського в іданн я або 

право оперативного управл інн я). У ньом у лише зазн ачається, що за договором 

м іни м іж сторон ами проводиться обм ін одного майн а н а інше. При цьом у 

кожни й з тих, хто бере участь у м іні, вважається продавцем того майн а, яке в ін 

дає в обм ін, і покупцем майн а, яке одержує (ст.241). 

За сво їми юридичними озн аками догов ір м іни є оплатним, двосторонн ім і 

консенсуальним.  

Догов ір м іни за зм істом і формою має багато сп ільного з договором 

куп івлі-продажу. У ранн ій пер іод історичного розвитку, коли сусп ільство ще не 

мало грошово ї одиниці, м ін а була основною правовою формою забезпеченн я 

потреб громадян і товарооб ігу. 

Най істотн ішою озн акою для розмежуванн я цих двох договор ів є те, що у 

договорі куп івлі-продажу за продаване майно продавцеві сплачується 

в ідпов ідн а його варт ість лише у грошовом у виразі. За договором м іни у разі 

нер івноц інності обм ін юваного майн а сторон а, яка отрим ує майно б ільшо ї 

вартості, може компенсувати інш ій стороні р ізницю в ідпов ідною сумою. За 

таких умов, одн ак, догов ір м іни не перетворюється н а догов ір куп івлі-продажу. 

Б ільше того, така варт існ а р ізниця може бути також компенсован а викон анн ям 

певних роб іт та н аданн ям за майно меншою вартості в ідпов ідних послуг. У 

чинном у законодавстві немає перешкод для под ібних розрахунк ів у договорі 

м іни.  

Новим для правово ї системи України є форвардні, ф'ючерсні та опц іонні 

угоди (контракти). При цьом у врегульовані вони не цив ільним податковим 

законодавством.  

В ідпов ідно до ст. 1 Закону України "Про оподаткуванн я прибутку 

п ідприємств" форвардни й контракт — стандартни й документ, цю засв ідчує 

зобов'язанн я придбати (продати) ц інні папери, товари або кошти у певни й час 

та н а визн ачених умовах у майбутньом у з ф іксац ією ц ін такого продажу п ід час 

укладенн я контракту. Будь-яка сторон а форвардного контракту має право 



 

 

в ідмовитися в ід його викон анн я виключно за н аявності згоди друго ї сторони 

контракту або у випадках, визн ачених цив ільним законодавством. 

Претенз ії щодо невикон анн я або нен алежного викон анн я цього контракту 

можуть пред'являтися виключно його ем ітентові. Продавець форвардного 

контракту не може передати (продати) зобов'язанн я за цим контрактом іншим 

особам без згоди покупця форвардного контракту. 

Водночас покупець форвардного контракту має право без погодженн я з 

іншою стороною контракту в будь-яки й момент до зак інченн я строку д ії 

(л ікв ідац ії) форвардного контракту продати таки й контракт будь-як ій інш ій 

особі, включаючи його продавця. 

Ф'ючерсни й контракт — стандартни й документ, яки й засв ідчує 

зобов'язанн я придбати (продати) ц інні папери, товари або кошти у певни й час 

та н а визн ачених умовах у майбутньом у з ф іксац ією ц ін н а момент викон анн я 

зобов'язанн я. Будь-яка сторон а ф'ючерсного контракту має право в ідмовитися 

в ід його викон анн я лише за н аявності іншо ї сторони контракту або у випадках, 

визн ачених цив ільним законодавством. Покупець у випадках, визн ачених 

цив ільним законодавством. Покупець ф'ючерсного контракту має право 

продати таки й контракт протягом строку його д ії іншим особам без погодженн я 

умов такого продажу з продавцем контракту [10]. 

Опц іон — стандартни й документ, яки й засв ідчує право придбати 

(продати) ц інні папери (товари, кошти) н а певних умовах у майбутньом у з 

ф іксац ією ц іни н а час укладення такого опц іону або н а час придбання за 

р ішенням стор ін контракту. Перши й продавець опц іону (ем ітент) несе 

безумовне та безв ідкличне зобов'язання щодо продажу ц інних папер ів, товар ів 

та кошт ів н а умовах укладеного опц іонного контракту. Будь-яки й покупець 

опц іону має право в ідмовитися в ід придбання цього майн а, опц іон може бути 

продани й без обмежень іншим особам протягом строку його д ії. Претенз ії щодо 

нен алежного викон ання або невикон ання даного зобов'язання можуть 

пред'являтися виключно ем ітентові опц іону. 



 

 

В ус іх перел ічених угодах їх викон ання в іддалене у часі в ід момент їх 

укладення. Одн ак, якщо форвардн а і ф'ючерсн а угоди передбачають їх 

викон ання у майбутньом у у "певни й час", то операц ія з опц іоном — "у будь-

яки й момент протягом певного часу". Ф'ючерсні та опц іонні угоди останн ім 

часом застосовують н а б іржах та аукц іон ах. Особливо поширеними стали 

ф'ючерсні б іржові угоди, предметом яких є стандартни й контракт н а 

стандартизовани й товар, якого н а момент укладення угоди не існує. Форвардн а 

угода фактично передбачає поставку товару в майбутньом у і може бути 

позаб іржовою [8]. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

РОЗД ІЛ 4. ПОРЯДОК УКЛАДАННЯ ДОГОВОРУ КУП ІВЛІ-ПРОДАЖУ 

 

Порядок укладення договору куп івлі-продажу також залежить в ід 

р ізновиду цього договору. Класични й догов ір куп івлі-продажу укладається 

в ідпов ідно до загальних п ідстав виникнення зобов'язань (гл. 47 ЦК України). 

Догов ір роздр ібно ї куп івлі-продажу є публ ічним і н а нього поширюються 

вимоги ст. 633 ЦК України, зокрема щодо одн акових для вс іх споживач ів, кр ім 

тих, ком у за законом н адані в ідпов ідні п ільги, умов публ ічного договору, 

заборони в ідмови в ід укладення публ ічного договору за н аявності у продавця 

можливостей н адання споживачеві в ідпов ідних товар ів тощо [8]. 

За загальним правилом догов ір куп івлі-продажу вважається укладеним, 

коли м іж сторон ами в потр ібн ій у н алежних випадках формі досягнуто згоди з 

ус іх істотних умов (ст. 638 ЦК України). Особливості передбачені, зокрема, 

щодо договору роздр ібно ї куп івлі-продажу з використанням автомат ів, яки й 

в ідпов ідно до ч. 2 ст. 703 ЦК України є укладеним з моменту вчинення 

покупцем д ій, необх ідних для одержання товару, тобто є реальним. 

Момент укладення договору не завжди зб ігається з моментом виникнення 

права власності н а майно за цим договором. 

Зг ідно зі ст. 334 ЦК України право власності у н абувача майн а за 

договором виникає з моменту передання майн а, якщо інше не встановлено 

договором або законом. Право власності н а майно за договором, яки й п ідлягає 

нотар іальном у посв ідченн ю, виникає у н абувача з моменту такого посв ідчення 

або з моменту н абрання законно ї сили р ішенням суду про визн ання договору, 

не посв ідченого нотар іально, д ійсним. Якщо догов ір про в ідчуження майн а 

п ідлягає державн ій реєстрац ії, право власності у н абувача виникає з моменту 

тако ї реєстрац ії. 

Укладання договору за ц ією Конвенц ією має проходити дві основні 

стад ії: 

— пропозиц ія укласти догов ір (оферта); 

— при йняття пропозиц ії (акцепт)[18]. 



 

 

Оферта має задовольняти дві вимоги: м істити в собі всі істотні пункти 

майбутнього договору і бути адресованою конкретн ій особі або невизн аченом у 

колу ос іб за умови можливо ї індив ідуал ізац ії одно ї або дек ількох із них, які 

бажають при йняти пропозиц ію. В останньом у випадку має м ісце так зван а 

публ ічн а оферта, яка широко застосовується в торг івлі й інших сферах 

обслуговування громадян. Якщо одн а із зазн ачених вимог не дотрим ується, 

пропозиц ії про укладання договору немає. На практиці часто трапляється 

звернення до широкого кола або окремих ос іб, що не мають сили оферти, їх 

варто розглядати як запрошення до переговор ів з приводу укладання договору. 

Сюди в ідносять р ізні форми реклами (каталоги, буклети) і оголошення. Вони не 

зв´язують ос іб, що поширюють таку інформац ію, якимись юридичними 

обов´язками щодо укладання договор ів. 

Оферта н абуває чинності, коли її отримав адресат оферти. Оферта, н ав іть 

коли вон а є нев ідкличною, може бути скасован а оферентом, якщо пов ідомлення 

про скасування одержане адресатом оферти ран іше, н іж сама оферта, чи 

одночасно з нею. Поки догов ір не укладено, оферта може бути в ідкликан а 

оферентом, якщо пов ідомлення про в ідкликання буде одержано адресатом 

оферти до в ідправлення ним акцепту. 

Оферта не може бути в ідкликан а: 

— якщо в оферті зазн ачено через встановлення певного строку акцепту 

чи іншим чином, що вон а є нев ідкличною; 

— якщо для адресата оферти доц ільним було розглядати оферту як 

нев ідкличну й адресат оферти д іяв в ідпов ідно. 

Оферта, н ав іть якщо вон а є нев ідкличною, втрачає чинн ість п ісля 

одержання оферентом пов ідомлення про в ідхилення оферти. 

Заява чи інша повед інка адресата оферти, що св ідчить про згоду з 

офертою, є акцептом. Мовчання чи безд іяльн ість самі по собі не є акцептом. 

Акцепт оферти набуває чинності з моменту, коли зазначена згода одержана 

оферентом. Акцепт не має чинності, якщо оферент не одержує зазначено ї згоди 

у визначени й ним строк, а якщо строк не встановлено, то в розумни й строк, 



 

 

беручи до уваги обставини угоди, у том у числі швидк ість використаних 

оферентом засоб ів зв´язку. Усна оферта має бути акцептована негайно, якщо 

обставини не зумовлюють інше. 

Якщо через оферту або в результаті практики, що склалася у 

взаємов ідносинах стор ін, чи звичаю адресат оферти може, не пов ідомляючи 

оферента, висловити згоду шляхом вчинення яко ї-небудь д ії, зокрема д ії, що 

стосується в ідправлення товару чи оплати вартості, акцепт набуває чинності в 

момент вчинення тако ї д ії за умови, що вона вчинена в межах передбаченого 

строку. 

В ідпов ідь на оферту, яка має на меті бути акцептом, але м істить 

доповнення, обмеження чи інші зм іни, є в ідхиленням оферти і виступає 

зустр ічною офертою. В ідпов ідь на оферту, яка має на меті бути акцептом, але 

м істить додаткові чи в ідм інні умови, які істотно не зм ін юють умов оферти, є 

акцептом, якщо оферент без невиправдано ї затримки не заперечить усно проти 

цих розходжень або не над ішле пов ідомлення про це. Якщо в ін цього не 

робить, то умовами договору будуть умови оферти зі зм інами, що м істяться в 

акцепті. 

Додаткові чи в ідм інні умови щодо, поряд з іншим, вартості, платежу, 

якості й к ількості товару, м ісця й строку поставки, обсягу в ідпов ідальності 

одн ієї зі стор ін перед іншою або вир ішення спор ів вважаються такими, що 

істотно зм інюють умови оферти. 

В ідл ік строку для акцепту, встановленого оферентом у телеграмі чи листі, 

розпочинається з моменту подання телеграми для в ідправлення, або з дати, 

зазначено ї в листі, або, якщо така дата не зазначена, з дати, зазначено ї на 

конверті. В ідл ік строку для акцепту, встановленого оферентом за допомогою 

телефону, телетайпу чи інших засоб ів моментального зв´язку, розпочинається з 

моменту одержання оферти її адресатом. 

Державні свята чи неробочі дні в межах строку для акцепту не 

виключаються при п ідрахунку цього строку. Якщо пов ідомлення про акцепт не 

може бути доставлене на адресу оферента в останн ій день зазначеного строку 



 

 

внасл ідок того, що цей день у м ісці перебування комерц ійного п ідприємства 

оферента припадає на державне свято чи неробочи й день, строк подовжується 

до першого наступного робочого дня. 

Зап ізн іли й акцепт, однак, збер ігає свою чинн ість, якщо оферент без 

затримки пов ідомить про це адресата оферти усно чи над ішле йом у в ідпов ідне 

пов ідомлення. Коли з листа чи іншого письмового пов ідомлення, що м істить 

зап ізн іли й акцепт, видно, що якби пересилання було нормальним, цей акцепт 

був би одержани й вчасно, зап ізн іли й акцепт збер ігає чинн ість акцепту, якщо 

оферент без затримки не пов ідомить адресата оферти усно, що в ін вважає свою 

оферту такою, що втратила чинн ість, або не над ішле пов ідомлення про це. 

Акцепт може бути скасованим, якщо пов ідомлення про скасування одержане 

оферентом ран іше того моменту чи в той момент, коли акцепт мав би набути 

чинності. 

Оферта, заява про акцепт або будь-яке інше висловлення нам іру 

вважаються одержаними адресатом, якщо вони пов ідомлені йом у усно чи 

доставлені будь-яким засобом йом у особисто, в його комерц ійне п ідприємство 

чи на його поштову адресу, або, якщо в ін не має комерц ійного п ідприємства чи 

поштово ї адреси, на його пост ійне м ісце проживання. 

Догов ір вважається укладеним, якщо дві сторони — експортер та 

імпортер д ійшли згоди в торгов ій угоді за вс іма її істотними умовами. М ісцем 

укладання договору за законодавством б ільшості країн вважається м ісце 

одержання акцепту, але в країнах "загального права" д іє так звана "теор ія 

поштово ї скриньки", зг ідно з якою м ісцем укладання договору вважається та 

країна, з яко ї в ідправлено акцепт. 

 

 

 

 

 

 



 

 

ВИСНОВКИ 

 

Анал ізуючи всі аспекти правового значення договору куп івлі-продажу ми 

можемо зробити наступні висновки: 

1. Догов ір куп івлі – продажу служить правовою п ідставою для набуття 

громадянами та іншими суб’єктами права власності. 

2. В ін п ідтверджує наявн ість зобов’язального правов ідношення м іж 

торговельним п ідприємством і покупцем. 

3. В ін служить незалежною правовою гарант ією захисту порушених прав 

громадян – споживач ів. 

4. В ін має ознаки публ ічного і приватного договору. 

Догов ір куп івлі-продажу, як правило, має одноразови й характер і 

укладається переважно на те майно, яке є в наявності і п ідготовлене для 

в ідчуження. Продавцеві сплачується варт ість в ідчужуваного майна лише у 

грошовом у вираженні. Оплата придбаного майна повинна зд ійснюватися у 

нац іональн ій валюті України — гривні, за винятком випадк ів, передбачених 

законом. 

Предметом цього договору може бути товар, яки й є у продавця на момент 

укладення договору або буде створени й (придбани й, набути й) продавцем у 

майбутньом у. В окремих випадках для покупця становить інтерес не саме 

придбане майно (як матер іальни й об'єкт), а заф іксоване в ньом у те чи інше 

право вимоги, наприклад, у разі куп івлі ц інних папер ів. Предметом цього 

договору може бути і право вимоги, якщо вимога не має особистого характеру. 

До договору куп івлі-продажу права вимоги застосовують положення про 

в ідступлення права вимоги. 

Загальні положення про куп івлю-продаж застосовують до договор ів 

куп івлі-продажу на б іржах, конкурсах, аукц іонах (публ ічних торгах), договору 

куп івлі-продажу валютних ц інностей і ц інних папер ів. Особливості куп івлі-

продажу окремих вид ів майна можуть встановлюватись і законом. 



 

 

Право продажу майна, кр ім випадк ів прим усового продажу, належить 

власникові. Це означає, що при ймати р ішення про в ідчуження майна 

(визначати його правову долю) має право лише його власник, оск ільки за 

договором куп івлі-продажу продавець зобов'язани й передати не лише саме 

майно, а й право власності на нього. Т ільки за тако ї умови у покупця може 

виникнути в ідпов ідне право. Продавець не може передати покупцеві те, на що 

в ін сам не має права. Якщо продавець товару (майна) не є його власником, 

покупець набуває права власності лише у випадку, якщо власник не має права 

вимагати його повернення. Так, Цив ільним кодексом України встановлюється 

особливи й порядок реал ізац ії не витребуваних за договором побутового 

п ідряду виготовлених п ідрядником речей, або не витребуваних на транспорті 

вантаж ів і багажу, майна, в ідправленого через органи зв'язку. У цих випадках 

продаж зазначеного майна не є прим усовим, а лише зд ійснюється без згоди 

власника, оск ільки таки й нев ідоми й або не виявляє інтересу до належного йом у 

майна, що може завдати охоронцю майново ї шкоди. 

Догов ір куп івлі – продажу має дуже важливе значення. Кожна зі стор ін 

договору куп івлі-продажу повинна належним чином виконувати всі обумовлені 

в ньом у або передбачені законом обов’язки. У разі порушення їх продавець або 

покупець несуть майнову в ідпов ідальн ість чи інші правові насл ідки, що можуть 

і не бути м ірою цив ільно-правово ї в ідпов ідальності, яка настає, зокрема, за 

наявності умов, передбачених законом за порушення зобов’язань (ст. 18 ЦК 

України). 

При укладанні договору куп івлі – продажу необх ідно вм іти юридично 

грамотно його складати, передбачивши при цьом у всі аспекти.  Практика 

показує, що грамотне форм улювання догов ірних умов є одним із над ійних 

засоб ів уникнути р ізних непорозум інь у подальшом у. Інтереси покупця та 

продавця не завжди сп івпадають і том у в разі неналежного виконання 

обов’язк ів одна із стор ін несе збитки, що найчаст іше веде до судових тяжб.  
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Додаток 1 

Договір купівлі-продажу 

 

 м. Суми ―____‖ ____________ 20___р.  

 

 Сторони:  

Продавець ___________________________________________________________  

                               (повна назва юридичної чи ПІБ фізичної особи)  

 в особі ____________, діючого на підставі___________________________, з 

однієї  

 сторони, та Покупець _________________________________________________  

 в особі _______________, діючого на підставі _________________ з другої 

сторони,  

 уклали цей Договір про наступне:  

 

1. Предмет договору 

 

 1.1. Продавець зобов’язується передати належний йому товар у власність 

Покупцеві,   

 Покупець зобов’язується прийняти товар та сплатити за нього на умовах 

Договору.  

 

2. Відомості про товар 

 

 2.1. Найменування_______________________________________.  

 2.2. Кількість товару.  

 2.2.1. Одиниця виміру кількості товару _________________.  

 2.2.2. Загальна кількість товару ________________________.  

 2.3. Асортимент _________________________________________.  

 2.4. Якість товару, що передається Продавцем повинна 

відповідати___________  

 (сертифікат виготовлення/технічні умови/зразок).  

 Підтвердженням якості товару, є ______________________.  



 

 
 2.5. Гарантійний строк експлуатації (придатності, зберігання) з моменту  

 ___виготовлення (отримання товару покупцем/ експлуатації) становить 

__________.  

 2.6. Комплектність товару, що передається 

Покупцю_________________________,  

 визначається за ___ (технічні умови та ін)  

 2.7. Тара та пакування.  

 2.7.1. Товар повинен бути упакований Продавцем, таким чином, щоб 

виключити псування або знищення його, на період від передачі до прийняття товару 

Покупцем.  

 

3. Порядок передачі товару 

 3.1. Продавець зобов’язаний:  

 - передати товар Покупцю у повному обсязі протягом ___ днів з моменту __ 

оплати  

 (укладання договору ____________________________________(місце передачі 

товару).  

 - забезпечити покупця такими документами щодо товару 

_______________________.  

 3.2. Перехід права власності відбувається в момент передачі товару /оплати /, 

що  

 оформляється видатковою накладною /актом прийому-здачі/.  

 

4. Ціна та умови оплати 

 4.1. Ціна за одиницю товару______________________.  

 4.2. Загальна ціна товару, що продається за цим Договором _____, у тому числі 

ПДВ.  

 4.3. Попередня оплата в розмірі ____ % від ціни договору має бути 

перерахована  

 Продавцю протягом _______ з моменту ____________. Остаточний термін 

оплати складає _____ з моменту __________.  

 4.4. Покупець здійснює оплату на умовах________________________________.  



 

 
5. Права та обов’язки сторін 

 5.1. Обов’язки Продавця:  

 5.1.1. Передати Покупцеві товар, визначений цим Договором.  

 5.1.2. Попередити Покупця про всі права третіх осіб на товар, що продається.  

 5.1.3. Зберігати товар, якщо право власності переходить до Покупця раніше від  

 передання товару.  

 5.1.4. Замінити товар неналежної якості, протягом _____ днів з моменту 

отримання  

 обґрунтованої претензії від Покупця, або повернути вартість товару 

неналежної якості, згідно з цінами зазначеними в п. 4.1. Договору.  

 5.2. Обов'язки Покупця:  

 5.2.1. Прийняти товар, крім випадків, коли він має право вимагати заміни 

товару або  

 право відмови від договору.  

 5.2.2. Оплатити товар згідно з умовами визначеними в п.4 Договору.  

 5.3. Права Продавця:  

 5.3.1. Вимагати від Покупця прийняття товару, що відповідає умовам 

визначеним в п. 2  

 Договору.  

 5.4. Права Покупця:  

 5.4.1. Вимагати від Продавця передачі товару, що відповідає умовам 

визначеним в п. 2  

 Договору.  

 5.4.2. Вимагати від Продавця виконання інших зобов’язань згідно з 

Договором.  

 

6. Відповідальність сторін 

 

 6.1. У випадку порушення своїх зобов’язань за цим Договором Сторони несуть  

 відповідальність визначену цим Договором та чинним законодавством. 

Порушенням зобов’язання є його невиконання або неналежне виконання, тобто 

виконання з порушенням умов,  



 

 
 визначених змістом зобов’язання.  

 6.2. Сторони не несуть відповідальність за порушення своїх зобов’язань за цим  

 Договором, якщо воно сталося не з їх вини. Сторона вважається не винуватою, 

якщо вона  

 доведе, що вжила всіх залежних від неї заходів для належного виконання 

зобов’язання.  

 6.3. Жодна із Сторін не несе відповідальність за невиконання чи неналежне 

виконання своїх зобов'язань по цьому Договору, якщо це невиконання чи неналежне 

виконання зумовлені дією обставин непереборної сили (форс-мажорних обставин). 

Сторона, для якої склались форс-мажорні обставини, зобов'язана не пізніше ___ 

календарних днів з дати настання таких обставин повідомити у письмовій формі іншу 

Сторону.  

 6.4. Якщо якість виробу не відповідає умовам зазначеним в п. ___ Продавець 

сплачує  

 Покупцю штраф у розмірі _____ % від вартості неякісного товару, а також 

безоплатно  

 усуває недоліки в ____ денний строк з моменту отримання обґрунтованої 

претензії від  

 Покупця.  

 6.5. За порушення строків передачі товару Продавець сплачує штраф у розмірі 

___ грн.  

 за кожен день прострочення передачі.  

 6.6. За необґрунтовану відмову від розрахунку за товар Покупець виплачує 

пеню у  

 розмірі ___ % від суми відмови (але не більше подвійної облікової ставки НБУ, 

що  

 діяла на момент прострочення), за кожний день прострочення.  

 6.7. За односторонню необґрунтовану відмову від виконання своїх зобов’язань, 

що випливають з цього Договору, винна Сторона несе відповідальність у вигляді 

штрафу в  

 розмірі ____ % від ціни товару зазначеної в п.4.2. цього Договору.  

 



 

 
7. Порядок вирішення спорів 

7.1. Суперечності по цьому Договору Сторони домовились вирішувати шляхом 

пред’явлення письмових претензій, які повинні бути розглянуті протягом місяця.  

 7.2 У разі недосягнення згоди сторони передають справу на вирішення 

суду відповідно до діючого законодавства України. 

 

8. Строк дії Договору та інші положення 

 

 8.1. Договір набуває чинності з моменту його підписання Сторонами.  

 8.2. Умови даного Договору можуть бути змінені за взаємною згодою Сторін з 

обов’язковим складанням письмового документу.  

 8.3. Дострокове розірвання Договору можливе лише за письмовою згодою 

Сторін, якщо  

 інше не встановлено Договором або законодавством України.  

 8.4. Усі спори, що пов’язані з цим Договором вирішуються шляхом 

переговорів між  

 Сторонами. Якщо спір не може бути вирішений шляхом переговорів, він 

вирішується в  

 судовому порядку за встановленою підвідомчістю та підсудністю такого 

спору,  

 визначеному відповідним чинним законодавством України.  

 8.5. Продавець має статус платника податку на прибуток підприємств на 

загальних  

 засадах /платника єдиного податку за ставкою 6% (10%).  

 8.6. Покупець має статус платника податку на прибуток підприємств на 

загальних  

 засадах /платника єдиного податку за ставкою 6% (10%).  

 8.7. Даний Договір укладено у двох оригінальних примірниках, по одному для 

кожної із  

 Сторін.  

 8.8. У випадках, не передбачених даним Договором, сторони керуються 

нормами чинного законодавства.  



 

 
 8.9. Після підписання цього Договору усі попередні переговори за ним, 

листування,  

 попередні угоди та протоколи про наміри з питань, що так чи інакше 

стосуються цього  

 Договору, втрачають юридичну силу.  

 

9. Юридичні адреси і реквізити Сторін 

Продавець Покупець 

Назва ____________________ 

Юридична адреса 

__________________ 

Св-во платника ПДВ №______  

 (Св-во платника єдиного податку 

№ __) ІПН 

______________________________ 

 Розрахунковий рахунок _______ 

в________________  

 МФО______________  

 

Адреса__________________________  

 

Телефон________________________ 

__________________________ 

П.І.П 

(підпис) 

М.П.  

Назва ____________________ 

Юридична адреса __________________ 

Св-во платника ПДВ №______  

 (Св-во платника єдиного податку № __)  

ІПН ______________________________ 

 Розрахунковий рахунок _______ 

в________________  

 МФО______________  

 Адреса__________________________  

 Телефон________________________ 

__________________________ П.І.П 

(підпис) 

М.П.  

 


