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ВСТУП 
Актуальність теми дослідження. В сучасних умовах господарювання посилюється вплив ризиків на діяльність українських підприємств, що потребує певних гарантій їх успіху. Відповідно виникає необхідність розроблення нових підходів до формування та використання фінансових ресурсів в контексті фінансування господарської діяльності суб’єктів господарювання.
Наявність достатніх фінансових ресурсів є передумовою успішного функціонування підприємств, адже ця складова господарського механізму безпосередньо впливає на результати діяльності їх галузі, перспективи її розвитку і стабільність функціонування. 
Необхідність дослідження джерел формування та напрямків використання фінансових ресурсів підприємств зумовлена, передусім, базовими принципами забезпечення ефективного господарювання, впливом нових факторів на їх успіх в конкурентному середовищі. Для ефективного функціонування підприємства важливе значення має визначення оптимальної потреби у фінансових ресурсах, їх ефективне розміщення та використання. 
Мета і завдання дослідження. Метою дипломної роботи є  вивчення теоретико-організаційних засад формування фінансових ресурсів та окреслення напрямків підвищення ефективності використання на підприємстві. 
Відповідно до поставленої мети в роботі були визначені такі завдання:

– вивчити сутність та класифікацію фінансових ресурсів підприємств;

– дослідити теоретико-організаційні та методичні засади фінансових ресурсів підприємства;
– провести оцінку джерел формування та ефективності використання фінансових ресурсів на підприємстві;
– розробити заходи щодо підвищення ефективності використання фінансових ресурсів для досліджуваного підприємства. 
Об’єктом дослідження є процес формування та використання фінансових ресурсів підприємства. 

Предметом дослідження є теоретико-організаційні та практичні аспекти, руху фінансових ресурсів підприємства.

Основними методами дослідження  є: метод системного аналізу, метод порівняльного аналізу, вертикальний метод, коефіцієнтний метод, методика розрахунку показників ефективності використання фінансових ресурсів, графічний метод.

Інформаційну основу дослідження складають: складають базові підручники, нормативно-законодавчі акти, монографії, наукові статті та періодичні видання за даною темою, фінансова звітність ПрАТ «Теремно Хліб» за 2017-2019 роки.

Наукова новизна результатів дослідження полягає в поглибленні теоретичних засад формування фінансових ресурсів та окресленні напрямків удосконалення їх використання на підприємстві.

Практичне значення отриманих результатів полягає в тому, що окремі положення стосовно оцінювання ефективності використання фінансових ресурсів можуть бути використані у вітчизняній підприємницькій практиці.

Апробація результатів дослідження. За основними положеннями та науковими результатами кваліфікаційної роботи опубліковано тези у збірниках наукових праць кафедри фінансового менеджменту та страхування в 2021 році.
Обсяг і структура випускної кваліфікаційної роботи. Випускна робота складається із вступу, трьох розділів, висновків. Робота містить 17 таблиць, 5 рисунки. Загальний обсяг роботи 55 сторінок. Список використаних джерел охоплює 60 найменувань.

РОЗДІЛ 1 
КОНЦЕПТУАЛЬНІ ЗАСАДИ  формування та використання фінансових ресурсів підприємства  

1.1.
Сутність та класифікація фінансових ресурсів підприємства

Одним із найважливіших аспектів роботи будь якого підприємства є достатнє фінансування його потреб. Через те, що фінансова сфера в Україні зазнала значних змін в сучасних умовах впливу кризових явищ національної економіки, керівники змушені замислюватися над зміною підходів щодо вибору джерел фінансування та напрямків ефективного використання фінансових ресурсів. 
В науковій літературі відсутнє єдине загальноприйняте визначення фінансових ресурсів. Однак дослідженню проблем їх трактування приділено багато уваги. 

Так, А. Поддєрьогін, М. Білик, Л. Буряк стверджують, що: «…фінансові ресурси підприємства – це сукупність грошових коштів у фондовій, нефондовій або матеріальній формі, які призначені для виконання фінансових зобов'язань, здійснення поточних витрат і витрат на забезпечення розширеного відтворення» [1, c. 215]. 
О. Гудзь зазначає, що: «…фінансові ресурси – це сукупність усіх високоліквідних наявних активів, які перебувають у розпорядженні підприємства та призначені для виконання фінансових зобов'язань і розширеного відтворення, пов'язуючи їх обсяг та склад із платоспроможністю підприємства» [2, c. 324]. 
А. Філімоненков звертає увагу на те, що «…фінансові ресурси підприємства виступають грошовим капіталом який вкладений в підприємство з метою одержання доходів та прибутку» [3, c. 98]. Така думка пояснюється тим, що в умовах сьогодення термін «фонди» трансформовано у термін «капітал». 
В. Опарін, А. Чупіс характеризують «…фінансові ресурси як всі кошти, що знаходяться в розпорядженні підприємства і спрямовані в основні засоби та обігові кошти підприємства» [4-5]. 

Найширше розкриває поняття фінансових ресурсів П. Лайко «…як сукупність грошових коштів у фондовій, не фондовій або матеріальній формі, які призначені для виконання зобов'язань, здійснення поточних витрат і витрат на забезпечення розширеного відтворення» [6].

На нашу думку, фінансові ресурси займають важливе місце в діяльності суб'єктів господарювання. Проте для одних підприємств важливо мати фінансові ресурси в грошовій формі, а для інших – у формі матеріальних цінностей, наприклад, товарного кредиту або фінансового лізингу. За деякими видами економічної діяльності фінансові ресурси генеруються за рахунок використання внутрішніх матеріальних ресурсів (сільське господарство). Для аграрного виробництва, на відміну від промисловості, транспорту та інших видів діяльності, характерна переважна частина матеріальних цінностей, яка виконує частково роль фінансових ресурсів.

Заслуговує на увагу визначення фінансових ресурсів, запропоноване Л. І. Бровко, Є. І. Бровко та О. О. Крижановський, зокрема, як «…сукупності всіх грошових коштів, які є в розпорядженні держави, підприємств, організацій, установ для формування необхідних активів з метою здійснення всіх видів діяльності як за рахунок доходів, накопичень і капіталу, так і за рахунок різного виду надходжень» [7, с. 58]. У такому визначенні автори ототожнюють фінансові ресурси із капіталом, оскілки останній є джерелом формування активів. 
Т. О. Журавльова виокремлює основні ознаки, притаманні фінансовим ресурсам [8, с. 44]: «…формування і використання фінансових ресурсів здійснюється відповідно до правового інформативного забезпечення, фінансові ресурси можуть належати суб'єктам господарювання різних організаційно-правових форм бізнесу або бути зосереджені у суб'єктів фінансового ринку (банківських установах, інвестиційних фондах, компаніях спільного інвестування тощо)». 
Фінансові ресурси підприємств характеризуються такими властивостями: 
· «фінансові ресурси мають стадію утворення; 
· фінансові ресурси відображають ставлення до власності;
· фінансові ресурси мають джерела формування і цілі використання; 
· від джерел формування та напрямів використання залежить структура фінансових ресурсів підприємства» [9, с. 290–294].

В економічній теорії класифікація фінансових ресурсів підприємства здійснюють за різними ознаками: «…за формою власності (приватні; колективні; державні; комунальні; міжнародних організацій та юридичних осіб інших держав); за цільовим призначенням (на фінансування у заснуванні підприємства, на розширення діяльності; рефінансування; на санаційне фінансування); за формою виявлення (грошові фонди; кошти в не фондовій формі); за способом формування (створені під час заснування підприємства; створені за рахунок власних та прирівняних до них коштів; мобілізовані на фінансовому ринку; держані у порядку розподілу грошових коштів); за напрямами використання (платежі державі, інвесторам, кредиторам, страховим; інвестування в розвиток власного виробництва; інвестування в цінні папери; формування фондів споживання та нагромадження; на благодійні цілі та спонсорство)» [7, с. 59].

Найбільш вживаною є класифікація за джерелами формування фінансових ресурсів: власні, позичені та залучені в грошовій чи матеріальній формі надходження. 

При цьому джерела формування фінансових ресурсів як власних, так і позичених та залучених, поділяють на внутрішні та зовнішні. Різниця між внутрішніми та зовнішніми джерелами формування фінансових ресурсів.

Аналіз  підходів  науковців щодо поняття «фінансові ресурси» дає підстави стверджувати, що фінансові ресурси підприємств –  це сукупність власного, позичкового та залученого грошового капіталу, який використовується для формування активів підприємства та здійснення виробничо-фінансової діяльності з метою отримання прибутку.
О.Р. Романенко класифікує фінансові ресурси за двома критеріями: «1) залежно від джерел формування: створені за рахунок власних і прирівняних до власних грошових надходжень; мобілізовані на фінансовому ринку; ресурси, що надходять у порядку перерозподілу; 2) за правом власності: власні кошти підприємства; залучені кошти; позикові фінансові ресурси» [10].

В.М. Опарін виокремлює таку класифікацію фінансових ресурсів з виокремленням таких ознак [4]:  
– «за кругообігом;

– за використанням;

– за правом власності» (рис. 1.1).
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Рис.1.1. Класифікація та склад фінансових ресурсів  [4]

За кругообігом коштів виокремлюють початкові фінансові ресурси, з якими підприємство починає свою діяльність, і прирощені – отримані підприємством у процесі. За характером використання виділя​ють матеріалізовані фінансові ресурси – вкладені в основні засоби і ті, що перебу​вають у обігу – обігові кошти. За правом власності ресурси поділя​ють на власні кошти підприємницької структури, надані безоплатно державою або корпоративними формуваннями, по​зичені гроші (отримані кредити) [4]. 
Вважаємо, що конкретними видами фінансових ресурсів, які перебувають у розпорядженні підприємств, є: 
– прибуток, 
– амортизаційні відрахування, 
– оборотні кошти, 
– бюджетні асигнування, 
– надходження з цільових фондів, 
– надходження з централізованих корпоративних фондів, 
– кредити. 
Таким чином, фінансові ресурси підприємств – це сукупність власного та залученого грошового капіталу, який використовується для формування активів підприємства та здійснення основної діяльності з метою отримання прибутку. Аналогічним підходом до визначення фінансових ресурсів є їх трактування у Пушкарчук І.М., Мишко О.А., які «…під фінансовими ресурсами підприємства розуміють акумульовані підприємством грошові кошти з різноманітних джерел, що спрямовуються у господарський обіг задля формування активів й покриття потреб при здійсненні виробничо-господарської діяльності з метою досягнення певного ефекту» [11, с. 165].
Власні фінансові ресурси можуть формуватися у вигляді внутрішніх грошових потоків – чистого доходу від звичайної і амортизаційної діяльності та зовнішніх – вкладів засновників (акціонерів), цільових надходжень тощо. 
Зовнішні власні джерела фінансових ресурсів формуються з додаткового пайового або акціонерного капіталу. Позичені кошти підприємство одержує у вигляді позик на фінансовому ринку або від банківських установ. Такі ресурси надаються на конкретний строк, носять цільовий характер витрачання і за їх користування підприємство зобов'язане здійснювати певну плату кредитору. До джерел формування залучених фінансових ресурсів відносять довгострокові і поточні зобов'язання.

У свою чергу, фінансові ресурси підприємства за основними джерелами формування можна структурувати в такий спосіб [12]: «1) ресурси, що формуються за рахунок внесків юридичних і фізичних осіб у статутний фонд під час заснування підприємства; 2) ресурси, що формуються за рахунок власних і прирівняних до них коштів (доходи і прибутки від операційної, інвестиційної, фінансової діяльності; амортизаційні відрахування; цільові надходження; стійкі пасиви у вигляді кредиторської заборгованості); 3) ресурси, що мобілізуються на фінансовому ринку від емісії акцій, облігацій та інших видів цінних паперів; кошти отримані у вигляді банківського і комерційного кредиту; 4) ресурси, що формуються за рахунок внесків і надходжень цільового характеру (від галузевих і корпоративних структур; бюджетні інвестиції, державні дотації, державні субсидії; страхові відшкодування)».

Отже, фінансові ресурси розглядають з погляду різноманітності джерел їх формування. Склад та структура джерел формування фінансових ресурсів  підприємства наведена на рис. 1.2. 

Формування фінансових ресурсів відбувається при заснуванні підприємства, коли утворюється статутний капітал, який характеризує обсяг основних і оборотних коштів, інвестованих у процес виробництва. Фінансові ресурси створюються за рахунок власних джерел, зокрема, прибутку та амортизаційних відрахувань [12]. 
Також формування фінансових ресурсів відбувається за рахунок позикових коштів у формі кредитів та позик банківських і небанківських фінансових установ. Значні фінансові ресурси можуть бути мобілізовані і на фондовому ринку. Формами їх акумуляціїї є: продаж акцій, облігацій та інших видів цінних паперів, кредитні інвестиції.
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Рис. 1.2. Джерела  формування фінансових ресурсів  підприємства [12]

Крім того, підприємства можуть одержувати фінансові ресурси у вигляді виплати страхового відшкодування, в процесі реорганізації підприємства (злиття, приєднання та поглинання). Більша частка фінансових ресурсів створюється за рахунок прибутку. 
1.2.
Теоретико-організаційні та методичні засади формування та використання фінансових ресурсів підприємства
Однією з основних складових ринкового середовища, що зумовлює масштабний вплив на сталість соціально-економічного розвитку суб'єкта господарювання, є сфера управління фінансовими ресурсами підприємства. У цій сфері відбуваються складні та багатогранні процеси утворення низки фінансових ризиків, спричинених порушенням господарських угод. Наслідками виникнення таких ризиків є порушення стабільності і ритмічності виробничо-господарських процесів на підприємстві, зростання фінансових витрат, погіршення якості та конкурентоздатності продукції тощо.
До складу найважливіших управлінських завдань, які вирішуються у сфері формування та використання фінансових ресурсів, належить випереджувальне виявлення випадкових перетворень, а також обгрунтування заходів з оперативної та адекватної протидії небажаним змінам або сприяння використанню перспективних можливостей. 
Отже, «…процес управління фінансовими ресурсами підприємства, діяльність якого буде зосереджена на виявленні ризикових подій, непередбачених системою планів підприємства, повинен полягати у створенні системи збору, обробки й інтерпретації відомостей про стан чинників, здатних суттєво вплинути на формування фінансових ресурсів» [13, с. 38]. Насамперед, це стосується залучення підприємством позикових ресурсів. 
До кола завдань, виконання яких повинно бути пов'язано із побудовою аналітично-моніторингової системи зовнішніх джерел фінансових ресурсів, слід віднести такі: «…узагальнення широкого кола параметрів щодо необхідних обсягів фінансових ресурсів, перевірка та контроль відповідності фактичних умов надання залучених ресурсів до показників, передбачених планами й угодами; юридичне супроводження угод, які стосуються залучення фінансових ресурсів із зовнішніх джерел (у т.ч., перевірка та контроль дотримання умов угод, участь у розв'язанні комерційних спорів та конфліктів, узгодження питань виплати штрафних санкцій та ін.); організація документарно-аналітичного супроводження та оформлення управлінських рішень, що мають бути прийняті керівництвом підприємства, стосовно залучення додаткових фінансових ресурсів за рахунок зовнішніх джерел фінансування» [13, с. 38]. 
Відповідно до зазначено вище, процес управління фінансовими ресурсами підприємства – це послідовність управлінських дій, спрямованих на визначення цілей, вибір форм та джерел залучення фінансових ресурсів, а також розробка різноманітних методів впливу та контролю для забезпечення поставлених цілей. 

До джерел фінансових ресурсів належать: власний, позичковий та залучений капітали. Вони використовуються для формування власних активів та проведення основної діяльності з метою отримання доходу (прибутку), виконання фінансових зобов'язань перед державою та іншими контрагентами. 
Якщо динаміка фінансового ре​зультату підприємств позитивна, то це свідчить про ефективне формування обсягів і структури фінансових ресурсів підприємства та раціональне використання власних коштів й можливість залучення позичкових зі змогою сплати відсотків за користування позичковим капіталом у майбутньому. А це безумовно позитивно впливають на впро​вадження інновацій та інвестицій. 

Для ефективного формування та ви​користання фінансових ресурсів доцільно: «…притримуватися необхідного рівня платоспроможності та ліквідності для покриття поточ​них зобов'язань, економне використання фінансових ре​сурсів, проведення контролю за виробництвом та збутом для підтримки рентабельності; у стратегічному аспекті: вибір оптимальної структури власних та позичкових коштів для підтримки платоспро​можності у довгостроковому періоді» [14, c. 71]. 

Отже, залежно від стадії життєвого циклу, галузі, до якої відноситься підприємство, залежить структура фінансових ресурсів підприємства. Більша частка позикових ресурсів порівняно з власними – це нормальне явище для новостворених підприємств. Якщо підприємство є прибутковим, воно може залуча​ти додаткові позичкові фінансові ресурси, що сприятиме зростанню рин​кової вартості підприємства. Для підвищення рівня фінансової стійкості підприємству рекомендується нарощувати власні кошти. 
Основним завданням фінансових менеджерів є розроблення ефективної стратегії формування та використання фінансових ресурсів підприємств, реалізація якої сприяла забезпеченню рентабельності, платоспроможності та підвищенню обсягів фінансового потенціалу підприємства. 
При цьому, фінансовий менеджер доцільно обрати оптимальне співвідношення зовнішніх та внутрішніх фінансових ре​сурсів. Відповідно, необхідно відповісти на вирішити такі питання: «…яку частину прибутку спрямовувати у фонд нагромад​ження, а яку у фонд споживання; на що краще використати кошти (наприклад, розвернути нове будівництво або купити акції іншого підприємства); куди ефективніше вкласти гроші (наприклад, купу​вати матеріали залежно від потреби) і як збільшити величину коштів (за рахунок емісії влас​них акції або ж взяти кредит)» [15, с. 82-83].

За ринкової економіки підприємства віддають більшу перевагу пошуку ефективних фінансових джерел розвитку підприємства. Важливим при формуванні фінансових ресурсів підприємства є саме їх структура, адже висока питома вага власних ресурсів позитивно впливає на функціонування підприємства та успішну фінансову діяльність загалом. З іншого боку, використання позичкових коштів ускладнює фінансову діяльність, адже чим більша частка залучених фінансових ресурсів, тим більше витрат здійснює підприємство. Враховуючи сучасний стан економіки, підприємства поєднують всі джерела фінансування, для того щоб задовольнити наявні потреби з найменшими витратами. 
Фінансування підприємства за рахунок власних коштів підтверджує його фінансову незалежність, а при залученні позичкових – виникають фінансові зобов’язання підприємства. При цьому, збільшення власного капіталу для формування необоротних активів та системної частини поточних активів в довгостроковому періоді є основним завданням операційної діяльності підприємства, адже саме воно забезпечує зменшення використання позикових коштів. Для цього можна запропонувати такі заходи [16, с. 722]: 
– забезпечення більшої популярності підприємства на конкурентному ринку необхідно переглянути та покращити рекламну кампанію, залучаючи маркетологів-професіоналів; 
– проаналізувати можливість здачі в оренду не використовуваних підприємством в даний час приміщень та обладнання.
Багато вчених займалися дослідженням раціонального використання фінансових ресурсів на підприємстві. Так, у практиці зарубіжних компаній найчастіше застосовується модель Дюпона, яка визначає детерміновану факторну залежність основних компонентів фінансової звітності підприємства. За моделлю Дюпона, «…на рентабельність власного капіталу впливають рентабельність продажу, оборотність активів, показник фінансового важеля. Значущість виділених факторів пояснюється тим, що вони узагальнюють фінансово-господарську діяльність підприємства з усіх боків, його статику та динаміку, бухгалтерську звітність. Перший фактор узагальнює звіт про фінансові результати підприємства, другий – актив балансу, третій – пасив балансу» [17].

Вітчизняні вчені також зробили значний внесок у розробку підходів до оцінки ефективності використання фінансових ресурсів. 
Вовк В.М. «…під ефективністю використання фінансових ресурсів розуміє формування певної структури капіталу та стверджує про недоцільність обчислення усіх багатьох коефіцієнтів, оскільки більшість з них близькі або однотипні за економічним змістом. Для визначення структури капіталу окремого підприємства достатньо обчислити коефіцієнт фінансової незалежності, коефіцієнт концентрації позикового капіталу та коефіцієнт співвідношення позикового і власного капіталу» [18]. 
Комаринець С.О. вважає, що «…для оцінки фінансової гнучкості, яку можна інтерпретувати як ефективний процес формування, розподілу і використання фінансових ресурсів в умовах невизначеності середовища, запропоновано використати метод фінансових коефіцієнтів, який дає змогу порівняти фінансовий потенціал і результати діяльності підприємств, різних за обсягами використовуваних ресурсів та іншими показниками. З цією метою необхідно обчислити п'ять груп показників» [19]: «…показники майнового стану: частка оборотних виробничих фондів в обігових коштах, частка основних засобів в активах, частка довгострокових фінансових інвестицій в активах, коефіцієнт мобільності активів; показники ділової активності: оборотність активів, оборотність власного капіталу; показники рентабельності: рентабельність активів за чистим прибутком, коефіцієнт стійкості економічного зростання; показники фінансової стійкості:  маневреність власних обігових коштів, коефіцієнт фінансової незалежності, коефіцієнт фінансової стабільності, коефіцієнт фінансового левериджу; показники ліквідності: коефіцієнт поточної ліквідності, коефіцієнт абсолютної ліквідності. 
Шеремет О.О. розглядає кілька алгоритмів щодо визначення фінансового стану, який відображає ефективність використання фінансових ресурсів підприємством: «…ліквідності: коефіцієнт покриття, коефіцієнт абсолютної ліквідності, коефіцієнт швидкої ліквідності, частка власних оборотних коштів у покритті запасів; рентабельності: рентабельність підприємства, рентабельність продажу, рентабельність основної діяльності, період окупності власного капіталу; ділової активності: загальне обертання капіталу, середній строк обертання кредиторської заборгованості, середній строк обертання дебіторської заборгованості, обертання власного капіталу; фінансової стійкості: коефіцієнт автономії, коефіцієнт структури залученого капіталу, співвідношення позикових та власних коштів, коефіцієнт маневреності власних коштів» [20]. 
У роботі Непочатенко О. О. розглядається  «Методика інтегральної оцінки інвестиційної привабливості підприємств та організацій, яка розроблена для підприємств, що підлягають приватизації, необхідно розрахувати чотири коефіцієнти: коефіцієнт фінансової незалежності (автономії), коефіцієнт фінансування, коефіцієнт фінансової стійкості, коефіцієнт фінансового левериджу» [21]. 
Ми підтримуємо методику Боронос В.В. та Карпенко І.В. [22], які розглядали проблеми оптимізації фінансових ресурсів та виділяли такі показники: коефіцієнт автономії, коефіцієнт фінансової залежності, коефіцієнт фінансування, коефіцієнт фінансової стійкості, коефіцієнт абсолютної ліквідності, коефіцієнт поточної ліквідності, коефіцієнт фінансового левериджу. Зазначені показники ефективності використання фінансових ресурсів  підприємства наведені у таблиці 1.1.

Таблиця 1.1 

Показники ефективності використання фінансових ресурсів [22]
	Показники
	Формула розрахунку
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	4. Коефіцієнт фінансування
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	5. Коефіцієнт абсолютної ліквідності
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Вищезазначені методичні підходи дозволяють зробити інтегральний аналіз, тобто врахувати усі можливі фактори і, як наслідок, підвищують достовірність і точність результатів. Проте для підвищення ефективності використання дані підходи необхідно скоригувати відповідно до особливостей функціонування українських підприємств. 
Запропоновані підходи у вітчизняній практиці дають односторонню оцінку ефективності використання фінансових ресурсів. Вони концентруються на окремих показниках, тому поза їх увагою залишається більшість показників, які дають змогу оцінити ефективність діяльності підприємства як у кількісному, так і в якісному виразі. 
Отже, для підвищення ефективності оцінки використання фінансових ресурсів необхідно використовувати комплекс методів, вибір яких кожне підприємство повинно здійснювати індивідуально залежно від його стратегічних планів та тактичних цілей.

Висновки до розділу 1
1. Фінансові ресурси підприємств – це усіх видів капіталу, який використовується для формування активів підприємства з метою здійснення основної діяльності з метою отримання прибутку.

2. Ефективна виробничо-господарська, інвестиційна та фінансова діяльність підприємства значною мірою базується на виваженому підході до формування, розподілу та використання фінансових ресурсів суб’єктів господарювання. За достатнього обсягу сформованих грошових ресурсів забезпечується ритмічність виробничої діяльності, а стабільні надходження з джерел формування коштів сприяють зміцненню платоспроможності підприємства. Раціональна структура їх розподілу забезпечує більшу ефективність діяльності та конкурентоспроможність.
Розділ 2
СУЧАСНА ПРАКТИКА формування та використання фінансових ресурсів ПІДПРИЄМСТВА
2.1.  Прагматизм формування фінансових ресурсів підприємства
ПрАТ «Теремно Хліб» є лідером на ринку хлібобулочних виробів. Підприємство є виробником різних видів хліба, тортів, тістечок та печива. Зокрема, найбільшим попитом користуються: «подільський пшеничний хліб (0,7 кг), січовий хліб (0,7 кг), батон «Файний» (0,5 кг), хліб «Здоров’я» (0,5 кг), хліб пряно-зерновий (0,4 кг), хліб родинний (0,6 кг)». Виробництво продукції відбувається на основі високоякісної сировини, яка зберігається на складах з дотриманням усіх норм. 
Статутний фонд ПрАТ «Теремно Хліб» станом на 31.12.2019 року становив 4904,6 тис. грн. Станом на 31.12.2017 р чисельність працюючих становила 498 осіб, станом на 31.12.2018 р. – 494 особи, а станом на 31.12.2019 р. – 536 осіб.

Основною позицією підприємства є інвестування коштів у виробництво високоякісної та конкурентоспроможної продукції. Фінансування діяльності відбувається за рахунок власних та позикових коштів. 
Значну дольову участь позикового капіталу становлять довгострокові та короткострокові кредити банків, які підприємство використовує для придбання основних засобів та покриття потреби в запасах. З огляду на обсяг власного та позикового капіталу, підприємство є фінансово залежним від зовнішнього фінансування, оскільки власний капітал займає менше 50% джерел фінансування. Для отримання загальної інформації щодо фінансово-економічного розвитку ПрАТ «Теремно Хліб» у таблиці 2.1 подано низку показників і здійснено їх аналіз в динаміці.

Проаналізуємо динаміку основних показників діяльності ПрАТ «Теремно-Хліб» впродовж 2017-2019 рр.

Таблиця 2.1

Динаміка основних фінансово-економічних показників ПрАТ «Теремно-Хліб» за 2017-2019 рр.*
	Показники
	2017

Рік
	2018

рік
	2019

рік
	Відхилення 2018/2017
	Відхилення 

2019/2018

	
	
	
	
	абсол.
	відн.
	абсол.
	відн.

	Виручка від реалізації продукції, тис. Грн
	203123
	228742
	260779,8
	25619
	12,61
	32037,8
	14,01

	Чистий прибуток (збиток підприємства), тис. Грн
	80
	3403
	7323,3
	3323
	Зб. в 42,53 рази
	3920,3
	115,20

	Вартість майна підприємства, тис. Грн
	61937
	112800
	111147,7
	50863
	82,12
	-1652,3
	-1,46


	Власний капітал, тис. грн
	13708
	59692
	61942
	45984
	Зб. в 4,35 рази
	2250
	3,77

	Позиковий капітал, тис. Грн
	48229
	53108
	49205,7
	4879
	10,12
	-3902,3
	-7,35

	Вартість основних засобів, тис. Грн
	37141
	82826
	73228,8
	45685
	Зб. в 2,23 рази
	-9597,2
	-11,59

	Вартість оборотних засобів підприємства, тис. Грн
	21753
	28900
	36966,7
	7147
	32,86
	8066,7
	27,91

	Дебіторська заборгованість, тис. Грн
	11280
	14780
	20227
	3500
	31,03
	5447
	36,85

	Рентабельність підприємства, %
	0,1
	3,9
	6,5
	3,8
	-
	2,6
	-

	Фондовіддача, грн./грн
	5,83
	3,81
	3,34
	-2,02
	-34,62
	-0,47
	-12,36

	Фондоозброєнність,            тис. грн / особа
	69,93
	121,42
	145,57
	51,49
	73,63
	24,15
	19,89

	Рівень зносу основних засобів, %
	48,7
	62,2
	64,9
	13,5
	-
	2,7
	-

	Коефіцієнт фінансової незалежності
	0,221
	0,529
	0,557
	0,308
	Зб. в 2,39 рази
	0,028
	5,31

	Коефіцієнт абсолютної ліквідності
	0,041
	0,036
	0,086
	-0,005
	-11,01
	0,049
	Зб. в 2,39 рази

	Тривалість одного обороту оборотних засобів, днів
	35,5
	39,9
	45,5
	4,4
	12,38
	5,6
	14,06


*сформовано за даними фінансової звітності ПрАТ «Теремно-Хліб»
За результатами аналізу виявлено позитивну динаміку низки показників, зокрема відбулось збільшення чистого прибутку, рентабельності підприємства, власного капіталу та коефіцієнта фінансової незалежності. Чиста виручка від реалізації у 2018 році зросла на 12,61%, а у 2019 році – на 14,01%. Збільшення виручки від продажу відбулось в результаті відкриття власних торгових точок у м. Луцьку та розширення асортименту продукції за рахунок виробництва різних тістечок, тортів та печива.

Досить значним є ріст чистого прибутку у 2018 році по відношенню до 2017 року, що пов’язано із зниженням інших втрат, які включають амортизаційні відрахування на безоплатно отримані основні засоби та від’ємні неопераційні курсові різниці. 
Чистий прибуток у 2018 році зріс в 42,53 рази по відношенню до 2017 року. У 2019 році також відбулось збільшення чистого прибутку на 3920,3 тис. грн. або на 115,20%. За рахунок росту чистого прибутку відбулось збільшення нерозподіленого прибутку, який є джерелом формування власного капіталу.  

Власний капітал у 2018 році зріс у 4.35 разів, а у 2019 році – на 3,77%. Оскільки зріс власний капітал відбулось підвищення коефіцієнта фінансової незалежності із 0,221 у 2017 році до 0,557 у 2019 році. Таким чином, у 2017 році ПрАТ «Теремно Хліб» було фінансово незалежним, а у 2019 році частка власних коштів перевищувала частку позикових коштів в джерелах формування майна і становила 55,7%.

Вартість майна підприємства у 2018 році зросла на 50863 тис. грн., а у 2019 році – знизилась на 1652,3 тис. грн. Зниження вартості майна підприємства у 2019 році не пов’язано зі зниженням виробництва чи реалізації продукції, а просто із реалізацією основних засобів, які не використовувались в діяльності, а їх утримання передбачало певні витрати, що зменшували чистий прибуток.

За рахунок зменшення вартості майна відбулось зменшення позикового капіталу на 3902,3 тис. грн. за рахунок зменшення короткострокових банківських кредитів, поточних забезпечень, клієнтської кредиторської заборгованості та інших поточних зобов’язань.

Зростання дебіторської заборгованості пов’язано зі збільшенням виручки від продажу та ростом заборгованості покупців перед підприємством. У 2018 році дебіторська заборгованість зросла на 31,03%, а у 2019 році – на 36,85%.

Рентабельність підприємства хоча і зростала в динаміці, однак її значення свідчить про низьку ефективність його роботи. У 2017 році на 1 грн. вартості майна припадала 0,1 коп. чистого прибутку, у 2018 році – 3,9 коп. чистого прибутку, а у 2019 – 6,5 коп. чистого прибутку.

Щодо ефективності використання основних засобів, то можна відмітити зниження фондовіддачі за рахунок росту середньорічної вартості основних засобів. Зокрема, у 2018 році фондовіддача знизилась на 2,02%, а у 2019 році – на 0,47%. У 2019 році на одну гривню середньорічної вартості активів отримано 3,34 грн чистої виручки від реалізації продукції.

Фондоозброєність показує вартість основних засобів в розрахунку на одного працюючого і свідчить, що у 2017 році на одного працівника припадало 69,93 тис. грн вартості основних засобів, у 2018 році – 121,42 тис. грн вартості основних засобів, а у 2019 році – 145,57 тис. грн вартості основних засобів. Ріст фондоозброєності обумовлений збільшенням середньорічної залишкової вартості основних засобів протягом 2017-2019 років. Збільшення рівня зносу основних засобів станом на кінець року обумовлено зниженням їх первісної вартості і таким чином, рівень зносу зріс у 2019 році до 64,9% із 48,7% у 2017 році.

Аналіз коефіцієнта ліквідності свідчить про його зниження у 2018 році та ріст у 2019 році. Зокрема, у 2017 році за рахунок грошових коштів покривалось 4,1% поточних боргів, у 2018 році – 3,6% поточних боргів, а у 2019 році – 8,6% поточних боргів. 

Тривалість обороту оборотних засобів збільшилась у 2018 та 2019 роках, що відображає уповільнення оборотності ресурсів, які знаходяться в обороті. У 2017 році тривалість одного обороту оборотних активів дорівнювала 35,5 днів, у 2018 році – 39,9 днів, а у 2019 році – 45,5 днів. Збільшення кількості днів одного обороту оборотних активів пов’язано зі збільшенням вартості оборотних активів у 2017-2019 роках.

Проведений аналіз фінансово-економічних показників діяльності ПрАТ «Теремно Хліб» свідчить про позитивну динаміку доходів, прибутку та власного капіталу. Виявлено підвищення фінансової незалежності за рахунок росту власного капіталу, що дає підстави говорити про покращення фінансового стану ПрАТ «Теремно Хліб».

У контексті оптимізації структури капіталу необхідним є вивчення його основних видів, джерел формування та структури, що дозволить виявити слабкі та сильні сторони підприємства у напрямку фінансового забезпечення діяльності та розвитку. Процес оптимізації капіталу націлений на формування власного та позикового капіталу у допустимих межах та співвідношенні. Отже, головну роль в аналізі капіталу відіграє власний та позиковий капітал. У таблиці 2.2 подано аналіз капіталу підприємства за джерелами формування в розрізі власного та позикового, формування яких відбувається у відповідності до балансу (форма №1 фінансової звітності, пасиви підприємства). 

Таблиця 2.2 

Аналіз капіталу ПрАТ «Теремно Хліб» за 2017-2019 рр.*
	Показник
	2017 рік
	2018 рік
	2019 рік
	Відхилення 2018/2017
	Відхилення 2019/2018

	
	
	
	
	абсол.
	відн.
	абсол.
	відн.

	1. Власний капітал, тис. грн.
	13708
	59692
	61942
	45984
	Зб в 4,35 рази
	2250
	3,77

	‑ питома вага в капіталі підприємства, %
	22,13
	52,92
	55,73
	30,79
	-
	2,81
	-

	2. Позиковий капітал, тис. грн
	48229
	53108
	49205,7
	4879
	10,12
	-3902,3
	-7,35

	‑ питома вага в капіталі підприємства, %
	77,87
	47,08
	44,27
	-30,79
	-
	-2,81
	-

	2.1. Довгостроковий позиковий капітал, тис. грн
	617
	154
	8688,7
	-463
	-75,04
	8534,7
	Зб. в 56,42 рази

	‑ питома вага у позиковому капіталі, %
	1,28
	0,29
	17,66
	-0,99
	-
	17,37
	-

	2.2. Поточний позиковий капітал, тис. грн
	47612
	52954
	40517
	5342
	11,22
	-12437
	-23,49

	‑ питома вага у позиковому капіталі, %
	98,72
	99,71
	82,34
	0,99
	-
	-17,37
	-

	3. Капітал підприємства, тис. грн
	61937
	112800
	111147,7
	50863
	82,12
	-1652,3
	-1,46


*сформовано за даними фінансової звітності ПрАТ «Теремно-Хліб»
Згідно до даних табл. 2.2 капітал підприємства у 2018 році зріс на 82,12%, а у 2019 р він зменшився на 1,46%. Збільшення капіталу у 2018 році відбулось через збільшення власного капіталу на 45984 тис. грн та поточного позикового капіталу на 5342 тис. грн. Довгостроковий позиковий капітал зменшився у 2018 році на 463 тис. грн за рахунок погашення частини довгострокових кредитів.

У 2019 році зменшення капіталу підприємства відбулось за рахунок зменшення поточного позикового капіталу на 12437 тис. грн. У 2019 році власний капітал зріс на 2250 тис. грн за рахунок збільшення нерозподіленого прибутку. Збільшення довгострокових кредитів у 2019 році сприяло росту довгострокового позикового капіталу на 8534,7 тис. грн.

Вивчаючи структуру капіталу, можна відмітити, що у 2017-2018 роках більшу його частку становив позиковий капітал. У 2019 році частка власних коштів перевищувала частку позикових коштів. Таким чином, у 2019 році частка власних коштів становила 55,7%, а частка позикових коштів – 44,27%. У структурі позикового капіталу переважну дольову участь займає поточний позиковий капітал, а саме у 2017 році – 98,72%, у 2018 році – 99,71%, а у 2019 році – 82,34%. Зменшення частки поточного позикового капіталу у структурі позикового капіталу обумовлено зменшенням його обсягу та ростом обсягу довгострокового позикового капіталу.

Досить позитивним є ріст частки власного капіталу у структурі капіталу із 22,13 % у 2017 році до 55,73% у 2019 році. Для виявлення факторів впливу на зміну обсягу власного капіталу в динаміці, проведено його аналіз, а дані зведено в таблицю 2.3.
Найбільшу частку власного капіталу у 2017 та 2019 роках становив нерозподілений прибуток, обсяг якого зростав в динаміці. Збільшення обсягу нерозподіленого прибутку пов’язано із прибутковою діяльністю ПрАТ «Теремно Хліб» і збільшенням чистого прибутку у 2017-2019 роках.

У 2018 році найбільшу частку власного капіталу становив капітал в дооцінках і йому належало 71,33% власного капіталу. Капітал в дооцінках був відсутнім у 2017 році, однак в результаті дооцінки майна у 2018 році його обсяг станом на кінець року становив 42581 тис. грн. У 2019 році обсяг капіталу в дооцінках зменшився на 5121,4 тис. грн, що призвело до зниження його питомої ваги у структурі власного капіталу на 10,86%. 

Таблиця 2.3 
Аналіз складу та структури власного капіталу ПрАТ «Теремно Хліб»*
	Показник
	2017 рік
	2018 рік
	2019 рік
	Відхилення 2018/2017
	Відхилення 2019/2018

	
	
	
	
	абсол.
	відн.
	абсол.
	відн.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	1. Власний капітал, тис. грн
	13708
	59692
	61942
	45984
	Зб. в 4,45 рази
	2250
	3,77

	1.1. Зареєстрований капітал, тис. грн.
	4905
	4905
	4904,6
	0
	0,00
	-0,4
	-0,01

	‑ питома вага у власному капіталі, %
	35,78
	8,22
	7,92
	-27,56
	-
	-0,30
	-

	1.2. Капітал в дооцінках, тис. грн.
	0
	42581
	37459,6
	42581
	-
	-5121,4
	-12,03

	‑ питома вага у власному капіталі, %
	0
	71,33
	60,48
	71,33
	-
	-10,86
	-

	1.3. Нерозподілений прибуток, тис. грн
	8803
	12206
	19577,8
	3403
	38,66
	7371,8
	60,39

	‑ питома вага у власному капіталі, %
	64,22
	20,45
	31,61
	-43,77
	-
	11,16
	-


*сформовано за даними фінансової звітності ПрАТ «Теремно-Хліб»
Щодо зареєстрованого капіталу, то його обсяг не змінювався в динаміці і він складав 35,78% власного капіталу у 2017 році, 8,22% власного капіталу у 2018 році, 7,92% власного капіталу у 2019 році.

Аналіз складу позикового капіталу відповідно до балансу, відображено у таблиці 2.4.
Збільшення позикового капіталу у 2018 році пов’язано зі збільшенням кредиторської заборгованості за товари, роботи та послуги на 531 тис. грн, поточних зобов’язань за розрахунками з бюджетом – на 1102 тис. грн, поточних зобов’язань за розрахунками зі страховиками – на 202 тис. грн, поточних зобов’язань з оплати праці – на 738 тис. грн. поточних зобов’язань із внутрішніх розрахунків – на 84 тис. грн, інших поточних зобов’язань – на 3068 тис. грн. 

У 2019 році позиковий капітал зріс в основному за рахунок збільшення довгострокових банківських кредитів на 8534,7 тис. грн, однак величина на яку відбулось зменшення поточного позикового капіталу була більшою і становила 12437 тис. грн, що загалом призвело до зменшення позикового капіталу на 3902,3 тис. грн.

Таблиця 2.4 
Аналіз складу позикового капіталу ПрАТ «Теремно Хліб» за 2017-2019 рр.*
	Показник
	2017 

рік
	2018 рік
	2019 

рік
	Відхилення 2018/2017
	Відхилення 2019/2018

	
	
	
	
	абсол.
	відн.
	абсол.
	відн.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	1. Позиковий капітал,    тис. грн.
	48229
	53108
	49205,7
	4879
	10,12
	-3902,3
	-7,35

	1.1. Довгостроковий позиковий капітал,         тис. грн.
	617
	154
	8688,7
	-463
	-75,04
	8534,7
	Зб. в 56,42 рази

	1.1.1. Довгострокові кредити банків,              тис. грн.
	617
	154
	8688,7
	-463
	-75,04
	8534,7
	Зб. в 56,42 рази

	1.2. Поточний позиковий капітал, тис. грн
	47612
	52954
	40517
	5342
	11,22
	-12437
	-23,49

	1.2.1. Короткострокові кредити банків, тис. грн
	15105
	14317
	6563,5
	-788
	-5,22
	-7753,5
	-54,16

	1.2.2. Кредиторська заборгованість за товари, роботи та послуги,        тис. грн
	25737
	26268
	22084,3
	531
	2,06
	-4183,7
	-15,93

	1.2.3.Поточні зобов’язання за розрахунками з бюджетом, тис. грн
	1310
	2412
	3443,4
	1102
	84,12
	1031,4
	42,76

	1.2.4. Поточні зобов’язання за розрахунками зі страховиками, тис. грн
	59
	261
	110
	202
	Зб. в 4,42 рази
	-151
	-57,85

	1.2.5. Поточні зобов’язання за розрахункам з працівниками, тис. грн
	1253
	1991
	3058,8
	738
	58,90
	1067,8
	53,63

	1.2.6. Поточні зобов’язання із внутрішніх розрахунків, тис. грн.
	133
	217
	0
	84
	63,16
	-217
	-100,00

	1.2.7. Поточні забезпечення, тис. грн
	1397
	1802
	0
	405
	28,99
	-1802
	-100,00

	1.2.8. Інші поточні зобов’язання, тис. грн
	2618
	5686
	5257
	3068
	117,19
	-429
	-7,54


*сформовано за даними фінансової звітності ПрАТ «Теремно-Хліб»
Досить суттєвим є збільшення поточних зобов’язань за розрахунками з бюджетом, що обумовлено несвоєчасною сплатою податку на прибуток. Зокрема, у 2018 році поточні зобов’язання за розрахунками з бюджетом зросли на 84,12%, а у 2019 році – на 42,76%.

Протягом 2017-2019 років виявлено збільшення поточних зобов’язань за розрахунками з працівниками, що обумовлено наявністю заборгованості по оплаті праці та відпускних. Однак, заборгованість перед працівниками є короткотерміновою і досить швидко погашається, що не зумовлює проблем у фінансовому забезпечені персоналу.

Аналіз структури позикового капіталу відображений у таблиці 2.5.

Таблиця 2.5 
Аналіз структури позикового капіталу підприємства за 2017-2019 рр.*
	Показник
	2017 рік
	2018 рік
	2019 рік
	Абсолютне відхилення

	
	
	
	
	2018/2017
	2019/2018

	Питома вага довгострокових кредитів у позиковому капіталі, %
	1,28
	0,29
	17,66
	-0,99
	17,37

	Питома вага короткострокових кредитів у позиковому капіталі, %
	31,32
	26,96
	13,34
	-4,36
	-13,62

	Питома вага кредиторської заборгованості за товари, роботи, послуги у позиковому капіталі, %
	53,36
	49,46
	44,88
	-3,90
	-4,58

	Питома вага поточних зобов’язань за розрахунками з бюджетом у позиковому капіталі, %
	2,72
	4,54
	7,00
	1,82
	2,46

	Питома вага поточних зобов’язань за розрахунками з працівниками у позиковому капіталі, %
	2,60
	3,75
	6,22
	1,15
	2,47

	Питома вага поточних зобов’язань за розрахунками зі страховиками у позиковому капіталі, %
	0,12
	0,49
	0,22
	0,37
	-0,27

	Питома вага поточних зобов’язань із внутрішніх розрахунків у позиковому капіталі, %
	0,28
	0,41
	0,00
	0,13
	-0,41

	Питома вага поточних забезпечень у позиковому капіталі, %
	2,90
	3,39
	0,00
	0,49
	-3,39

	Питома вага інших поточних зобов’язань у позиковому капіталі, %
	5,43
	10,71
	10,68
	5,28
	-0,03


*сформовано за даними фінансової звітності ПрАТ «Теремно-Хліб»
Згідно до табл. 2.5 найбільшу частку позикового капіталу становить кредиторська заборгованість за товари, роботи та послуги. У 2017 році частка кредиторської заборгованості за товари, роботи та послуги становила 53,36%, у 2018 році – 49,46%, у 2019 році – 44,88%. Варто відмітити зниження частки кредиторської заборгованості за товари у структурі позичених коштів, що пов’язано із збільшенням частки та обсягу інших поточних зобов’язань.

Найменша частка позикового капіталу належала у 2017 році поточним зобов’язанням зі страховиками, а саме 0,12%, у 2018 році – довгостроковим кредитам, а саме 0,29%, а у 2019 році – відсутніми були поточні забезпечення та поточні зобов’язання із внутрішніх розрахунків.

Щодо короткострокових кредитів, то їх питома вага у позиковому капіталі становила у 2017 році 31,32%, у 2018 році – 26,96%, а у 2019 році – 13,34%. Зниження частки короткострокових кредитів пов’язано із зменшенням їх обсягу 

Капітал підприємства розподіляється за термінами вилучення з обороту на певні види, що дозволило здійснити його аналіз за даною ознакою і дані звести в таблицю 2.6.

Таблиця 2.6
Аналіз капіталу, розподіленого за термінами вилучення з обороту*

	Показник
	2017 рік
	2018 рік
	2019 рік
	Абсолютне відхилення

	
	
	
	
	2018/2017
	2019/2018

	1. Найтерміновіші пасиви, тис. грн
	31110
	36835
	33953,5
	5725
	-2881,5

	‑ питома вага в капіталі підприємства, %
	50,23
	32,66
	30,55
	-17,57
	-2,11

	2. Короткострокові пасиви, тис. грн
	16502
	16119
	6563,5
	-383
	-9555,5

	‑ питома вага в капіталі підприємства, %
	26,64
	14,29
	5,91
	-12,35
	-8,38

	3. Довгострокові пасиви, тис. грн
	617
	154
	8688,7
	-463
	8534,7

	‑ питома вага в капіталі підприємства, %
	1,00
	0,14
	7,82
	-0,86
	7,68

	4. Стійкі пасиви, тис. грн.
	13708
	59692
	61942
	45984
	2250

	‑ питома вага в капіталі підприємства, %
	22,13
	52,92
	55,73
	30,79
	2,81


*сформовано за даними фінансової звітності ПрАТ «Теремно-Хліб»
Найбільшу частку капіталу за термінами вилучення з обороту становили у 2017 році найтерміновіші пасиви, а у 2018-2019 роках – стійкі пасиви. Загалом, найтерміновіші пасиви у 2018 році зросли на 5725 тис. грн за рахунок збільшення кредиторської заборгованості за товари, роботи та послуги, поточних зобов’язань за розрахунками з бюджетом. У 2019 році найтерміновіші пасиви зменшились на 2881,5 тис. грн в результаті зменшення заборгованості перед постачальниками та інших поточних зобов’язань. Частка найтерміновіших пасивів становила у 2017 році 50,25%, а у 2018 році – 32,66%, а у 2019 році – 30,55%. Збільшення частки стійких пасивів пояснюється ростом власного капіталу та підвищенням рівня фінансової стійкості підприємства.

Найменша частка капіталу належала у 2017-2018 роках довгостроковим пасивам, а у 2019 році – короткостроковим пасивам. Частка короткострокових пасивів зменшувалась в динаміці, що пов’язано із зменшенням обсягу короткострокових кредитів. У 2019 році частка короткострокових пасивів становила 5,91%, коли у 2017 році вона дорівнювала 26,64%.

Довгострокові пасиви, які включають довгострокові кредити банків зменшились у 2018 році на 463 тис. грн, а у 2019 році зросли на 8688,7 тис. грн. Відповідно зі збільшенням обсягу довгострокових кредитів відбулось збільшення їх частки у структурі капіталу у 2019 році на 7,68%. 

В цілому варто свідчити, що відбулось збільшення частки стійких пасивів, а це основна передумова забезпечення оптимальної структури капіталу та фінансової міцності бізнесу.

Капітал підприємства за напрямами використання поділяється на оборотні та необоротні активи, тобто він спрямовується на формування тих чи інших активів. Зокрема, виявлення напрямів спрямування капіталу здійснено аналіз його використання, що поданий у таблиці 2.7.
Згідно до табл. 2.7 поточний позиковий капітал спрямований на формування оборотних та необоротних активів, довгостроковий позиковий капітал та власний капітал використані для придбання необоротних активів. Відбулось збільшення обсягу поточного позикового капіталу, що використаний для придбання оборотних активів у 2018 році на 7147 тис. грн, а у 2019 році – 8066,7 тис. грн. Однак зменшився обсяг поточного позикового капіталу, що використаний для придбання необоротних активів. У 2017 році 45,69% поточного позикового капіталу вкладено в оборотні активи, а 54,31% - у необоротні активи. У 2018 році 54,58% поточних боргів це джерела створення оборотних активів, а 45,42% поточних боргів – джерела формування необоротних активів. У 2019 році частка поточних позикових коштів, що перебували в обороті становила 91,24%, а частка поточних позикових коштів, що були вкладені в необоротні активи була рівною 8,76%.

Таблиця 2.7
Аналіз використання капіталу підприємства за 2017-2019 рр., тис. грн.*
	Показник
	2017 рік
	2018 рік
	2019 рік
	Абсолютне відхилення

	
	
	
	
	2018/2017
	2019/2018

	Обсяг поточного позикового капіталу, що використаний на придбання оборотних активів
	21753
	28900
	36966,7
	7147
	8066,7

	Обсяг поточного позикового капіталу, що використаний на придбання необоротних активів
	25859
	24054
	3550,3
	-1805
	-20503,7

	Обсяг довгострокового позикового капіталу, що спрямований на формування необоротних активів
	617
	154
	8688,7
	-463
	8534,7

	Обсяг власного капіталу, що спрямований в необоротні активи
	13708
	59692
	61942
	45984
	2250


*сформовано за даними фінансової звітності ПрАТ «Теремно-Хліб»
Власний капітал та довгостроковий позиковий капітал в розмірі 100% перебував в необоротних активах, тобто в обороті підприємства немає власних коштів, що характеризує недостатній рівень платоспроможності ПрАТ «Теремно Хліб».

Загалом, якщо досліджувати джерела фінансування необоротних активів то вони розподілені наступним чином:

‑ 2017 рік: 64,35% - поточний позиковий капітал, 1,54% - довгостроковий позиковий капітал, 34,11% - власний капітал;

‑ 2018 рік: 28,67% - поточний позиковий капітал, 0,18% - довгостроковий позиковий капітал, 71,16% - власний капітал;

‑ 2019 рік: 4,79% - поточний позиковий капітал, 11,71% - довгостроковий позиковий капітал, 83,51% - власний капітал.

2.2. Оцінка ефективності використання капіталу підприємства
На даному етапі аналізу необхідно дослідити на стільки оптимальною є структура капіталу ПрАТ «Теремно Хліб» в результаті трьох методів, які найчастіше застосовуються в практиці. Для виявлення настільки структура капіталу є оптимальною в межах критерію максимізації рівня фінансової рентабельності здійснено розрахунок ефекту фінансового важеля, максимальне значення якого є критерієм оптимальної структури капіталу. Ефект фінансового важеля є не лише критерієм оптимальної структури капіталу, а й індикатором ефективності використання позикових коштів, що віддзеркалюється у прирості до рентабельності власного капіталу. Вихідні дані та результат розрахунку ефекту фінансового важеля поданий у таблиці 28.

Під час розрахунку ефекту фінансового важеля використовуються активи, розмір яких визначається сумою між власним і позиковим капіталом, а розмір позикового капіталу – це сума лише наявних кредитів (короткострокових та довгострокових).

Таблиця 2.8

Вихідні дані та результат обчислення ефекту фінансового важеля*

	Показник
	2017 рік
	2018 рік
	2019 рік

	
	
	
	

	Ставка податку на прибуток, %
	18
	18
	18

	Середньорічний обсяг активів, тис. грн
	31638,5
	51796,5
	75678,6

	Середньорічний обсяг власного капіталу, тис. грн
	13668
	36700
	60817

	Середньорічний обсяг позикового капіталу, тис. грн
	17970,5
	15096,5
	14861,6

	Сума сплачених відсотків за кредити, тис. грн
	2772
	2616
	2776

	Ставка відсотків за кредит, %
	15,43
	17,33
	18,68

	Прибуток до оподаткування, тис. грн
	188
	4773
	9400,7

	НРЕІ, тис. грн.
	2960
	7389
	12176,7

	Економічна рентабельність активів, %
	9,36
	14,27
	16,09

	Диференціал фінансового важеля, %
	-6,07
	-3,06
	-2,59

	Плече фінансового важеля
	1,315
	0,411
	0,244

	Ефект фінансового важеля, %
	-6,544
	-1,033
	-0,519


*сформовано за даними фінансової звітності ПрАТ «Теремно-Хліб»
Результат обчислення ефекту фінансового важеля показує його від’ємне значення у 2017-2019 роках, що говорить про неефективність використання позикових коштів та неоптимальну структуру капіталу. Отримання від’ємного ефекту фінансового важеля у 2017-2019 роках є наслідком перевищення ставки відсотка за кредит над рівнем економічної рентабельності активів у 2017 році на 6,07%, у 2018 році – на 3,06%, а у 2019 році – на 2,59%. Якщо ставка відсотка за кредит перевищує рівень економічної рентабельності активів, це можна трактувати як перевищення витрат на сплату відсотків за обсяг прибутку, отриманого в результаті використання даних кредитних коштів. З огляду на розрахункове значення ефекту фінансового важеля, воно було від’ємним у всі роки, однак найкращий результат був у 2018 році, коли частка власного капіталу була 52,92%, а частка позикового – 47,08%.
Наступним критерієм формування оптимальної структури капіталу є середньозважена вартість капіталу за умов коли вона мінімальна, структура капіталу є найбільш оптимальною. При цьому обсяг капіталу визначаємо як суму власного та позикового капіталу, а обсяг позикового капіталу – це лише сума наявних кредитів чи інших позик, що є платними для підприємства.

Вихідні дані та результат розрахунку середньозваженої вартості капіталу поданий у таблиці 2.9.

Таблиця 2.9

Розрахунок середньозваженої вартості капіталу ПрАТ «Теремно Хліб» за 2017-2019 рр.*
	Показник
	2017 рік
	2018 рік
	2019 рік

	
	
	
	

	Ставка податку на прибуток, %
	18
	18
	18

	Обсяг власного капіталу, тис. грн.
	13668
	36700
	60817

	Обсяг позикового капіталу, тис. грн.
	17970,5
	15096,5
	14861,6

	Обсяг капіталу, тис. грн.
	31638,5
	51796,5
	75678,6

	Вартість власного капіталу, %
	0
	0
	4,49

	Вартість позикового капіталу, %
	15,43
	17,33
	18,68

	Частка власного капіталу, %
	43,20
	70,85
	80,36

	Частка позикового капіталу, %
	56,80
	29,15
	19,64

	Середньозважена вартість капіталу, %
	7,18
	4,14
	6,62


*сформовано за даними фінансової звітності ПрАТ «Теремно-Хліб»
З огляду на дані табл. 2.9 найнижча вартість капіталу була наявною у 2018 році і становила 4,14%, що відповідно свідчить про найбільш оптимальну структуру капіталу у даному році. При цьому, частка власних коштів в капіталі становила 70,85%, а частка позикового капіталу – 29,15%. Враховуючи, що до позикового капіталу віднесено лише довгострокові та короткострокові кредити банків, то визначена у табл. 2.9 структура капіталу в межах власного та позикового, не співпадає із структурою капіталу, що розраховується у відповідності до балансу.

Найбільш поширеним є третій критерій досягнення оптимальної структури капіталу, згідно до якого оцінюються ризики втрати платоспроможності та фінансової стійкості. Згідно із цим розраховуються показники фінансової стійкості і за умови найвищого рівня фінансової незалежності структура капіталу є найбільш оптимальною. Аналіз показників фінансової стійкості поданий у таблиці 2.10.

Таблиця 2.10 
Аналіз показників фінансової стійкості ПрАТ «Теремно Хліб»*

	Показник
	2017 рік
	2018 рік
	2019 рік
	Абсолютне відхилення

	
	
	
	
	2018/2017
	2019/2018

	Коефіцієнт фінансової незалежності
	0,221
	0,529
	0,557
	0,308
	0,028

	Коефіцієнт фінансової залежності
	0,779
	0,471
	0,443
	-0,308
	-0,028

	Коефіцієнт фінансового ризику
	3,518
	0,890
	0,794
	-2,629
	-0,095

	Коефіцієнт фінансової стабільності
	0,284
	1,124
	1,259
	0,840
	0,135

	Коефіцієнт стійкого фінансування
	0,231
	0,531
	0,635
	0,299
	0,105

	Коефіцієнт фінансової стійкості
	0,288
	1,127
	1,529
	0,839
	0,402

	Коефіцієнт структури довгострокових вкладень
	0,015
	0,002
	0,117
	-0,014
	0,115

	Коефіцієнт маневреності власного капіталу 
	-1,886
	-0,403
	-0,057
	1,484
	0,346


*сформовано за даними фінансової звітності ПрАТ «Теремно-Хліб»
У ході розрахунку коефіцієнтів фінансової стійкості вагомого значення набуває розрахунок власного оборотного капіталу, який є вагомим індикатором платоспроможності та стійкого фінансового стану, оскільки відображає обсяг власних коштів в обороті. Розрахунок власного оборотного капіталу на ПрАТ «Теремно Хліб» показав, що протягом 2017-2019 років він мав від’ємне значення, а це свідчить про відсутність власних коштів в обороті і про неоптимальну структуру капіталу з огляду на наявність фінансових ризиків втрати платоспроможності. Відповідно від’ємне значення власного оборотного капіталу обумовило від’ємне значення коефіцієнта маневреності власного капіталу.

Щодо коефіцієнта фінансової незалежності то його значення збільшувалось в динаміці, що говорить про підвищення фінансової стійкості ПрАТ «Теремно Хліб» в динаміці. Коефіцієнт фінансової залежності навпаки зменшувався, що говорить про зниження частки позикового капіталу в джерелах фінансування із 77,9% у 2017 році до 44,3% у 2019 році за рахунок зменшення обсягу позикового капіталу та росту власних коштів. 

Коефіцієнт фінансового ризику показує, що в динаміці зменшується обсяг позикового капіталу на кожну гривню власних коштів. Таким чином, у 2017 році на 1 грн власних коштів припадало 3,518 грн позичених коштів, у 2018 році – 0,890 грн позичених коштів, а у 2019 році – 0,794 грн позичених коштів. 

Коефіцієнт фінансової стабільності свідчить, що у 2017 році власний капітал складав 28,4% позикового капіталу, у 2018 році власний капітал перевищував позиковий капітал в 1,124 рази, а у 2019 році власний капітал перевищував позиковий капітал в 1,259 рази.

Коефіцієнт стійкого фінансування показує частку довгострокових джерел фінансування, а саме власного капіталу та довгострокових зобов’язань і забезпечень у загальному обсязі капіталу. Цей показник збільшувався в динаміці за рахунок росту власного капіталу. У 2017 році частка довгострокових джерел фінансування в обсязі капіталу складала 23,1%, у 2018 році – 53,1%, а у 2019 році – 63,5%.

Коефіцієнт фінансової стійкості, який розраховується відношенням власного капіталу до поточних зобов’язань повинен становити приблизно 1. У нашому випадку він був меншим 1 у 2017 році, що передбачає низький рівень фінансової стійкості підприємства. У 2018-2019 роках він перевищував одиницю, тобто відображає достатній запас фінансової стійкості і показує, що у 2018 році на 1 гривню поточного позикового капіталу припадало 1,127 грн власного капіталу. У 2019 році на 1 грн поточних зобов’язань і забезпечень припало 1,529 грн власного капіталу.

Коефіцієнт структури довгострокових вкладень показує частку довгострокових зобов’язань в обсязі необоротних активів. У 2017 році довгострокові зобов’язання і забезпечення складали 1,5% необоротних активів, у 2018 році – 0,2% необоротних активів, а у 2019 році – 11,7% необоротних активів.

Враховуючи результати розрахунку показників фінансової стійкості, які відображають залежність чи незалежність ПрАТ «Теремно Хліб» від зовнішніх джерел фінансування, можна свідчити про покращення структури капіталу в динаміці в результаті підвищення фінансової стійкості господарюючого суб’єкта. Отже, за критерієм мінімізації фінансових ризиків, найбільш оптимальною була структура капіталу підприємства у 2019 році.

Для оцінки оптимальності структури капіталу підприємства також можна обчислити рентабельність капіталу і оцінити настільки ефективно він використовується в діяльності підприємства. На рисунку 2.1 подано динаміку рентабельності капіталу.
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Рис. 2.1. Динаміка рентабельності капіталу ПрАТ «Теремно Хліб» впродовж 2015-2019 рр.
Згідно до рис. 2.1 можна бачити зростання рентабельності капіталу у 2016 році на 0,2% по відношенню до 2015 року за рахунок збільшення чистого прибутку на 1034 тис. грн. У 2017 році рентабельність капіталу знизилась на 2,7% через суттєве зниження чистого прибутку. У 2018 році відбулось збільшення рентабельності капіталу на 3,8%, а у 2019 році – на 2,6%. Таким чином, у 2017 році на кожну гривню обсягу капіталу отримано 0,1 коп. чистого прибутку, у 2018 році – 3,9 коп. чистого прибутку, а у 2019 році – 6,5 коп. чистого прибутку.

На рисунку 2.2 подано динаміку рентабельності власного капіталу.
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Рис. 2.2. Динаміка рентабельності власного капіталу ПрАТ «Теремно Хліб»
Залежно від зміни чистого прибутку в сторону зменшення чи збільшення відбулась зміна рентабельності власного капіталу. У 2015 році на одну гривню власного капіталу отримано 2,9 коп. чистого прибутку. У 2016 році рентабельність власного капіталу зросла на 7,9%, а у 2017 році вона знизилась на 10,2%. Таким чином, у 2017 році на кожну гривню власного капіталу отримано 0,6 коп. чистого прибутку. У 2018 році на 1 грн власного капіталу припадало 9,3 коп. чистого прибутку, а у 2019 році – 12,0 коп. чистого прибутку. Підвищення рентабельності власного капіталу у 2018-2019 роках є свідченням росту ефективності його використання, що є також вагою характеристикою досягнення оптимальної структури капіталу.

На рисунку 2.3 подано динаміку рентабельності позикового капіталу, яка змінювалась в однаковому напрямку зі зміною чистого прибутку. У 2015 році на одну гривню позикових коштів, що були наявними на ПрАТ «Теремно Хліб» було отримано 1,1 коп. чистого прибутку. У 2016 році ріст чистого прибутку призвів до росту рентабельності позикового капіталу до 3,8%, тобто на 1 грн позичених коштів припадало 3,8 коп. чистого прибутку.
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Рис. 2.3. Динаміка рентабельності позикового капіталу 

ПрАТ «Теремно Хліб»

У 2017 році рентабельність позикового капіталу знизилась до 0.2% і показує, що на 1 грн позичених коштів отримано 0,2 коп. чистого прибутку. У 2018 році на 1 грн позикового капіталу отримано 6,7 коп. чистого прибутку, а у 2019 році – 14,3 коп. чистого прибутку.

В цілому, рентабельність капіталу зросла за рахунок збільшення чистого прибутку в динаміці і свідчить про покращення структури капіталу з огляду на ефективність його використання.

Для виявлення здатності капіталу швидко обертатись в діяльності підприємства, розраховано коефіцієнт оборотності оборотного капіталу, власного капіталу та позикового капіталу і результати подано у таблиці 2.11.
На основі результатів аналізу, що подані у таблиці 2.11 можна свідчити про уповільнення оборотності оборотного капіталу, що пов’язано зі збільшенням середньорічного обсягу оборотних активів у 2018 та 2019 роках. Оборотний капітал здійснив 10,150 оборотів у чистій виручці від реалізації продукції у 2017 році, 9,032 обороти у 2018 році та 7,918 оборотів у 2019 році.

Таблиця 2.11
Аналіз коефіцієнтів оборотності капіталу ПрАТ «Теремно Хліб»*

	Показник
	2017 рік
	2018 рік
	2019 рік
	Абсолютне відхилення

	
	
	
	
	2018/2017
	2019/2018

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Коефіцієнт оборотності оборотного капіталу
	10,150
	9,032
	7,918
	-1,118
	-1,113

	Коефіцієнт оборотності власного капіталу
	14,861
	6,233
	4,288
	-8,628
	-1,945

	Коефіцієнт оборотності позикового капіталу
	4,667
	4,514
	5,098
	-0,153
	0,583

	Коефіцієнт оборотності кредиторської заборгованості
	6,153
	5,312
	5,853
	-0,841
	0,541

	Коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості
	34,323
	23,151
	19,026
	-11,172
	-4,125


*сформовано за даними фінансової звітності ПрАТ «Теремно-Хліб»
Щодо оборотності власного капіталу, то вона уповільнилась в динаміці у зв’язку із ростом обсягу власного капіталу. В результаті зменшенням обсягу позикового капіталу у 2019 році відбулось прискорення його оборотності на 0,583 обороти.

У 2018 році відбулось уповільнення оборотності кредиторської заборгованості і вона здійснила 6,153 обороти у собівартості реалізованої продукції. У 2019 році у зв’язку зі зменшенням обсягу клієнтської кредиторської заборгованості відбулось прискорення її обороту на 0,541. У 2019 році клієнтська кредиторська заборгованість здійснила 5,853 обороти у собівартості реалізованої продукції. Оборотність дебіторської заборгованості за товари, роботи та послуги уповільнилась у 2018 році на 11,172 обороти, а у 2019 році – на 4,125 обороти. В цілому у 2019 році клієнтська дебіторська заборгованість здійснила 19,026 обороти. 

Загалом, капітал підприємства обертається швидко, що пояснюється тривалістю обороту меншому за 1 рік. Це в свою чергу свідчить про ефективність використання капіталу та позитивний вплив на наявну його структуру.
Висновки до розділ 2

1. За результатами аналізу складу та структури капіталу підприємства, необхідно відмітити зростання обсягу власного капіталу, що призвело до підвищення його частки в джерелах фінансування ПрАТ «Теремно Хліб». Відбулось покращення структури капіталу ПрАТ «Теремно Хліб» і відповідно реалізовано окремі завдання в контексті її оптимізації.
2. Проведений аналіз структури капіталу ПрАТ «Теремно Хліб» свідчить: 1) за критерієм максимізації фінансової рентабельності, структура капіталу не була оптимальною протягом 2017-2019 років; 2) за критерієм мінімізації вартості капіталу, оптимальною була структура капіталу у 2018 році; 3) за критерієм мінімізації фінансових ризиків, оптимальною була структура капіталу у 2019 році.

Розділ 3

Напрямки Удосконалення формування та використання фінансових ресурсів підприємства

3.1. Методичні рекомендації щодо використання краудфандингу як альтернативного фінансового інструменту забезпечення підприємства 

Останнім часом основною тенденцією у всіх сферах є впровадження інноваційних підходів в тому числі і в розрізі методів та джерел фінансування проектів. Одним з таких інноваційних підходів до фінансування проекту є краудфандинг, який використовується інвесторами для вкладення коштів в різні інвестиційні проекти для отримання прибутку від спільних інвестицій.

Краудфандинг – це механізм залучення фінансування від широких мас. Краудфандинг (від англ. Сrowdfunding: сrowd – «натовп», funding – «фінансування») – це механізм колективного фінансування проектів шляхом об’єднання фінансових та інших ресурсів необмеженого числа учасників через Інтернет ресурси [24]. Автором цього терміну є Джефф Хауі (Jeff Howe), але саме явище колективного фінансування з’явилося значно раніше.

Найчастіше підприємці не можуть почати власний бізнес або розпочати розширення через брак коштів, неможливості отримати кредит. Краудфандинг стає для них шляхом порятунку, надаючи альтернативне джерело фінансування. 

Краудфандинг має потенціал стати альтернативною формою фінансування бізнес-проектів на ранній стадії за допомогою мережі Інтернет. У моделі краудфандингу присутні три учасника: автор проекту, потенційний інвестор (спонсор) і краудфандинговий майданчик (платформа).

Автор проекту і спонсор, це широке коло осіб від приватної особи до представників як малого і середнього бізнесу, так і великих корпорацій. Краудфандинг для інвесторів і підприємців, є інноваційним інструментом інвестування та залучення фінансування, що володіє рядом переваг перед традиційними способами (кредит в банку, IPO, банківський депозит, інвестування в акції та облігації за допомогою біржі та ін.), такими як широке охоплення аудиторії, швидкі терміни залучення капіталу, низькі мінімальні вимоги до обсягу капіталу, більш низькі витрати на залучення коштів (економія трансакційних витрат), економія на посередниках, можливість вибору конкретного проекту для інвестування, реалізується за допомогою інтернет технологій (глобальний простір фінансування).

Для того щоб скористатися краудфандингом для початку необхідно створити проект. Інформація про проект розміщується на краудфандингових майданчиках, де відбувається збір коштів. Краудфандингові майданчики – спеціалізовані Інтернет-сайти для анонсування проектів і збору коштів, що з’явилися у зв’язку з розвитком Інтернету, глибоким проникненням інформаційних технологій в суспільне життя, підвищенням їх доступності та технологічної зрілості [25]. Однією з найбільш відомих західних майданчиків є Kickstarter, пристосована для резидентів США, Великобританії і Канади.

Краудфандинг можна поділити на види:

– за цілями проекту (бізнес проект, творчий, політичний або соціальний проект);

– за видом винагороди для спонсорів (без винагороди, з нефінансовим винагородою, з фінансовою винагородою).

Участь в краудфандинг-проекті без винагороди означає, що спонсори жертвують кошти, нічого не чекаючи взамін. Це добровільне пожертвування, пов’язане лише з бажанням окремих людей підтримати ініціативу, яка здається їм важливою. Зазвичай ця модель застосовується в соціальних, політичних і медичних проектах.

Головною особливістю моделі краудфандингу з нефінансовою винагородою є отримання спонсором у відповідь на свою підтримку деякого заохочення, вираженого не в грошовому еквіваленті. Цей вид краудфандингу використовується як правило для творчих проектів або випуску інноваційного товару. Ці два види краудфандингу по суті дуже близькі до доброчинності та існують досить давно. Вони не накладають великих зобов’язань на організаторів проектів, використовуються дуже успішно.

Порівняно недавно, в першу чергу завдяки розвитку Інтернету, став розвиватися краудфандинг з фінансовою винагородою. Цей вид краудфандингу виділяють в окрему категорію і називають краудінвестингом. Дійсно, даний вид краудфандингу є варіантом інвестування, коли спонсор готовий ризикувати своїми коштами, вкладаючи їх в потенційно прибуткові проекти, з метою отримання дивідендів, які перевищують вкладення.Коли мова йде про краудфандинг як каталізатор розвитку бізнесу, то мається на увазі саме цей вид.Основні цілі краудфандингу представлені в таблиці 3.1 [25].

Таблиця 3.1

Цілі краудфандингу

	цілі краудфандингу
	Демократизація процесу підтримки мистецтва і культури, а також генерування додаткового доходу для індустрії розваг

	
	Підтримка інноваційних рішень і стартапів, в тому числі дозволить традиційним посередникам знаходити успішних і талановитих людей

	
	Створення прозорого та ефективного механізму для громадянського фінансування проектів


Існує чотири різновиди краудфандингу, а саме акціонерний, борговий, бонусний і безкорисливий. Опис видів краудфандингу приведено в таблиці 3.2.

Таблиця 3.2

Види краудфандингу

	№
	Різновиди
	Опис

	1
	Акціонерний
	Дозволяє інвесторам вкладати гроші в організації, щоб надалі отримувати прибуток

	2
	Борговий
	Громадське кредитування: спілкування позичальника з кредитором. Краудфандинговий майданчик – гарантія проведення операції 

	3
	Бонусний
	Подарункові винагороди спонсорам

	4
	Безкорисливий
	Вкладення коштів на добровільних засадах без зобов’язань для одержувача


Сформувалися найбільш актуальні напрямки використання краудфандингу для фінансування різних проектів, представлені в таблиці 3.3. В даний час вищенаведені сфери діяльності є найбільш пріоритетними для потенційних інвесторів. Основні критерії відбору краудфандингових інвесторів: фінансовий план проекту, повна інформованість про деталі його реалізації, а також тестові результати, отримані при реалізації проекту [26].

Таблиця 3.3

Основні напрямки розвитку краудфандингу за сферами діяльності

	№
	Галузь
	Приклад

	1
	Медицина
	Проекти, спрямовані на допомогу людям, мають проблеми із зайвою вагою; розвиток стоматології

	2
	Освіта
	Освітні програми: навчальні гри

	3
	Захист інформації
	Забезпечення анонімності і конфіденційності при зберіганні особистих даних

	4
	Ігри
	Розважальні програми та настільні гри


Активне використання краудфандингу дозволяє компаніям не лише залучити необхідну суму коштів для фінансування проектів, але й підвищити конкурентоспроможність продукції або послуги. При аналізі краудфандингу як джерела фінансування розрізняють позитивні і негативні моменти, пов’язані з його застосуванням.

У зв’язку з цим виділимо переваги та недоліки краудфандингових технологій як способу фінансування проекту:

Таблиця 3.4

Переваги та недоліки краудфандингу

	Переваги
	Недоліки

	• Можливість інвестування в інвестиційний проект невеликих сум 

• Краудфандингові методи гнучкі і адаптивні, що дає застосовувати їх практично в будь-якому бізнесі та напрямку. 

• Можливість зменшення ризику шляхом вкладання коштів в декілька проектів 

• Можливість вкладати в проект, цікавий для інвестора 

• Великий вибір проектів 

• Зростання доходів населення 

• Збільшення кількості робочих місць 

• Зростання податкового бази 
	• Відсутність гарантій того, що інвестор зможе знайти покупців акцій чи компанія вирішить їх продати, при умові їх не ліквідності 

• Скорочення доходу, в зв’язку з оплатою роботи краудфандингової компанії

• Необхідна цікава ідея і пророблений проект, щоб залучити інвесторів;

• Проекти, які краще підготовлені з точки зору бізнес-планів та графіків, з більшою ймовірністю отримають фінансування своєчасно 

• Більш тривалий термін залучення коштів. 


Джерело: складено автором за [27, 28];
Краудінвестінг дещо відрізняється від краудфандинга способом винагороди. Кошти так або інакше необхідно буде повертати в залежності від умов крауд-майданчика і конкретного проекту. Виділимо додаткові до переваг краудфандинга переваги краудінвестингу, ними є:

– бізнес управління залишається засновникам. Буває так, що один великий інвестор готовий вкласти гроші в проект тільки за умови, що у нього буде частка понад 50%. А це значить, що він, а не творець, буде управляти бізнесом. При краудінвестингу важелі управління залишаються у засновника стартапу;

– лояльність – інвестори, які зробили внесок, будуть лояльні до даної компанії, вони будуть зацікавлені в просуванні продуктів компанії;

– простота – багато засновників проектів стверджують, що простіше знайти багато невеликих інвесторів, ніж одного великого.

Краудінвестинг має свої переваги для інвесторів, для стартап компаній і для економіки в цілому.

Перш за все, світ інвестицій стає більш доступним для простої людини. Будь-яка людина може стати онлайн-інвестором і отримувати додатковий дохід. Краудінвестинг – це можливість інвестувати невеликі суми. Існування спеціалізованих краудфандингових майданчиків робить механізм простим і дає можливість обирати з великої кількості проектів і диверсифікувати інвестиції, знижуючи ризики.

Для стартапу доступ до фінансування стає також більш простим. Краудінвестинг – це унікальна підтримка бізнесу, одночасно джерело фінансування для становлення бізнесу і в рівній мірі його розвитку. Це механізм, який має більшу гнучкість в порівнянні з традиційними механізмами фінансування. При краудінвестингу стартап-компанія не залежить від рішення одного впливового інвестора. Ще одна додаткова перевага – завчасна лояльність до продукції компанії споживачів з числа мікро-інвесторів та їх внесок в маркетинг продукту. Інша перевага – зниження ризику втрати контролю за бізнесом, який існує при залученні крупного інвестора, що вимагає натомість частку більше 50%.

Позитивний ефект на економіку особливо очевидний в умовах кризи. Сектор малого та середнього бізнесу майже припиняє свою роботу під час настання економічних криз через погіршення умов кредитування. Однак краудфандинг не так сильно зменшує обсяги фінансових потоків на реалізацію проектів як традиційні інститути. Оскільки інвестиції за своїм визначенням завжди пов’язані з ризиком для інвесторів, такі є і в випадку з краудінвестингом. По перше, шахрайство. Існує ймовірність того, що пропонований проект свідомо шахрайський, створений виключно для збору коштів, а не добрими намірами.

По друге, є ризик, що проект не акумулює необхідну суму, так і залишиться нереалізованим. Чи будуть при цьому повернуті спочатку зібрані кошти, невідомо. Якщо проект акумулює необхідну суму, залишається ризик того, що він не стане успішним і не принесе прибутку. Насправді лише невеликий відсоток стартапів стає комерційно успішними. Крім того, існує ризик закриття самої краудфандингової платформи, оскільки дана сфера не регулюється державою, інвестори ніяк не захищені законодавчо.

Для стартапів теж існують свої ризики, по перше, неправильний розрахунок обсягу інвестування. Суми, потрібної на певний проект, може не вистачити для реалізації, і бізнесу будуть потрібні додаткові інвестиції. Найчастіше неможливо передбачити прибуток від реалізації будь-якого продукту і взяті зобов’язання можуть стати надзвичайно складними. Крім того, можливі високі витрати управління і конфлікт інтересів при пайовому краудінвестингу. У разі успішного розвитку довгострокового великого проекту багато спонсорів будуть залучені в бізнес на управлінському рівні.

На додаток до сказаного вище краудфандинг може виявитися привабливим в силу того, що він замінює чисто фінансову мотивацію, характерну для класичного банківського бізнесу, на емоційні людські відносини кредитора і позичальника. До краудфандингу в першу чергу готові звернутися підприємці, які відчувають труднощі з отриманням банківського кредиту; як показує досвід, для малого підприємця, який започатковує новий проект, ймовірність зібрати потрібні кошти через краудфандингові платформи набагато вище, ніж ймовірність отримати банківський кредит [29].

Відзначимо, що на даний момент існують напрямки для взаємодії краудфандингових платформ і банківського сектора. По перше, банки можуть включити в оцінку кредитоспроможності позичальників аналіз їх активності на краудфандингових платформах. По друге, можливо спів фінансування проектів банком і краудфандинговою платформою. Так, у разі, якщо проект набере не менше 50% суми, що необхідна, ризик кредитування знижується і банк може спів фінансувати відсутню частину.

Порівняємо виділені раніше переваги і недоліки залучення коштів в проекти малого бізнесу через краудфандинг, краудінвестинг і банківський кредит (табл. 3.5).

Дані таблиці дозволяють зробити висновок про те, що стартапу вигідніше використовувати саме крауд-майданчики для фінансування, так як переваг використання такого виду залучення коштів більше. У той же час, якщо проект не зібрав необхідну суму, краудфандинг може стати способом просування товарів, засобом підтримки масового споживача або користувача інновацій, а також способом вивчення переваг споживачів для виробників товарів. 

В інших випадках це є єдиним способом, щоб випробувати оригінальні ідеї в цільової аудиторії та за підсумками краудфандингової кампанії зробити висновки про потенційний попит на товар або послугу [31].

Інформація про кількість і особливості краудфандингового фінансування проектів може бути отримана двома основними способами [32]:

– інформація спеціалізованих інтернет-ресурсів, які акумулюють дані краудфандингових платформ.

– інформація краудфандингових платформ.

Необхідні умови для розвитку краудфандингу в Україні:

1. Державна підтримка (розробка нормативних документів, контроль за діяльністю учасників краудфандингу);

2. Експертна перевірка (контроль за діяльністю майданчиків);

Таблиця 3.5

Переваги і недоліки різних видів фінансування [30]

	Характеристика
	Банківський кредит
	Краудфандинг
	Краудінвестинг

	Переваги

	Швидкість отримання
	+
	–
	–

	Необмежена сума
	–
	+
	+

	незалежність від рішень третіх осіб
	+
	+
	+

	PR проекту
	–
	+
	+

	Недоліки

	Необхідність повертати кошти
	+
	–
	+

	підготовка великої кількості документів
	+
	–
	–

	потрібна певна специфіка проекту
	+
	–
	–


3. Методичне забезпечення (розробка методики здійснення краудфандингу);

4. Навчання кадрів;

5. Висвітлення діяльності краудфандингових майданчиків.
На жаль, найближчим часом краудфандингові вкладення не зможуть стати гідною заміною класичному інвестуванню. Незважаючи на те що дані вкладення пропонують низький поріг входу і відсутність турбот, пов’язаних з іпотекою або управлінням об’єкта разом з цим губляться явні переваги прямого володіння, такі як здатність впливати на прибутковість інвестицій за рахунок ремонту або реновації об’єкта. При цьому ризик вкладень в краудфандингові платформи, особливо у випадках з неліквідними об’єктами, виявляється не менш високий.

Підводячи підсумок, можна сказати, що в сучасних економічних умовах компанії стикаються з величезним дефіцитом фінансування проектів. Готовність традиційних фінансових інститутів (банків) кредитувати залежить від розміру компанії, яка подає заявку, від галузі, в якій вона здійснює свою діяльність та від рівня безпеки, який власник компанії може гарантувати. Компаніям, які не відповідають цим критеріям, складно отримати кредити на прийнятних умовах. Існує необхідність зменшити кількість підприємств, які отримують підтримку виключно від банків, щоб полегшити загальний потік фінансування.

3.2. Підвищення ефективності використання фінансових ресурсів підприємства

Сучасні зміни трансформують фінансову систему, зумовлюють формування єдиного міжнародного фінансового простору, реально обтяжують взаємозв’язок підприємств із зовнішнім і внутрішнім фінансовими середовищем в умовах постійних змін можливостей фінансової діяльності вітчизняних підприємств у стратегічному періоді. Відповідно загострюються проблеми ефективності використання фінансових ресурсів.

В умовах глобалізаційного розвитку економіки доцільно підвищити ефективність використання фінансових ресурсів підприємств. Відповідно, для ефективного управління фінансами ресурсами підприємств доцільно вдосконалювати і розвивати наявні, а також розробляти нові науково-методичні підходи. 

Ефективне управління потенціалом ресурсами підприємств в сучасних умовах має швидко змінюватися та пристосовуватися до ринкових умов, але при цьому спрямовуватися на якісну продукцію, надавати послуги та забезпечувати успішний розвиток підприємства [33].

Як зазначає Т. Ф. Григораш, «…під час створення системи ефективного управління ресурсним потенціалом підприємства на першому місце стоїть формування місії суб’єкта господарювання, в якій має бути встановлено призначення підприємства і його значення у суспільстві. Наступним етапом є побудова цілей діяльності підприємства. Крім того, велике значення під час формування ефективного управління ресурсним потенціалом підприємств має аналіз чинників зовнішнього (виявлення потенційних загроз та можливостей) та внутрішнього середовища» [34]. 

Наступним етапом формування системи ефективного управління фінансовим потенціалом є «…оцінювання ефективності використання ресурсів, яка має включати в себе сукупність показників та критеріїв для подальшого визначення оптимального напряму управління ресурсами підприємства. Констатуємо, що в майбутньому це дасть можливість зрозуміти, як функціонує суб’єкт господарювання, чи досягаються поставлені цілі» [34].

Управління ефективністю ресурсного потенціалу необхідно розглядати як «…допоміжний етап, який повинен містити такі напрями, як якість управління та управління результатами. Якість управління включає у себе культуру управління та формується за рахунок  мотивації та контролю над поставленими цілями підприємства. Напрям «управління результатами діяльністю» характеризується сукупністю систематичних процедур і підходів, які можуть використовуватися з метою оцінки результатів діяльності підприємства. Контроль як основний та необхідний етап є кінцевим кроком побудови системи ефективного управління ресурсним  потенціалом  підприємств;  окрім  того,  він має  використовувати  системи  спостереження  і  перевірки відповідності використання ресурсів підприємства встановленим нормам та стандартам» [35]. 

Проблему  управління  формуванням  та  використанням фінансових ресурсів доцільно аналізувати на стратегічному, тактичному та оперативному рівнях. «…на стратегічному рівні головним чинником управління є забезпечення  необхідним обсягом фінансових ресурсів найбільш вагомих проєктів та заходів, результатом яких можуть стати зміни фінансового стану підприємства, швидка зміна структури усіх активів та ін.» [36].

Тактичний рівень управління фінансовими ресурсами підприємств  характеризується пошуком та розподілом необхідної кількості фінансових ресурсів для забезпечення окремих напрямів діяльності підприємства (закупівлі, виробництва, збуту) та його середньо– та короткотермінових цілей. 
Для  забезпечення  ефективного  вирішення  економічних  і  соціальних  завдань  підприємству  потрібно навчитися  розподіляти  фінансові  ресурси  та  вибирати оптимальні варіанти збільшення капіталу як за рахунок зовнішніх, так і внутрішніх фінансових ресурсів.
Рішення, які приймаються підприємствами стосовно використання фінансових ресурсів мають бути виваженими та скоординованими, підпорядковуватися загальній місії та стратегії господарюючого суб’єкта. Одними із базових принципів ефективного використання фінансових ресурсів є прозорість фінансового менеджменту, а також пріоритет прийняття колективних рішень перед одноосібними. 
Дослідження позитивного досвіду конкурентів є беззаперечно важливим у питанні покращення ефективності використання фінансових ресурсів, а наявність інтуїції у керівництва при здійсненні фінансових операцій є бажаним. Але разом з тим, фінансовий менеджмент не може ґрунтуватися на досвіді конкурентів чи інтуїтивному передбачені управління аграрного підприємства. Тому вважаємо, що фінансове планування та прогнозування із використанням сучасних інформаційних технологій повинно слугувати надійною основою фінансового менеджменту, направленого на підвищення ефективності використання фінансових ресурсів. 
Основними завданнями фінансового планування на підприємстві варто назвати [38, с. 304]: 
– забезпечення діяльності підприємства необхідним обсягом фінансових ресурсів; 
– формування ефективних фінансових взаємин із контрагентами, банківськими та парабанківськими установами; 
– визначення напрямів ефективного використання фінансових ресурсів, оцінка якості їх використання; 
– систематизація резервів збільшення доходності виробництва за рахунок обґрунтованого використання наявних ресурсів підприємства; – проведення контролю за використанням фінансових ресурсів. 
Алгоритм фінансового планування використання фінансових ресурсів аграрними підприємствами повинен ґрунтуватися на проведенні етапів, які передбачають [39, с. 304]: визначення інвестиційних можливостей і можливостей залучення фінансових ресурсів, які є в розпорядженні аграрного підприємства або плануються використовуватися; прогнозування можливих наслідків прийнятих рішень для нейтралізації можливих ризиків; виокремлення одного або кількох найбільш оптимальних фінансових планів, їх обґрунтування та попередній аналіз; здійснення оцінки обраного фінансового плану, порівняння реалізованості поставлених цілей, кореляції із місією підприємства. 
Таким чином, фінансове планування має чітке підпорядкування виробничої, операційної, маркетингової, фінансової та інших видів діяльності підприємства, об’єднувати різні за терміном і змістом сценаріїв використання фінансових ресурсів, визначати необхідний їх обсяг залежно від мети й цільового призначення. 
Співвідношення потреби підприємства в фінансових ресурсах із їх наявною кількістю, фінансове планування дозволяє скласти оптимальний план використання фінансових ресурсів, оптимізувати структуру джерел їх формування, оцінити можливі ризики й загрози. Також, фінансове планування використання фінансових ресурсів підприємства повинно передбачати комплексний характер. Складання фінансового плану використання фінансових ресурсів підприємств здійснюється із використанням таких методів як економіко-математичного моделювання, бюджетування, методу оптимізації планових рішень, нормативного, розрахунково-аналітичного, балансового тощо.
Суть нормативного методу планування фінансових показників полягає у встановленні заздалегідь норм і техніко-економічних нормативів. Такими нормативами є ставки податків, норми амортизаційних відрахувань, нормативи потреби в обігових коштах. Перевагою нормативного методу планування є його простота. Недоліками нормативного методу є постійна зміна централізованих регульованих нормативів і необхідність коригування внутрішньофірмових нормативів у зв’язку зі зміною умов функціонування. 
«…Економіко-математичне моделювання в плануванні фінансових показників дозволяє знайти кількісне вираження взаємозв’язків між фінансовими показниками і чинниками, які їх визначають (регресивна модель, модель Кобба-Дугласа). Економіко-математична модель є точним математичним описом економічного процесу, тобто опис чинників, що характеризують структуру і закономірності зміни цього економічного явища за допомогою математичних символів і прийомів (рівнянь, нерівностей, таблиць, графіків тощо). Перевагами цього методу є об’єктивність спостережень за об’єктом, що вивчається, і можливість виявлення чинників що впливають на нього. Якщо ступінь відхилень розрахункових показників від фактичних є значною величиною, то можна зробити висновок про неможливість використання моделі для планування, що є недоліком економікоматематичного методу» [39].
Бюджетний метод (бюджетування) представляє собою процес складання бюджетів підприємства, у результаті якого відбувається інтеграція планування, обліку, аналізу, управління діяльністю підприємств з метою забезпечення найоптимальніших фінансових результатів, а також контролю за його виробничою та фінансово-господарською діяльністю. Варто зауважити, що фінансове планування використання фінансових ресурсів варто здійснювати, використовуючи метод бюджетування, який має високі якісні показники й дозволяє провести найбільш оптимальний прогноз. Зауважимо, що саме бюджетування є надійним інструментом управління фінансовими ресурсами для багатьох міжнародних компаній.

Останнім часом значна увага приділяється групі методів, основаних на використанні нейромережевих технологій. Нейронні мережі - це узагальнена назва декількох груп алгоритмів, що уміють навчатися на прикладах, витягуючи приховані закономірності з потоку даних. При цьому дані можуть бути неповні, суперечливі і спотворені. Якщо між вхідними і вихідними даними існує певний зв'язок, що може навіть не виявлятись традиційними кореляційними методами, нейронна мережа здатна налагодитись на нього із заданим ступенем точності.

Виходячи з цього зазначимо, що при побудові фінансового менеджменту для підвищення ефективності використання фінансових ресурсів аграрним підприємствам необхідно базуватися на таких аспектах: формування системи загального управління фінансовими ресурсами, направленого на майбутній розвиток; системний моніторинг ринкової ситуації, гнучкість та адаптації змінам.
Висновки до розділу 3

1. Краудінвестинг спирається на велику кількість мікро-інвесторів і дає можливість отримати фінансування проектів багатьом стартапам, які в іншому випадку не мали б шансів. Краудінвестинг робить фінансування більш простим і має великий потенціал для розвитку в найближчому майбутньому.
2. Враховуючи вище зазначене, вважаємо що резервами підвищення ефективності використання фінансових ресурсів підприємств є використання фінансового планування, фінансового менеджменту, аналіз доцільності витрат, створення нематеріальних цінностей, інноваційна діяльність, моніторинг ринку для координації попиту й пропозиції тощо. Неодмінною умовою дієздатності запропонованих резервів виступає їх скоординоване поєднання, що й забезпечує отримання бажаного ефекту.
ВИСНОВКИ

1. Фінансові ресурси виступають найбільш цінним активом підприємства, котрий, постійно обертаючись, забезпечує функціонування інвестиційної, операційної і фінансової діяльності. Значна питома вага фінансових ресурсів для існування підприємства спонукає необхідність своєчасного і якісного аналізу джерел формування активів підприємства. 
2. Фінансові ресурси підприємства – це кошти, які перебувають у розпорядженні підприємства з метою підвищення ефективності господарювання. Сформовані фінансові ресурси спрямовані на удосконалення процесу виробництва продукції, провадження інвестиційних заходів, формування оборотних активів, виконання зобов'язань. 

3. У фінансовій звітності фінансові ресурси є дже​релами формування активів та відображають у пасиві балансу. Фінансові ресурси підприємства – це наявні в розпорядженні підприємства кошти, які поділяються за двома ознаками: за їх видами та складом; за джерелами їх виникнення (формування). Найважливішими внутрішніми факторами ефективності кожного підприємства є його ресурсозабезпеченість і якість управління ресурсами.
4. В процесі аналізу капітал ПрАТ «Теремно Хліб» у 2018 році зріс на 82,12%, а у 2019 р він зменшився на 1,46%. Збільшення капіталу у 2018 році відбулось через збільшення власного капіталу на 45984 тис. грн та поточного позикового капіталу на 5342 тис. грн. Довгостроковий позиковий капітал зменшився у 2018 році на 463 тис. грн за рахунок погашення частини довгострокових кредитів. Найбільшу частку власного капіталу у 2017 та 2019 роках становив нерозподілений прибуток, обсяг якого зростав в динаміці. Збільшення обсягу нерозподіленого прибутку пов’язано із прибутковою діяльністю ПрАТ «Теремно Хліб» і збільшенням чистого прибутку у 2017-2019 роках. Щодо зареєстрованого капіталу, то його обсяг не змінювався в динаміці і він складав 35,78% власного капіталу у 2017 році, 8,22% власного капіталу у 2018 році, 7,92% власного капіталу у 2019 році.
5. Досить суттєвим є збільшення поточних зобов’язань за розрахунками з бюджетом, що обумовлено несвоєчасною сплатою податку на прибуток. Зокрема, у 2018 році поточні зобов’язання за розрахунками з бюджетом зросли на 84,12%, а у 2019 році – на 42,76%. Протягом 2017-2019 років виявлено збільшення поточних зобов’язань за розрахунками з працівниками, що обумовлено наявністю заборгованості по оплаті праці та відпускних.
6. Враховуючи результати розрахунку показників фінансової стійкості, які відображають залежність чи незалежність ПрАТ «Теремно Хліб» від зовнішніх джерел фінансування, можна свідчити про покращення структури капіталу в динаміці в результаті підвищення фінансової стійкості господарюючого суб’єкта. Отже, за критерієм мінімізації фінансових ризиків, найбільш оптимальною була структура капіталу підприємства у 2019 році.
7. Встановлено, що основною тенденцією у всіх сферах є впровадження інноваційних підходів в тому числі і в розрізі методів та джерел фінансування проектів. Одним з таких інноваційних підходів до фінансування проекту є краудфандинг, який використовується інвесторами для вкладення коштів в різні інвестиційні проекти для отримання прибутку від спільних інвестицій. Представлено методичні рекомендації щодо використання краудфандингу як альтернативного джерела фінансового забезпечення проектів підприємства, встановлено його переваги та недоліки порівняно з традиційними джерелами фінансового забезпечення проектів підприємства. Доведено, шо активне використання краудфандингу дозволяє підприємствам не лише залучити необхідну суму коштів для фінансування проектів, але й підвищити конкурентоспроможність продукції або послуги.
СПИСОК ВИКОРИСТАНИХ ДЖЕРЕЛ

1. Фінанси підприємств / Поддєрьогін А., Білик М., Буряк Л. та ін.: за ред. А. Поддєрьогіна. 7-ме вид. Київ: КНЕУ, 2008. 552 с. 

2. Гудзь О. Фінансові ресурси сільськогосподарських підприємств: монографія. Київ: ННЦ ІАЕ, 2007. 578 с. 

3. Філімоненков О. Фінанси підприємств: Навч. посіб. 2-ге вид., переробл. і допов. Київ: МАУП, 2004. 328 с.

4. Опарін В. Фінансові ресурси: проблеми визначення та розміщення. Вісн. Нац. Банку України. 2000. № 5. С. 10–11.
5. Чупіс А., Корецький М., Кашенко О. та ін. Оцінка, аналіз, планування фінансового становища підприємства: наук. метод. вид. / за ред. А. Чупіса. Суми: Довкілля, 2001. 404 с.
6. Лайко П., Мних М. Фінанси підприємств: підручник для студ. ВУЗів. Київ: Знання України, 2004. 428 с.
7. Бровко Л. І., Бровко Є. І., Крижановський О. О. Формування фінансових ресурсів підприємств в умовах нестабільності. Економiка та держава. 2019. № 9. С. 57–63.
8. Журавльова Т. О. Формування фінансових ресурсів підприємств в умовах кризи. Економiка та держава. 2020. № 3. С. 42–45.

9. Лапа А. Фінансові ресурси підприємства та їх оптимізація. Молодіжний науковий вісник УАБС НБУ, Серія: Економічні науки. № 4. 2013. С. 289–297.
10. Фінанси / О. Р. Романенко : підручник. К.: ЦНЛ, 2006. 312 с.

11. Пушкарчук І. М., Мишко О. А. Характеристика фінансових ресурсів підприємства. Економічні науки. Серія «Економічна теорія та економічна історія». Збірник наукових праць. Луцький НТУ. Випуск 14(56). 2017. С. 163–173.
12. Близнюк О. П. Класифікація джерел формування фінансових ресурсів підприємства. Вісник Міжнародного слов’янського університету. Серія: Економічні науки. 2012. Т. 15, № 2. С. 52–58.

13. Добринь С. В. Організація системи управління фінансовими ресурсами підприємства. Інвестиції: практика та досвід. 2015. № 10. С. 37–40.
14. Нестеренко Н.В. Шляхи вдосконалення управління фінансовими ресурсами підприємства Вісник. 2011. № 3 (16). С. 69—72.
15.  Лапін О. В. Інноваційні системи формування фінансових ресурсів підприємств України. Інвестиції: практика та досвід. 2015. № 24. С. 80–83.
16. Махначова Н. М., Семенюк І. Ю., Дмітрієва Т. І. Теоретичні та методичні основи організації управління фінансовим ресурсами підприємства при здійсненні ЗЕД. Молодий вчений. 2017. № 12 (52). С. 719–723.
17. Фінансова діяльність підприємств / Бандурка О.М., Коробов М.Я., Орлов П.І., Петров К.Я. 2-е вид. перероб. і допов. К.: Либідь, 2010. 384 с. 

18. Вовк В. М. Методика та організація аналізу формування і використання фінансових ресурсів підприємства. Автореферат дис. на здоб. наук. ступ. канд. екон. наук., 2014. URL: http://librar.org.ua/sections_load.php.
19. Комаринець С. О. Фінансова гнучкість підприємтсва в умовах невизначеності середовища. Вісник Національного університету «Львівська політехніка». Менеджмент та підприємництво в Україні. 2009.  № 606.  С. 186−191. 

20. Шеремет О. О. Фінансовий аналіз: Навч. посібник. К.: КНЕУ, 2011. 196 с. 

21. Непочатенко О. О. Фінанси підприємств. Навч. посіб. К.: Центр учбової літератури, 2012. 328 с.

22. Боронос В. В. Проблеми оптимізації фінансових ресурсів машинобудівних підприємств. Вісник Сумського національного аграрного університету. 2012. №2. С. 7−14.
23. Яременко В.Г., Салманов Н.М. Сутність поняття та особливості класифікації фінансових ресурсів підприємств. Науковий вісник Ужгородського національного університету. Серія: Міжнародні економічні відносини та світове господарство. 2018. Вип. 19(3). С. 158–162.
24. Городня Т. А. Сучасна стратегія управління капіталом підприємства . Науковий вісник НЛТУ України. 2008. Вип. 18.10. С. 250–253.

25. Чугреев В. Л. Краудфандинг – социальная технология коллективного финансирования: зарубежный опыт использования. Экономические и социальные перемены: факты, тенденции, прогноз. 2013. №4 (28). URL: https://cyberleninka.ru/article/n/kraudfanding-sotsialnaya-tehnologiya-kollektivnogo-finansirovaniyazarubezhnyy-opyt-ispolzovaniya.
26. Мирошин А. В. Краудфандинг как инновационный метод финансирования проектов. World science: problems and innovations. 2017. С.136–138.
27. Андреев К. С. Финансирование инвестиционно-строительных проектов посредством внедрения инновационных механизмов. Синергия Наук. 2018. № 24. С. 538–543.

28. Кубарев П. А., Метелев С. Е., Метелев И. С. Выбор ниши для малого бизнеса. Сибирский торгово-экономический журнал. 2016. № 2 (23). С. 17–19.
29. Scott M., Bruce R. Five Stages of Growth in Small Business. Long Range Planning, 1987, vol. 20, iss. I, no. 3, pp. 45–52.

30. Осипова Т. Ю. Альтернативные инструменты финансирования бизнес-проектов. Проблемы учета и финансов. 2017. № 2 (27). С. 24–29.

31. Зубец А. Н. Социальная привлекательность альтернативных источников инвестиций в современной России. Вестник Финансового университета. 2015. № 3 (87). С. 51–56.

32. Belleflamme P., Lambert T., Schwienbacher A. Crowdfunding: Tapping the right crowd. Journal of Business Venturing. 2014. № 29 (5). P. 585–609.

33. Сердак  С.Е.  Принципи  ефективного  управління  ресурсами  суб'єктів  господарювання. Академічний  огляд. 2008. № 2. С. 83–88. 

34. Григораш  Т. Ф.  Шляхи  вдосконалення  управління  фінансовими  ресурсами  підприємства. Економічні  науки 2014. № 10(13). С. 59–61.

35. Шевченко В. О. Напрями використання фінансових ресурсів підприємств. Фінансове право. 2014. № 5. С. 126–133.

36. Кузьмін О. Є., Тимощук М. Р., Фещур Р. В. Методи оцінювання потенціалу розвитку підприємств. Економіка: проблеми теорії і практики. Харків : ХЕУ, 2005. С. 374–383.

37. Герaсимчук О. В. Шляхи підвищення ефективності використання фінансових ресурсів підприємства. Економічний простір. 2020. № 153. С. 40–45.

38. Кальченко М. М. Резерви підвищення ефективності використання фінансових ресурсів аграрними підприємствами. Таврійський науковий вісник. 2015. № 93. С. 302–314.
39. Роєнко К.В., Свистун Л.А. Особливості та проблеми формування фінансових ресурсів підприємств в умовах нестабільної економіки. Молодий вчений. 2017. № 11 (51). С. 1285–1289.
40. Бондаренко О.С. Інформаційно-аналітичне забезпечення управління фінансовими ресурсами суб'єктів господарювання. Економіка та держава. 2018. № 11. С. 21–24.
41. Гайбура Ю. А. Концетуальні засади формування фінансових ресурсів підприємств за сучасних умов. АГРОСВІТ, 2020. № 6. С. 14–21.
42. Бражник Л. В. Фінансові ресурси підприємства: їх формування та використання. Економіка і суспільство. 2018. Випуск №14. С. 779−783.
43. Севрук Є. Рефінансування дебіторської заборгованості на підприємствах торгівлі. Фінанси. Зовнішня торгівля: економіка, фінанси, право. 2017. № 1 С. 116−126.

44. Слюсаренко К. В. Проблеми формування та використання фінансових ресурсів підприємств України в сучасних умовах господарювання. Молодий вчений. 2015. № 5 (20). С. 84−91.

45. Міокова Г. І. Управління залученням запозичень суб’єктами господарювання. Економічні науки. 2013. Вип. 16(1). С. 291−296. 
46. Біла Г. Фінансове планування і фінансова стабільність підприємств. Фінанси України. 2016. № 10. С. 112−114.

47. Герасименко О. А., Назарова О. В. Стратегия финансирования инфраструктурных проектов региона. Кубанский государственный аграрный университет имени И.Т. Трубилина. Краснодар, 2018.

48. Кыштымова Е. А., Лытнева Н. А., Борисова И. А. Развитие методики анализа состава и структуры собственного капитала в управлении коммерческим предприятием.Научные записки ОрелГИЭТ. 2016. № 1. С. 125–133.

49. Лилицак М. В., Абрамова С. Ю. Применение факторного анализа рентабельности собственного капитала в управлении финансами организации. Экономика и сервис: от теории к практике: м-лы науч.-практ. конф. Владимир: ВлГУ им. А.Г. и Н.Г. Столетовых, 2016. С. 163–169.

50. Шитов В. Н. Корпоративные ценные бумаги: учебно-методическое пособие для студентов направления 38.04.08 Финансы и кредит, магистерской программы «Управление финансами в коммерческой организации». Ульяновск: УлГТУ, 2016. 96 с.

51. A test of the life cycle hypothesis. Journal of Accounting and Economics, 1992, vol. 15, no. 2-3, pp. 203–227. doi: http://dx.doi.org/10.1016/0165-4101(92)90018-W

52. Беренда Н. І., Редзюк Т. Ю., Ворона К. В. Управління структурою капіталу підприємства. Науковий вісник Ужгородського національного університету. 2018. Вип. 19. Ч. 1. С. 14–18. 
53. Дорошенко А. П., Дорошенко О. О., Гуркаєва К. М. Теоретико-методичні підходи до обґрунтування методів оптимізації структури капіталу підприємств. Ефективна економіка. 2017. № 4. URL: http://www.economy.nayka.com. ua/?op=1&z=5545.
54. Примостка О. О. Оптимізація структури капіталу ТНК в умовах глобалізації. Науковий вісник Ужгородського національного університету. 2017. Вип.15 (2). С. 105–108. 
55. Щербань О. Д., Невдачина О. І. Теоретичні аспекти визначення сутності та структури капіталу підприємства. Приазовський економічний вісник. 2019. Вип. 3. С. 284–289.
56. Великій Ю. М., Тєшева Л. В., Височін З. В. Управління оптимізацією структури капіталу підприємства. Причорноморські економічні студії. 2018. Вип. 29. С. 68–72. 
57. Столяров В. Ф., Островецький В. І. Основи і фактори формування структури фінансового капіталу підприємств. Економічний вісник Донбасу. 2016. № 2. С. 87–94.
58. Щепіна Т. Г., Люлько У. В. Особливості ефективного формування і використання капіталу підприємства. Проблеми підвищення ефективності інфраструктури. 2015. № 40. С. 91–95. 
59. Дорош Н. І., Сніжко В. В. Облік власного капіталу в контексті національних та міжнародних стандартів. Молодий вчений. 2019. № 2. С. 606–610.
60. Назарова І. Сутність та структуризація власного капіталу для потреб обліку. Вісник Тернопільського національного економічного університету. 2017. Вип. 3. С. 117–126.


































































































































































PAGE  

_1554384199.unknown

_1554385392.unknown

_1653303254.xls
Диаграмма3

		2015

		2016

		2017

		2018

		2019



Роки

%

0.8057508492

2.812942366

0.1398882642

3.8949964804

6.5401877313



Лист1

		Показники		2017		2018		2019		Відхилення 2018/2017				Відхилення

				рік		рік		рік						2019/2018

										абсол.		відн.		абсол.		відн.

		Виручка від реалізації продукції, тис. грн		203123		228742		260779.8		25619		12.61		32037.8		14.01

		Чистий прибуток (збиток підприємства), тис. грн		80		3403		7323.3		3323		4153.75		3920.3		115.20

		Вартість майна підприємства, тис. грн		61937		112800		111147.7		50863		82.12		-1652.3		-1.46

		Власний капітал, тис. грн		13708		59692		61942		45984		335.45		2250		3.77

		Позиковий капітал,         тис. грн		48229		53108		49205.7		4879		10.12		-3902.3		-7.35

		Вартість основних засобів, тис. грн		37141		82826		73228.8		45685		123.00		-9597.2		-11.59

		Вартість оборотних засобів підприємства, тис. грн		21753		28900		36966.7		7147		32.86		8066.7		27.91

		Дебіторська заборгованість, тис. грн		11280		14780		20227		3500		31.03		5447		36.85

		Рентабельність підприємства, %		0.1		3.9		6.5		3.8		2684.36		2.6		67.91

		Фондовіддача, грн./грн		5.83		3.81		3.34		-2.02		-34.62		-0.47		-12.36

		Фондоозброєнність,       тис. грн/особа		69.93		121.42		145.57		51.49		73.63		24.15		19.89

		Рівень зносу основних засобів, %		48.7		62.2		64.9		13.5		27.71		2.7		4.26

		Коефіцієнт фінансової незалежності		0.221		0.529		0.557		0.308		139.10		0.028		5.31

		Коефіцієнт абсолютної ліквідності		0.041		0.036		0.086		-0.005		-11.01		0.049		135.29

		Тривалість одного обороту оборотних засобів, днів		35.5		39.9		45.5		4.4		12.38		5.6		14.06

																		2.3888888889

				10.150059964		9.0317256628		7.9184109725

				35.5		39.9		45.5

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Відхилення 2018/2017				Відхилення 2019/2018

										абсол.		відн.		абсол.		відн.

		1. Власний капітал, тис. грн		13708		59692		61942		45984		335.45		2250		3.77

		‑ питома вага в капіталі підприємства, %		22.13		52.92		55.73		30.79		139.10		2.81		5.31

		2. Позиковий капітал, тис. грн		48229		53108		49205.7		4879		10.12		-3902.3		-7.35

		‑ питома вага в капіталі підприємства, %		77.87		47.08		44.27		-30.79		-39.54		-2.81		-5.97

		2.1. Довгостроковий позиковий капітал, тис. грн		617		154		8688.7		-463		-75.04		8534.7		5542.01

		‑ питома вага у позиковому капіталі, %		1.28		0.29		17.66		-0.99		-77.33		17.37		5989.46

		2.2. Поточний позиковий капітал, тис. грн		47612		52954		40517		5342		11.22		-12437		-23.49

		‑ питома вага у позиковому капіталі, %		98.72		99.71		82.34		0.99		1.00		-17.37		-17.42

		3. Капітал підприємства, тис. грн		61937		112800		111147.7		50863		82.12		-1652.3		-1.46

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Відхилення 2018/2017				Відхилення 2019/2018

										абсол.		відн.		абсол.		відн.

		1. Власний капітал, тис. грн		13708		59692		61942		45984		335.45		2250		3.77

		1.1. Зареєстрований капітал, тис. грн.		4905		4905		4904.6		0		0.00		-0.4		-0.01

		‑ питома вага у власному капіталі, %		35.78		8.22		7.92		-27.56		-77.04		-0.30		-3.64

		1.2. Капітал в дооцінках, тис. грн		0		42581		37459.6		42581		0.00		-5121.4		-12.03

		‑ питома вага у власному капіталі, %		0		71.33		60.48		71.33		0.00		-10.86		-15.22

		1.3. Нерозподілений прибуток, тис. грн		8803		12206		19577.8		3403		38.66		7371.8		60.39

		‑ питома вага у власному капіталі, %		64.22		20.45		31.61		-43.77		-68.16		11.16		54.57

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Відхилення 2018/2017				Відхилення 2019/2018

										абсол.		відн.		абсол.		відн.

		1. Позиковий капітал, тис. грн		48229		53108		49205.7		4879		10.12		-3902.3		-7.35

		1.1. Довгостроковий позиковий капітал, тис. грн		617		154		8688.7		-463		-75.04		8534.7		5542.01

		1.1.1. Довгострокові кредити банків, тис. грн		617		154		8688.7		-463		-75.04		8534.7		5542.01

		1.2. Поточний позиковий капітал, тис. грн		47612		52954		40517		5342		11.22		-12437		-23.49

		1.2.1. Короткострокові кредити банків, тис. грн		15105		14317		6563.5		-788		-5.22		-7753.5		-54.16

		1.2.2. Кредиторська заборгованість за товари, роботи та послуги, тис. грн		25737		26268		22084.3		531		2.06		-4183.7		-15.93

		1.2.3.Поточні зобов’язання за розрахунками з бюджетом, тис. грн		1310		2412		3443.4		1102		84.12		1031.4		42.76

		1.2.4. Поточні зобов’язання за розрахунками зі страховиками, тис. грн		59		261		110		202		342.37		-151		-57.85

		1.2.5. Поточні зобов’язання за розрахункам з працівниками,		1253		1991		3058.8		738		58.90		1067.8		53.63

		1.2.6. Поточні зобов’язання із внутрішніх розрахунків, тис. грн.		133		217		0		84		63.16		-217		-100.00

		1.2.7. Поточні забезпечення, тис. грн		1397		1802		0		405		28.99		-1802		-100.00

		Інші поточні зобов’язання, тис. грн.		2618		5686		5257		3068		117.19		-429		-7.54

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Абсолютне відхилення

										2018/2017		2019/2018

		Питома вага довгострокових кредитів у позиковому капіталі, %		1.28		0.29		17.66		-0.99		17.37

		Питома вага короткострокових кредитів у позиковому капіталі, %		31.32		26.96		13.34		-4.36		-13.62

		Питома вага кредиторської заборгованості за товари, роботи, послуги у позиковому капіталі, %		53.36		49.46		44.88		-3.90		-4.58

		Питома вага поточних зобов’язань за розрахунками з бюджетом у позиковому капіталі, %		2.72		4.54		7.00		1.83		2.46

		Питома вага поточних зобов’язань за розрахунками з бюджетом у позиковому капіталі, %								0.00		0.00

		Питома вага поточних зобов’язань за розрахунками з працівниками у позиковому капіталі, %		2.60		3.75		6.22		1.15		2.47

		Питома вага поточних зобов’язань за розрахунками зі страховиками у позиковому капіталі, %		0.12		0.49		0.22		0.37		-0.27

		Питома вага поточних зобов’язань із внутрішніх розрахунків у позиковому капіталі, %		0.28		0.41		0.00		0.13		-0.41

		Питома вага поточних забезпечень у позиковому капіталі, %		2.90		3.39		0.00		0.50		-3.39

		Питома вага інших поточних зобов’язань у позиковому капіталі, %		5.43		10.71		10.68		5.28		-0.02

				100.00		100.00		100.00

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Абсолютне відхилення

										2018/2017		2019/2018

		1. Найтерміновіші пасиви, тис. грн		31110		36835		33953.5		5725		-2881.5

		‑ питома вага в капіталі підприємства, %		50.23		32.66		30.55		-17.57		-2.11

		2. Короткострокові пасиви, тис. грн		16502		16119		6563.5		-383		-9555.5

		‑ питома вага в капіталі підприємства, %		26.64		14.29		5.91		-12.35		-8.38

		3. Довгострокові пасиви, тис. грн		617		154		8688.7		-463		8534.7

		‑ питома вага в капіталі підприємства, %		1.00		0.14		7.82		-0.86		7.68

		4. Стійкі пасиви, тис. грн.		13708		59692		61942		45984		2250

		‑ питома вага в капіталі підприємства, %		22.13		52.92		55.73		30.79		2.81

				61937		112800		111147.7

				61937		112800		111147.7

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Абсолютне відхилення

										2018/2017		2019/2018

		Обсяг поточного позикового капіталу, що використаний на придбання оборотних активів		21753		28900		36966.7		7147		8066.7

		Обсяг поточного позикового капіталу, що використаний на придбання необоротних активів		25859		24054		3550.3		-1805		-20503.7

		Обсяг довгострокового позикового капіталу, що спрямований на формування необоротних активів		617		154		8688.7		-463		8534.7

		Обсяг власного капіталу, що спрямований в оборотні активи

		Обсяг власного капіталу, що спрямований в необоротні активи		13708		59692		61942		45984		2250

				13708		59692		61942

				45.69		54.58		91.24

				54.31		45.42		8.76

				64.35		28.67		4.79

				1.54		0.18		11.71

				34.11		71.16		83.51

				100.00		100.01		100.01

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік

		Ставка податку на прибуток, %		18		18		18

		Середньорічний обсяг активів, тис. грн		31638.5		51796.5		75678.6

		Середньорічний обсяг власного капіталу, тис. грн.		13668		36700		60817

		Середньорічний обсяг позикового капіталу, тис. грн.		17970.5		15096.5		14861.6

		Сума сплачених відсотків за кредити, тис. грн		2772		2616		2776

		Ставка відсотків за кредит, %		15.43		17.33		18.68

		Прибуток до оподаткування, тис. грн.		188		4773		9400.7

		НРЕІ, тис. грн		2960		7389		12176.7

		Економічна рентабельність активів, %		9.36		14.27		16.09

		Диференціал фінансового важеля, %		-6.07		-3.06		-2.59

		Плече фінансового важеля		1.315		0.411		0.244

		Ефект фінансового важеля, %		-6.544		-1.033		-0.519

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік

		Ставка податку на прибуток, %		18		18		18

		Обсяг власного капіталу, тис. грн		13668		36700		60817

		Обсяг позикового капіталу, тис. грн		17970.5		15096.5		14861.6

		Обсяг капіталу, тис. грн		31638.5		51796.5		75678.6

		Вартість власного капіталу, %		0		0		-0.08

		Вартість позикового капіталу, %		15.43		17.33		18.68

		Частка власного капіталу, %		43.20		70.85		80.36

		Частка позикового капіталу, %		56.80		29.15		19.64

		Середньозважена вартість капіталу, %		7.18		4.14		2.94

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Абсолютне відхилення

										2018/2017		2019/2018

		Коефіцієнт фінансової незалежності		0.221		0.529		0.557		0.308		0.028

		Коефіцієнт фінансової залежності		0.779		0.471		0.443		-0.308		-0.028

		Коефіцієнт фінансового ризику		3.518		0.890		0.794		-2.629		-0.095

		Коефіцієнт фінансової стабільності		0.284		1.124		1.259		0.840		0.135

		Коефіцієнт стійкого фінансування		0.231		0.531		0.635		0.299		0.105

		Коефіцієнт фінансової стійкості		0.288		1.127		1.529		0.839		0.402

		Коефіцієнт структури довгострокових вкладень		0.015		0.002		0.117		-0.014		0.115

		Коефіцієнт маневреності власного капіталу		-1.886		-0.403		-0.057		1.484		0.346

				2015		2016		2017		2018		2019

		капытал		0.8		2.8		0.1		3.9		6.5

		власний		2.9		10.8		0.6		9.3		12.0

		позиковий		1.1		3.8		0.2		6.7		14.3

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Абсолютне відхилення

										2018/2017		2019/2018

		1		2		3		4		5		6

		Коефіцієнт оборотності оборотного капіталу		10.150		9.032		7.918		-1.118		-1.113

		Коефіцієнт оборотності власного капіталу		14.861		6.233		4.288		-8.628		-1.945

		Коефіцієнт оборотності позикового капіталу		4.667		4.514		5.098		-0.153		0.583

		Коефіцієнт оборотності кредиторської заборгованості		6.153		5.312		5.853		-0.841		0.541

		Коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості		34.323		23.151		19.026		-11.172		-4.125

		Показник		1-ий рік		2-ий рік		3-ій рік		4-ий рік

		Планова чиста виручка від реалізації		3279		3980		4230		4980		16469

		Планова собівартість		2078		2560		2780		3420		10838

		Плановий валовий прибуток		1201		1420		1450		1560		5631		57.7959576516		55.46875		52.1582733813		45.6140350877

		Планові витрати на збут		200		150		205		231		786

		Планові адміністративні витрати		140		141		110		105		496

		Плановий прибуток від операційної діяльності		861		1129		1135		1224		4349

		Плановий податок на прибуток		155		203		204		220		782.82

		Плановий чистий прибуток		706		926		931		1004		3566.18

		Показник		1-ий рік		2-ий рік		3-ій рік		4-ий рік

		Рентабельність продукції		57.8		55.5		52.2		45.6

		Валова рентабельність продажу		36.6		35.7		34.3		31.3

		Чиста рентабельність продажу		21.5		23.3		22.0		20.2

		Операційна рентабельність продажу		26.3		28.4		26.8		24.6

		Найменування показника		Код рядка		Звітний		Плановий період		Абсолютне відхилення

						період

		Чистий дохід (виручка) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг)		2000		260779.8

		Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг)		2050		141502

		Валовий: прибуток		2090		119277.8

		збиток		2095

		Інші операційні доходи		2120		2512.6

		Адміністративні витрати		2130

		Витрати на збут		2150

		Інші операційні витрати		2180

		Фінансові результати від операційної діяльності: прибуток		2190

		Збиток		2195

		Дохід від участі в капіталі		2200

		Інші фінансові доходи		2220

		Інші доходи		2240

		Фінансові витрати		2250

		Втрати від участі в капіталі		2255

		Інші витрати		2270

		Фінансові результати до оподаткування: прибуток		2290

		збиток		2295

		Витрати (дохід) з податку на прибуток		2300

		Чистий фінансовий результат: прибуток		2350

		збиток		2355

		Найменування показника		Код рядка		Звітний		Плановий період

						період

		Чистий дохід (виручка) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг)		2000		260779.8		277248.8		16469.0

		Інші операційні доходи		2120		2512.6		2512.6		0.0

		Інші доходи		2240		29.3		29.3		0.0

		Разом доходи (2000+2120+2240)		2280		263321.7		279790.7		16469.0

		Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг)		2050		141502		152340		10838.0

		Інші операційні витрати		2180		109229.2		110511.2		1282.0

		Інші витрати		2270		3189.8		3189.8		0.0

		Разом витрати (2050+2180+2270)		2285		253921		266041		12120.0

		Фінансовий результат до оподаткування (2280-2285)		2290		9400.6999999999		13749.7		4349.0

		Податок на прибуток		2300		2077.4		2860.2		782.8

		Чистий прибуток (2290-2300)				7323.3		10889.5		3566.2
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Баланс тЕРЕМНО

		Актив		Код рядка		2010		2011		2012		2013		2014		2015		2016		2017		2018		2019

		1		2		3		4

		І. Необоротні активи

		Нематеріальні активи		1000												81		79		69		57		49.4

		первісна вартість		1001												87		96		96		90		92.2

		накопичена амортизація		1002												6		17		27		33		42.8

		Незавершені капітальні інвестиції		1005										94		475		121		2974		1007		892.9

		Основні засоби		1010										16768		18498		32511		37141		82826		73228.8

		первісна вартість		1011										50484		54465		71811		72445		219324		208566.1

		знос		1012										33716		35967		39300		35304		136498		135337.3

		Інвестиційна нерухомість		1015										1696		1577		1458

		первісна вартість		1016										2843		2843		2843

		знос		1017										1147		1266		1385

		Довгострокові біологічні активи		1020

		первісна вартість		1021

		накопичена амортизація		1022

		Довгострокові фінансові інвестицій: які обліковуються за методом участі в капіталі інших підприємств		1030

		інші фінансові інвестиції		1035

		Довгострокова дебіторська заборгованість		1040

		Відстрочені податкові активи		1045

		Інші необоротні активи		1090

		Усього за розділом І		1095										18622		20631		34169		40184		83890		74171.1

		ІІ. Оборотні активи

		Запаси:		1100										4426		11419		6889		8439		12109		12775.2

		виробничі запаси		1101										3949		5078		6388		8021		10722

		незавершене виробництво		1102

		готова продукція		1103										26		52		123		146		1256

		товари		1104										451		6289		378		272		131

		Поточні біологічні активи		1110

		Депозити перестрахування		1115

		Векселі одержані		1120

		Дебіторська заборгованість за продукцію, товари, роботи, послуги		1125										10159		5587		3904		7932		11829		15584.3

		Дебіторська заборгованість за розрахунками: за виданими авансами		1130										7879		7565		4934		1711		2010

		з бюджетом		1135										172		31		21		272		8		27.5

		у тому числі з податку на прибуток		1136										42		22				198

		з нарахованих доходів		1140

		із внутрішніх розрахунків		1145												3		3		3		3

		Інша поточна дебіторська заборгованість		1155										224		367		995		1362		930		4615.2

		Поточні фінансовіінвестиції		1160

		Гроші та їх еквіваленти		1165										427		788		1488		1949		1929		3472.8

		готівка		1166										31		51		508		1009		947

		рахунки в банках		1167										396		2		87		114		231

		Витрати майбутніх періодів		1170																				325.3

		Інші оборотні активи		1190										244		69		37		85		82		166.4

		Усього за розділом ІІ		1195										23531		25829		18271		21753		28900		36966.7

		ІІІ. Необоротні активи, утримувані для продажу, та групи вибуття		1200																		10		9.9

		Баланс		1300										42153		46460		52440		61937		112800		111147

		Пасив				2010		2011		2012		2013		2014		2015		2016		2017		2018		2019

		Зареєстрований (пайовий) капітал 		1400										4905		4905		4905		4905		4905		4904.6

		Капітал у дооцінках		1405																		42581		37459.6

		Додатковий капітал 		1410

		Резервний капітал 		1415

		Нерозподілений прибуток (непокритий збиток) 		1420										7210		7332		8723		8803		12206		19577.8				80		3403		7371.8

		Неоплачений капітал 		1425																								80		3403		7323.3

		Вилучений капітал 		1430																								0		0		-48.5

		Усього за розділом I		1495										12115		12237		13628		13708		59692		61942				61942

		II. Довгострокові зобов’язання і забезпечення

		Відстрочені податкові зобов’язання		1500

		Пенсійні зобов'язання		1505

		Довгострокові кредити банків		1510										13439		4950		12965		617		154		8688.7

		Інші довгострокові зобов’язання		1515										1188

		Довгострокові забезпечення		1520

		Цільове фінансування 		1525

		Усього за розділом II		1595										14627		4950		12965		617		154		8688.7

		Короткострокові кредити банків 		1600										524		7943		7254		15105		14317		6563.5

		Векселі видані		1605

		Поточна кредиторська заборгованість за:

		довгостроковими зобов’язаннями		1610

		товари, роботи, послуги 		1615										7328		14221		13909		25737		26268		22084.3

		розрахунками з бюджетом		1620										727		250		1506		1310		2412		3443.4

		у тому числі з податку на прибуток		1621														81				270		595.4

		розрахунками зі страхування		1625										124		330		6		59		261		110

		розрахунками з оплати праці		1630										565		624		828		1253		1991		3058.8

		із внутрішніх розрахунків		1635										5555		4821		994		133		217

		Поточна кредиторська заборгованість із учасниками		1640

		Поточні забезпечення		1660										335		784		995		1397		1802

		Доходи майбутніх періодів		1665

		Інші поточні зобов’язання		1690										253		300		355		2618		5686		5257

		Усього за розділом IІІ		1695										15411		29273		25847		47612		52954		40517

		ІV. Зобов’язання, пов’язані з необоротними активами, утримуваними для продажу, та групами вибуття		1700

		Баланс		1900										42153		46460		52440		61937		112800		111147.7

																												111147.7





Звіт тЕРЕМНО 

		

		Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)

		І. Фінансові результати

		Стаття		Код рядка		2011		2012		2013		2014		2015		2016		2017		2018		2019

		1		2		3		4		5		6		7		8

		Чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) 		2000										154551		182654		203123		228742		260779.8

		Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг) 		2050										99457		118805		121975		138129		141502

		Валовий: прибуток		2090										55094		63849		81148		90613		119277.8		84.294073582

		збиток		2095

		Інші операційні доходи 		2120										6802		3565		6750		3911		2512.6

		Адміністративні витрати 		2130										7579		10691		17305		11903

		Витрати на збут		2150										38208		45792		58115		70835

		Інші операційні витрати 		2180										10042		6319		6051		3862		109229.2		86600

		Фінансовий результат від операційної діяльності: прибуток		2190										6067		4612		6427		7924		12561.2

		збиток		2195

		Дохід від участі в капіталі 		2200

		Інші фінансові доходи 		2220

		Інші доходи		2240																		29.3

		Фінансові витрати 		2250										5389		2864		2772		2616		2776

		Втрати від участі в капіталі 		2255

		Інші витрати 		2270										28		20		3467		535		413.8				3151

		Фінансовий результат до оподаткування: прибуток		2290										650		1757		188		4773		9400.7		12176.7

		збиток		2295

		Витрати (дохід) з податку на прибуток		2300										293		366		108		1370		2077.4

		Прибуток (збиток) від  припиненої діяльності після оподаткування		2305

		Чистий фінансовий результат: прибуток		2350										357		1391		80		3403		7323.3		1034		-1311

		збиток		2355

		ІІ. Сукупний дохід

		Стаття 		Код рядка		2011		2012		2013		2014		2015		2016		2017		2018		2019

		1 		2		3		4		5		6		7		8

		Дооцінка (уцінка) необоротних активів		2400																42581

		Дооцінка (уцінка) фінансових інструментів		2405

		Накопичені курсові різниці		2410

		Частка іншого сукупного доходу асоційованих та спільних підприємств		2415

		Інший сукупний дохід		2445

		Інший сукупний дохід до оподаткування		2450																42581

		Податок на прибуток, пов’язаний з іншим сукупним доходом		2455

		Інший сукупний дохід після оподаткування		2460																42581

		Сукупний дохід (сума рядків 2350, 2355 та 2460)		2465										357		1391		80		45984

		ІІІ. Елементи операційних витрат

		Назва статті 		Код рядка		2011		2012		2013		2014		2015		2016		2017		2018		2019

		1 		2		3		4		5		6		7		8

		Матеріальні затрати		2500										87508		101201		104228		115227

		Витрати на оплату праці		2505										17791		22116		31648		38441

		Відрахування на соціальні заходи		2510										6467		4782		6489		7670

		Амортизація		2515										3088		4257		5196		101200

		Інші операційні витрати		2520										25805		40651		55973		59743

		Разом		2550										140659		173007		203533		322281
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Лист1

		Показники		2017		2018		2019		Відхилення 2018/2017				Відхилення

				рік		рік		рік						2019/2018

										абсол.		відн.		абсол.		відн.

		Виручка від реалізації продукції, тис. грн		203123		228742		260779.8		25619		12.61		32037.8		14.01

		Чистий прибуток (збиток підприємства), тис. грн		80		3403		7323.3		3323		4153.75		3920.3		115.20

		Вартість майна підприємства, тис. грн		61937		112800		111147.7		50863		82.12		-1652.3		-1.46

		Власний капітал, тис. грн		13708		59692		61942		45984		335.45		2250		3.77

		Позиковий капітал,         тис. грн		48229		53108		49205.7		4879		10.12		-3902.3		-7.35

		Вартість основних засобів, тис. грн		37141		82826		73228.8		45685		123.00		-9597.2		-11.59

		Вартість оборотних засобів підприємства, тис. грн		21753		28900		36966.7		7147		32.86		8066.7		27.91

		Дебіторська заборгованість, тис. грн		11280		14780		20227		3500		31.03		5447		36.85

		Рентабельність підприємства, %		0.1		3.9		6.5		3.8		2684.36		2.6		67.91

		Фондовіддача, грн./грн		5.83		3.81		3.34		-2.02		-34.62		-0.47		-12.36

		Фондоозброєнність,       тис. грн/особа		69.93		121.42		145.57		51.49		73.63		24.15		19.89

		Рівень зносу основних засобів, %		48.7		62.2		64.9		13.5		27.71		2.7		4.26

		Коефіцієнт фінансової незалежності		0.221		0.529		0.557		0.308		139.10		0.028		5.31

		Коефіцієнт абсолютної ліквідності		0.041		0.036		0.086		-0.005		-11.01		0.049		135.29

		Тривалість одного обороту оборотних засобів, днів		35.5		39.9		45.5		4.4		12.38		5.6		14.06

																		2.3888888889

				10.150059964		9.0317256628		7.9184109725

				35.5		39.9		45.5

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Відхилення 2018/2017				Відхилення 2019/2018

										абсол.		відн.		абсол.		відн.

		1. Власний капітал, тис. грн		13708		59692		61942		45984		335.45		2250		3.77

		‑ питома вага в капіталі підприємства, %		22.13		52.92		55.73		30.79		139.10		2.81		5.31

		2. Позиковий капітал, тис. грн		48229		53108		49205.7		4879		10.12		-3902.3		-7.35

		‑ питома вага в капіталі підприємства, %		77.87		47.08		44.27		-30.79		-39.54		-2.81		-5.97

		2.1. Довгостроковий позиковий капітал, тис. грн		617		154		8688.7		-463		-75.04		8534.7		5542.01

		‑ питома вага у позиковому капіталі, %		1.28		0.29		17.66		-0.99		-77.33		17.37		5989.46

		2.2. Поточний позиковий капітал, тис. грн		47612		52954		40517		5342		11.22		-12437		-23.49

		‑ питома вага у позиковому капіталі, %		98.72		99.71		82.34		0.99		1.00		-17.37		-17.42

		3. Капітал підприємства, тис. грн		61937		112800		111147.7		50863		82.12		-1652.3		-1.46

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Відхилення 2018/2017				Відхилення 2019/2018

										абсол.		відн.		абсол.		відн.

		1. Власний капітал, тис. грн		13708		59692		61942		45984		335.45		2250		3.77

		1.1. Зареєстрований капітал, тис. грн.		4905		4905		4904.6		0		0.00		-0.4		-0.01

		‑ питома вага у власному капіталі, %		35.78		8.22		7.92		-27.56		-77.04		-0.30		-3.64

		1.2. Капітал в дооцінках, тис. грн		0		42581		37459.6		42581		0.00		-5121.4		-12.03

		‑ питома вага у власному капіталі, %		0		71.33		60.48		71.33		0.00		-10.86		-15.22

		1.3. Нерозподілений прибуток, тис. грн		8803		12206		19577.8		3403		38.66		7371.8		60.39

		‑ питома вага у власному капіталі, %		64.22		20.45		31.61		-43.77		-68.16		11.16		54.57

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Відхилення 2018/2017				Відхилення 2019/2018

										абсол.		відн.		абсол.		відн.

		1. Позиковий капітал, тис. грн		48229		53108		49205.7		4879		10.12		-3902.3		-7.35

		1.1. Довгостроковий позиковий капітал, тис. грн		617		154		8688.7		-463		-75.04		8534.7		5542.01

		1.1.1. Довгострокові кредити банків, тис. грн		617		154		8688.7		-463		-75.04		8534.7		5542.01

		1.2. Поточний позиковий капітал, тис. грн		47612		52954		40517		5342		11.22		-12437		-23.49

		1.2.1. Короткострокові кредити банків, тис. грн		15105		14317		6563.5		-788		-5.22		-7753.5		-54.16

		1.2.2. Кредиторська заборгованість за товари, роботи та послуги, тис. грн		25737		26268		22084.3		531		2.06		-4183.7		-15.93

		1.2.3.Поточні зобов’язання за розрахунками з бюджетом, тис. грн		1310		2412		3443.4		1102		84.12		1031.4		42.76

		1.2.4. Поточні зобов’язання за розрахунками зі страховиками, тис. грн		59		261		110		202		342.37		-151		-57.85

		1.2.5. Поточні зобов’язання за розрахункам з працівниками,		1253		1991		3058.8		738		58.90		1067.8		53.63

		1.2.6. Поточні зобов’язання із внутрішніх розрахунків, тис. грн.		133		217		0		84		63.16		-217		-100.00

		1.2.7. Поточні забезпечення, тис. грн		1397		1802		0		405		28.99		-1802		-100.00

		Інші поточні зобов’язання, тис. грн.		2618		5686		5257		3068		117.19		-429		-7.54

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Абсолютне відхилення

										2018/2017		2019/2018

		Питома вага довгострокових кредитів у позиковому капіталі, %		1.28		0.29		17.66		-0.99		17.37

		Питома вага короткострокових кредитів у позиковому капіталі, %		31.32		26.96		13.34		-4.36		-13.62

		Питома вага кредиторської заборгованості за товари, роботи, послуги у позиковому капіталі, %		53.36		49.46		44.88		-3.90		-4.58

		Питома вага поточних зобов’язань за розрахунками з бюджетом у позиковому капіталі, %		2.72		4.54		7.00		1.83		2.46

		Питома вага поточних зобов’язань за розрахунками з бюджетом у позиковому капіталі, %								0.00		0.00

		Питома вага поточних зобов’язань за розрахунками з працівниками у позиковому капіталі, %		2.60		3.75		6.22		1.15		2.47

		Питома вага поточних зобов’язань за розрахунками зі страховиками у позиковому капіталі, %		0.12		0.49		0.22		0.37		-0.27

		Питома вага поточних зобов’язань із внутрішніх розрахунків у позиковому капіталі, %		0.28		0.41		0.00		0.13		-0.41

		Питома вага поточних забезпечень у позиковому капіталі, %		2.90		3.39		0.00		0.50		-3.39

		Питома вага інших поточних зобов’язань у позиковому капіталі, %		5.43		10.71		10.68		5.28		-0.02

				100.00		100.00		100.00

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Абсолютне відхилення

										2018/2017		2019/2018

		1. Найтерміновіші пасиви, тис. грн		31110		36835		33953.5		5725		-2881.5

		‑ питома вага в капіталі підприємства, %		50.23		32.66		30.55		-17.57		-2.11

		2. Короткострокові пасиви, тис. грн		16502		16119		6563.5		-383		-9555.5

		‑ питома вага в капіталі підприємства, %		26.64		14.29		5.91		-12.35		-8.38

		3. Довгострокові пасиви, тис. грн		617		154		8688.7		-463		8534.7

		‑ питома вага в капіталі підприємства, %		1.00		0.14		7.82		-0.86		7.68

		4. Стійкі пасиви, тис. грн.		13708		59692		61942		45984		2250

		‑ питома вага в капіталі підприємства, %		22.13		52.92		55.73		30.79		2.81

				61937		112800		111147.7

				61937		112800		111147.7

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Абсолютне відхилення

										2018/2017		2019/2018

		Обсяг поточного позикового капіталу, що використаний на придбання оборотних активів		21753		28900		36966.7		7147		8066.7

		Обсяг поточного позикового капіталу, що використаний на придбання необоротних активів		25859		24054		3550.3		-1805		-20503.7

		Обсяг довгострокового позикового капіталу, що спрямований на формування необоротних активів		617		154		8688.7		-463		8534.7

		Обсяг власного капіталу, що спрямований в оборотні активи

		Обсяг власного капіталу, що спрямований в необоротні активи		13708		59692		61942		45984		2250

				13708		59692		61942

				45.69		54.58		91.24

				54.31		45.42		8.76

				64.35		28.67		4.79

				1.54		0.18		11.71

				34.11		71.16		83.51

				100.00		100.01		100.01

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік

		Ставка податку на прибуток, %		18		18		18

		Середньорічний обсяг активів, тис. грн		31638.5		51796.5		75678.6

		Середньорічний обсяг власного капіталу, тис. грн.		13668		36700		60817

		Середньорічний обсяг позикового капіталу, тис. грн.		17970.5		15096.5		14861.6

		Сума сплачених відсотків за кредити, тис. грн		2772		2616		2776

		Ставка відсотків за кредит, %		15.43		17.33		18.68

		Прибуток до оподаткування, тис. грн.		188		4773		9400.7

		НРЕІ, тис. грн		2960		7389		12176.7

		Економічна рентабельність активів, %		9.36		14.27		16.09

		Диференціал фінансового важеля, %		-6.07		-3.06		-2.59

		Плече фінансового важеля		1.315		0.411		0.244

		Ефект фінансового важеля, %		-6.544		-1.033		-0.519

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік

		Ставка податку на прибуток, %		18		18		18

		Обсяг власного капіталу, тис. грн		13668		36700		60817

		Обсяг позикового капіталу, тис. грн		17970.5		15096.5		14861.6

		Обсяг капіталу, тис. грн		31638.5		51796.5		75678.6

		Вартість власного капіталу, %		0		0		-0.08

		Вартість позикового капіталу, %		15.43		17.33		18.68

		Частка власного капіталу, %		43.20		70.85		80.36

		Частка позикового капіталу, %		56.80		29.15		19.64

		Середньозважена вартість капіталу, %		7.18		4.14		2.94

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Абсолютне відхилення

										2018/2017		2019/2018

		Коефіцієнт фінансової незалежності		0.221		0.529		0.557		0.308		0.028

		Коефіцієнт фінансової залежності		0.779		0.471		0.443		-0.308		-0.028

		Коефіцієнт фінансового ризику		3.518		0.890		0.794		-2.629		-0.095

		Коефіцієнт фінансової стабільності		0.284		1.124		1.259		0.840		0.135

		Коефіцієнт стійкого фінансування		0.231		0.531		0.635		0.299		0.105

		Коефіцієнт фінансової стійкості		0.288		1.127		1.529		0.839		0.402

		Коефіцієнт структури довгострокових вкладень		0.015		0.002		0.117		-0.014		0.115

		Коефіцієнт маневреності власного капіталу		-1.886		-0.403		-0.057		1.484		0.346

				2015		2016		2017		2018		2019

		капытал		0.8		2.8		0.1		3.9		6.5

		власний		2.9		10.8		0.6		9.3		12.0

		позиковий		1.1		3.8		0.2		6.7		14.3

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Абсолютне відхилення

										2018/2017		2019/2018

		1		2		3		4		5		6

		Коефіцієнт оборотності оборотного капіталу		10.150		9.032		7.918		-1.118		-1.113

		Коефіцієнт оборотності власного капіталу		14.861		6.233		4.288		-8.628		-1.945

		Коефіцієнт оборотності позикового капіталу		4.667		4.514		5.098		-0.153		0.583

		Коефіцієнт оборотності кредиторської заборгованості		6.153		5.312		5.853		-0.841		0.541

		Коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості		34.323		23.151		19.026		-11.172		-4.125

		Показник		1-ий рік		2-ий рік		3-ій рік		4-ий рік

		Планова чиста виручка від реалізації		3279		3980		4230		4980		16469

		Планова собівартість		2078		2560		2780		3420		10838

		Плановий валовий прибуток		1201		1420		1450		1560		5631		57.7959576516		55.46875		52.1582733813		45.6140350877

		Планові витрати на збут		200		150		205		231		786

		Планові адміністративні витрати		140		141		110		105		496

		Плановий прибуток від операційної діяльності		861		1129		1135		1224		4349

		Плановий податок на прибуток		155		203		204		220		782.82

		Плановий чистий прибуток		706		926		931		1004		3566.18

		Показник		1-ий рік		2-ий рік		3-ій рік		4-ий рік

		Рентабельність продукції		57.8		55.5		52.2		45.6

		Валова рентабельність продажу		36.6		35.7		34.3		31.3

		Чиста рентабельність продажу		21.5		23.3		22.0		20.2

		Операційна рентабельність продажу		26.3		28.4		26.8		24.6

		Найменування показника		Код рядка		Звітний		Плановий період		Абсолютне відхилення

						період

		Чистий дохід (виручка) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг)		2000		260779.8

		Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг)		2050		141502

		Валовий: прибуток		2090		119277.8

		збиток		2095

		Інші операційні доходи		2120		2512.6

		Адміністративні витрати		2130

		Витрати на збут		2150

		Інші операційні витрати		2180

		Фінансові результати від операційної діяльності: прибуток		2190

		Збиток		2195

		Дохід від участі в капіталі		2200

		Інші фінансові доходи		2220

		Інші доходи		2240

		Фінансові витрати		2250

		Втрати від участі в капіталі		2255

		Інші витрати		2270

		Фінансові результати до оподаткування: прибуток		2290

		збиток		2295

		Витрати (дохід) з податку на прибуток		2300

		Чистий фінансовий результат: прибуток		2350

		збиток		2355

		Найменування показника		Код рядка		Звітний		Плановий період

						період

		Чистий дохід (виручка) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг)		2000		260779.8		277248.8		16469.0

		Інші операційні доходи		2120		2512.6		2512.6		0.0

		Інші доходи		2240		29.3		29.3		0.0

		Разом доходи (2000+2120+2240)		2280		263321.7		279790.7		16469.0

		Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг)		2050		141502		152340		10838.0

		Інші операційні витрати		2180		109229.2		110511.2		1282.0

		Інші витрати		2270		3189.8		3189.8		0.0

		Разом витрати (2050+2180+2270)		2285		253921		266041		12120.0

		Фінансовий результат до оподаткування (2280-2285)		2290		9400.6999999999		13749.7		4349.0

		Податок на прибуток		2300		2077.4		2860.2		782.8

		Чистий прибуток (2290-2300)				7323.3		10889.5		3566.2
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Баланс тЕРЕМНО

		Актив		Код рядка		2010		2011		2012		2013		2014		2015		2016		2017		2018		2019

		1		2		3		4

		І. Необоротні активи

		Нематеріальні активи		1000												81		79		69		57		49.4

		первісна вартість		1001												87		96		96		90		92.2

		накопичена амортизація		1002												6		17		27		33		42.8

		Незавершені капітальні інвестиції		1005										94		475		121		2974		1007		892.9

		Основні засоби		1010										16768		18498		32511		37141		82826		73228.8

		первісна вартість		1011										50484		54465		71811		72445		219324		208566.1

		знос		1012										33716		35967		39300		35304		136498		135337.3

		Інвестиційна нерухомість		1015										1696		1577		1458

		первісна вартість		1016										2843		2843		2843

		знос		1017										1147		1266		1385

		Довгострокові біологічні активи		1020

		первісна вартість		1021

		накопичена амортизація		1022

		Довгострокові фінансові інвестицій: які обліковуються за методом участі в капіталі інших підприємств		1030

		інші фінансові інвестиції		1035

		Довгострокова дебіторська заборгованість		1040

		Відстрочені податкові активи		1045

		Інші необоротні активи		1090

		Усього за розділом І		1095										18622		20631		34169		40184		83890		74171.1

		ІІ. Оборотні активи

		Запаси:		1100										4426		11419		6889		8439		12109		12775.2

		виробничі запаси		1101										3949		5078		6388		8021		10722

		незавершене виробництво		1102

		готова продукція		1103										26		52		123		146		1256

		товари		1104										451		6289		378		272		131

		Поточні біологічні активи		1110

		Депозити перестрахування		1115

		Векселі одержані		1120

		Дебіторська заборгованість за продукцію, товари, роботи, послуги		1125										10159		5587		3904		7932		11829		15584.3

		Дебіторська заборгованість за розрахунками: за виданими авансами		1130										7879		7565		4934		1711		2010

		з бюджетом		1135										172		31		21		272		8		27.5

		у тому числі з податку на прибуток		1136										42		22				198

		з нарахованих доходів		1140

		із внутрішніх розрахунків		1145												3		3		3		3

		Інша поточна дебіторська заборгованість		1155										224		367		995		1362		930		4615.2

		Поточні фінансовіінвестиції		1160

		Гроші та їх еквіваленти		1165										427		788		1488		1949		1929		3472.8

		готівка		1166										31		51		508		1009		947

		рахунки в банках		1167										396		2		87		114		231

		Витрати майбутніх періодів		1170																				325.3

		Інші оборотні активи		1190										244		69		37		85		82		166.4

		Усього за розділом ІІ		1195										23531		25829		18271		21753		28900		36966.7

		ІІІ. Необоротні активи, утримувані для продажу, та групи вибуття		1200																		10		9.9

		Баланс		1300										42153		46460		52440		61937		112800		111147

		Пасив				2010		2011		2012		2013		2014		2015		2016		2017		2018		2019

		I. Власний капітал 

		Зареєстрований (пайовий) капітал 		1400										4905		4905		4905		4905		4905		4904.6

		Капітал у дооцінках		1405																		42581		37459.6

		Додатковий капітал 		1410

		Резервний капітал 		1415

		Нерозподілений прибуток (непокритий збиток) 		1420										7210		7332		8723		8803		12206		19577.8				80		3403		7371.8

		Неоплачений капітал 		1425																								80		3403		7323.3

		Вилучений капітал 		1430																								0		0		-48.5

		Усього за розділом I		1495										12115		12237		13628		13708		59692		61942				61942

		II. Довгострокові зобов’язання і забезпечення

		Відстрочені податкові зобов’язання		1500

		Пенсійні зобов'язання		1505

		Довгострокові кредити банків		1510										13439		4950		12965		617		154		8688.7

		Інші довгострокові зобов’язання		1515										1188

		Довгострокові забезпечення		1520

		Цільове фінансування 		1525

		Усього за розділом II		1595										14627		4950		12965		617		154		8688.7

		IІІ. Поточні зобов’язання і забезпечення

		Короткострокові кредити банків 		1600										524		7943		7254		15105		14317		6563.5

		Векселі видані		1605

		Поточна кредиторська заборгованість за:

		довгостроковими зобов’язаннями		1610

		товари, роботи, послуги 		1615										7328		14221		13909		25737		26268		22084.3

		розрахунками з бюджетом		1620										727		250		1506		1310		2412		3443.4

		у тому числі з податку на прибуток		1621														81				270		595.4

		розрахунками зі страхування		1625										124		330		6		59		261		110

		розрахунками з оплати праці		1630										565		624		828		1253		1991		3058.8

		із внутрішніх розрахунків		1635										5555		4821		994		133		217

		Поточна кредиторська заборгованість із учасниками		1640

		Поточні забезпечення		1660										335		784		995		1397		1802

		Доходи майбутніх періодів		1665

		Інші поточні зобов’язання		1690										253		300		355		2618		5686		5257

		Усього за розділом IІІ		1695										15411		29273		25847		47612		52954		40517

		ІV. Зобов’язання, пов’язані з необоротними активами, утримуваними для продажу, та групами вибуття		1700

		Баланс		1900										42153		46460		52440		61937		112800		111147.7

																												111147.7





Звіт тЕРЕМНО 

		

		Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)

		І. Фінансові результати

		Стаття		Код рядка		2011		2012		2013		2014		2015		2016		2017		2018		2019

		1		2		3		4		5		6		7		8

		Чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) 		2000										154551		182654		203123		228742		260779.8

		Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг) 		2050										99457		118805		121975		138129		141502

		Валовий: прибуток		2090										55094		63849		81148		90613		119277.8		84.294073582

		збиток		2095

		Інші операційні доходи 		2120										6802		3565		6750		3911		2512.6

		Адміністративні витрати 		2130										7579		10691		17305		11903

		Витрати на збут		2150										38208		45792		58115		70835

		Інші операційні витрати 		2180										10042		6319		6051		3862		109229.2		86600

		Фінансовий результат від операційної діяльності: прибуток		2190										6067		4612		6427		7924		12561.2

		збиток		2195

		Дохід від участі в капіталі 		2200

		Інші фінансові доходи 		2220

		Інші доходи		2240																		29.3

		Фінансові витрати 		2250										5389		2864		2772		2616		2776

		Втрати від участі в капіталі 		2255

		Інші витрати 		2270										28		20		3467		535		413.8				3151

		Фінансовий результат до оподаткування: прибуток		2290										650		1757		188		4773		9400.7		12176.7

		збиток		2295

		Витрати (дохід) з податку на прибуток		2300										293		366		108		1370		2077.4

		Прибуток (збиток) від  припиненої діяльності після оподаткування		2305

		Чистий фінансовий результат: прибуток		2350										357		1391		80		3403		7323.3		1034		-1311

		збиток		2355

		ІІ. Сукупний дохід

		Стаття 		Код рядка		2011		2012		2013		2014		2015		2016		2017		2018		2019

		1 		2		3		4		5		6		7		8

		Дооцінка (уцінка) необоротних активів		2400																42581

		Дооцінка (уцінка) фінансових інструментів		2405

		Накопичені курсові різниці		2410

		Частка іншого сукупного доходу асоційованих та спільних підприємств		2415

		Інший сукупний дохід		2445

		Інший сукупний дохід до оподаткування		2450																42581

		Податок на прибуток, пов’язаний з іншим сукупним доходом		2455

		Інший сукупний дохід після оподаткування		2460																42581

		Сукупний дохід (сума рядків 2350, 2355 та 2460)		2465										357		1391		80		45984

		ІІІ. Елементи операційних витрат

		Назва статті 		Код рядка		2011		2012		2013		2014		2015		2016		2017		2018		2019

		1 		2		3		4		5		6		7		8

		Матеріальні затрати		2500										87508		101201		104228		115227

		Витрати на оплату праці		2505										17791		22116		31648		38441

		Відрахування на соціальні заходи		2510										6467		4782		6489		7670

		Амортизація		2515										3088		4257		5196		101200

		Інші операційні витрати		2520										25805		40651		55973		59743

		Разом		2550										140659		173007		203533		322281
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Лист1

		Показники		2017		2018		2019		Відхилення 2018/2017				Відхилення

				рік		рік		рік						2019/2018

										абсол.		відн.		абсол.		відн.

		Виручка від реалізації продукції, тис. грн		203123		228742		260779.8		25619		12.61		32037.8		14.01

		Чистий прибуток (збиток підприємства), тис. грн		80		3403		7323.3		3323		4153.75		3920.3		115.20

		Вартість майна підприємства, тис. грн		61937		112800		111147.7		50863		82.12		-1652.3		-1.46

		Власний капітал, тис. грн		13708		59692		61942		45984		335.45		2250		3.77

		Позиковий капітал,         тис. грн		48229		53108		49205.7		4879		10.12		-3902.3		-7.35

		Вартість основних засобів, тис. грн		37141		82826		73228.8		45685		123.00		-9597.2		-11.59

		Вартість оборотних засобів підприємства, тис. грн		21753		28900		36966.7		7147		32.86		8066.7		27.91

		Дебіторська заборгованість, тис. грн		11280		14780		20227		3500		31.03		5447		36.85

		Рентабельність підприємства, %		0.1		3.9		6.5		3.8		2684.36		2.6		67.91

		Фондовіддача, грн./грн		5.83		3.81		3.34		-2.02		-34.62		-0.47		-12.36

		Фондоозброєнність,       тис. грн/особа		69.93		121.42		145.57		51.49		73.63		24.15		19.89

		Рівень зносу основних засобів, %		48.7		62.2		64.9		13.5		27.71		2.7		4.26

		Коефіцієнт фінансової незалежності		0.221		0.529		0.557		0.308		139.10		0.028		5.31

		Коефіцієнт абсолютної ліквідності		0.041		0.036		0.086		-0.005		-11.01		0.049		135.29

		Тривалість одного обороту оборотних засобів, днів		35.5		39.9		45.5		4.4		12.38		5.6		14.06

																		2.3888888889

				10.150059964		9.0317256628		7.9184109725

				35.5		39.9		45.5

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Відхилення 2018/2017				Відхилення 2019/2018

										абсол.		відн.		абсол.		відн.

		1. Власний капітал, тис. грн		13708		59692		61942		45984		335.45		2250		3.77

		‑ питома вага в капіталі підприємства, %		22.13		52.92		55.73		30.79		139.10		2.81		5.31

		2. Позиковий капітал, тис. грн		48229		53108		49205.7		4879		10.12		-3902.3		-7.35

		‑ питома вага в капіталі підприємства, %		77.87		47.08		44.27		-30.79		-39.54		-2.81		-5.97

		2.1. Довгостроковий позиковий капітал, тис. грн		617		154		8688.7		-463		-75.04		8534.7		5542.01

		‑ питома вага у позиковому капіталі, %		1.28		0.29		17.66		-0.99		-77.33		17.37		5989.46

		2.2. Поточний позиковий капітал, тис. грн		47612		52954		40517		5342		11.22		-12437		-23.49

		‑ питома вага у позиковому капіталі, %		98.72		99.71		82.34		0.99		1.00		-17.37		-17.42

		3. Капітал підприємства, тис. грн		61937		112800		111147.7		50863		82.12		-1652.3		-1.46

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Відхилення 2018/2017				Відхилення 2019/2018

										абсол.		відн.		абсол.		відн.

		1. Власний капітал, тис. грн		13708		59692		61942		45984		335.45		2250		3.77

		1.1. Зареєстрований капітал, тис. грн.		4905		4905		4904.6		0		0.00		-0.4		-0.01

		‑ питома вага у власному капіталі, %		35.78		8.22		7.92		-27.56		-77.04		-0.30		-3.64

		1.2. Капітал в дооцінках, тис. грн		0		42581		37459.6		42581		0.00		-5121.4		-12.03

		‑ питома вага у власному капіталі, %		0		71.33		60.48		71.33		0.00		-10.86		-15.22

		1.3. Нерозподілений прибуток, тис. грн		8803		12206		19577.8		3403		38.66		7371.8		60.39

		‑ питома вага у власному капіталі, %		64.22		20.45		31.61		-43.77		-68.16		11.16		54.57

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Відхилення 2018/2017				Відхилення 2019/2018

										абсол.		відн.		абсол.		відн.

		1. Позиковий капітал, тис. грн		48229		53108		49205.7		4879		10.12		-3902.3		-7.35

		1.1. Довгостроковий позиковий капітал, тис. грн		617		154		8688.7		-463		-75.04		8534.7		5542.01

		1.1.1. Довгострокові кредити банків, тис. грн		617		154		8688.7		-463		-75.04		8534.7		5542.01

		1.2. Поточний позиковий капітал, тис. грн		47612		52954		40517		5342		11.22		-12437		-23.49

		1.2.1. Короткострокові кредити банків, тис. грн		15105		14317		6563.5		-788		-5.22		-7753.5		-54.16

		1.2.2. Кредиторська заборгованість за товари, роботи та послуги, тис. грн		25737		26268		22084.3		531		2.06		-4183.7		-15.93

		1.2.3.Поточні зобов’язання за розрахунками з бюджетом, тис. грн		1310		2412		3443.4		1102		84.12		1031.4		42.76

		1.2.4. Поточні зобов’язання за розрахунками зі страховиками, тис. грн		59		261		110		202		342.37		-151		-57.85

		1.2.5. Поточні зобов’язання за розрахункам з працівниками,		1253		1991		3058.8		738		58.90		1067.8		53.63

		1.2.6. Поточні зобов’язання із внутрішніх розрахунків, тис. грн.		133		217		0		84		63.16		-217		-100.00

		1.2.7. Поточні забезпечення, тис. грн		1397		1802		0		405		28.99		-1802		-100.00

		Інші поточні зобов’язання, тис. грн.		2618		5686		5257		3068		117.19		-429		-7.54

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Абсолютне відхилення

										2018/2017		2019/2018

		Питома вага довгострокових кредитів у позиковому капіталі, %		1.28		0.29		17.66		-0.99		17.37

		Питома вага короткострокових кредитів у позиковому капіталі, %		31.32		26.96		13.34		-4.36		-13.62

		Питома вага кредиторської заборгованості за товари, роботи, послуги у позиковому капіталі, %		53.36		49.46		44.88		-3.90		-4.58

		Питома вага поточних зобов’язань за розрахунками з бюджетом у позиковому капіталі, %		2.72		4.54		7.00		1.83		2.46

		Питома вага поточних зобов’язань за розрахунками з бюджетом у позиковому капіталі, %								0.00		0.00

		Питома вага поточних зобов’язань за розрахунками з працівниками у позиковому капіталі, %		2.60		3.75		6.22		1.15		2.47

		Питома вага поточних зобов’язань за розрахунками зі страховиками у позиковому капіталі, %		0.12		0.49		0.22		0.37		-0.27

		Питома вага поточних зобов’язань із внутрішніх розрахунків у позиковому капіталі, %		0.28		0.41		0.00		0.13		-0.41

		Питома вага поточних забезпечень у позиковому капіталі, %		2.90		3.39		0.00		0.50		-3.39

		Питома вага інших поточних зобов’язань у позиковому капіталі, %		5.43		10.71		10.68		5.28		-0.02

				100.00		100.00		100.00

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Абсолютне відхилення

										2018/2017		2019/2018

		1. Найтерміновіші пасиви, тис. грн		31110		36835		33953.5		5725		-2881.5

		‑ питома вага в капіталі підприємства, %		50.23		32.66		30.55		-17.57		-2.11

		2. Короткострокові пасиви, тис. грн		16502		16119		6563.5		-383		-9555.5

		‑ питома вага в капіталі підприємства, %		26.64		14.29		5.91		-12.35		-8.38

		3. Довгострокові пасиви, тис. грн		617		154		8688.7		-463		8534.7

		‑ питома вага в капіталі підприємства, %		1.00		0.14		7.82		-0.86		7.68

		4. Стійкі пасиви, тис. грн.		13708		59692		61942		45984		2250

		‑ питома вага в капіталі підприємства, %		22.13		52.92		55.73		30.79		2.81

				61937		112800		111147.7

				61937		112800		111147.7

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Абсолютне відхилення

										2018/2017		2019/2018

		Обсяг поточного позикового капіталу, що використаний на придбання оборотних активів		21753		28900		36966.7		7147		8066.7

		Обсяг поточного позикового капіталу, що використаний на придбання необоротних активів		25859		24054		3550.3		-1805		-20503.7

		Обсяг довгострокового позикового капіталу, що спрямований на формування необоротних активів		617		154		8688.7		-463		8534.7

		Обсяг власного капіталу, що спрямований в оборотні активи

		Обсяг власного капіталу, що спрямований в необоротні активи		13708		59692		61942		45984		2250

				13708		59692		61942

				45.69		54.58		91.24

				54.31		45.42		8.76

				64.35		28.67		4.79

				1.54		0.18		11.71

				34.11		71.16		83.51

				100.00		100.01		100.01

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік

		Ставка податку на прибуток, %		18		18		18

		Середньорічний обсяг активів, тис. грн		31638.5		51796.5		75678.6

		Середньорічний обсяг власного капіталу, тис. грн.		13668		36700		60817

		Середньорічний обсяг позикового капіталу, тис. грн.		17970.5		15096.5		14861.6

		Сума сплачених відсотків за кредити, тис. грн		2772		2616		2776

		Ставка відсотків за кредит, %		15.43		17.33		18.68

		Прибуток до оподаткування, тис. грн.		188		4773		9400.7

		НРЕІ, тис. грн		2960		7389		12176.7

		Економічна рентабельність активів, %		9.36		14.27		16.09

		Диференціал фінансового важеля, %		-6.07		-3.06		-2.59

		Плече фінансового важеля		1.315		0.411		0.244

		Ефект фінансового важеля, %		-6.544		-1.033		-0.519

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік

		Ставка податку на прибуток, %		18		18		18

		Обсяг власного капіталу, тис. грн		13668		36700		60817

		Обсяг позикового капіталу, тис. грн		17970.5		15096.5		14861.6

		Обсяг капіталу, тис. грн		31638.5		51796.5		75678.6

		Вартість власного капіталу, %		0		0		-0.08

		Вартість позикового капіталу, %		15.43		17.33		18.68

		Частка власного капіталу, %		43.20		70.85		80.36

		Частка позикового капіталу, %		56.80		29.15		19.64

		Середньозважена вартість капіталу, %		7.18		4.14		2.94

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Абсолютне відхилення

										2018/2017		2019/2018

		Коефіцієнт фінансової незалежності		0.221		0.529		0.557		0.308		0.028

		Коефіцієнт фінансової залежності		0.779		0.471		0.443		-0.308		-0.028

		Коефіцієнт фінансового ризику		3.518		0.890		0.794		-2.629		-0.095

		Коефіцієнт фінансової стабільності		0.284		1.124		1.259		0.840		0.135

		Коефіцієнт стійкого фінансування		0.231		0.531		0.635		0.299		0.105

		Коефіцієнт фінансової стійкості		0.288		1.127		1.529		0.839		0.402

		Коефіцієнт структури довгострокових вкладень		0.015		0.002		0.117		-0.014		0.115

		Коефіцієнт маневреності власного капіталу		-1.886		-0.403		-0.057		1.484		0.346

				2015		2016		2017		2018		2019

		капытал		0.8		2.8		0.1		3.9		6.5

		власний		2.9		10.8		0.6		9.3		12.0

		позиковий		1.1		3.8		0.2		6.7		14.3

		Показник		2017 рік		2018 рік		2019 рік		Абсолютне відхилення

										2018/2017		2019/2018

		1		2		3		4		5		6

		Коефіцієнт оборотності оборотного капіталу		10.150		9.032		7.918		-1.118		-1.113

		Коефіцієнт оборотності власного капіталу		14.861		6.233		4.288		-8.628		-1.945

		Коефіцієнт оборотності позикового капіталу		4.667		4.514		5.098		-0.153		0.583

		Коефіцієнт оборотності кредиторської заборгованості		6.153		5.312		5.853		-0.841		0.541

		Коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості		34.323		23.151		19.026		-11.172		-4.125

		Показник		1-ий рік		2-ий рік		3-ій рік		4-ий рік

		Планова чиста виручка від реалізації		3279		3980		4230		4980		16469

		Планова собівартість		2078		2560		2780		3420		10838

		Плановий валовий прибуток		1201		1420		1450		1560		5631		57.7959576516		55.46875		52.1582733813		45.6140350877

		Планові витрати на збут		200		150		205		231		786

		Планові адміністративні витрати		140		141		110		105		496

		Плановий прибуток від операційної діяльності		861		1129		1135		1224		4349

		Плановий податок на прибуток		155		203		204		220		782.82

		Плановий чистий прибуток		706		926		931		1004		3566.18

		Показник		1-ий рік		2-ий рік		3-ій рік		4-ий рік

		Рентабельність продукції		57.8		55.5		52.2		45.6

		Валова рентабельність продажу		36.6		35.7		34.3		31.3

		Чиста рентабельність продажу		21.5		23.3		22.0		20.2

		Операційна рентабельність продажу		26.3		28.4		26.8		24.6

		Найменування показника		Код рядка		Звітний		Плановий період		Абсолютне відхилення

						період

		Чистий дохід (виручка) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг)		2000		260779.8

		Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг)		2050		141502

		Валовий: прибуток		2090		119277.8

		збиток		2095

		Інші операційні доходи		2120		2512.6

		Адміністративні витрати		2130

		Витрати на збут		2150

		Інші операційні витрати		2180

		Фінансові результати від операційної діяльності: прибуток		2190

		Збиток		2195

		Дохід від участі в капіталі		2200

		Інші фінансові доходи		2220

		Інші доходи		2240

		Фінансові витрати		2250

		Втрати від участі в капіталі		2255

		Інші витрати		2270

		Фінансові результати до оподаткування: прибуток		2290

		збиток		2295

		Витрати (дохід) з податку на прибуток		2300

		Чистий фінансовий результат: прибуток		2350

		збиток		2355

		Найменування показника		Код рядка		Звітний		Плановий період

						період

		Чистий дохід (виручка) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг)		2000		260779.8		277248.8		16469.0

		Інші операційні доходи		2120		2512.6		2512.6		0.0

		Інші доходи		2240		29.3		29.3		0.0

		Разом доходи (2000+2120+2240)		2280		263321.7		279790.7		16469.0

		Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг)		2050		141502		152340		10838.0

		Інші операційні витрати		2180		109229.2		110511.2		1282.0

		Інші витрати		2270		3189.8		3189.8		0.0

		Разом витрати (2050+2180+2270)		2285		253921		266041		12120.0

		Фінансовий результат до оподаткування (2280-2285)		2290		9400.6999999999		13749.7		4349.0

		Податок на прибуток		2300		2077.4		2860.2		782.8

		Чистий прибуток (2290-2300)				7323.3		10889.5		3566.2
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Баланс тЕРЕМНО

		Актив		Код рядка		2010		2011		2012		2013		2014		2015		2016		2017		2018		2019

		1		2		3		4

		І. Необоротні активи

		Нематеріальні активи		1000												81		79		69		57		49.4

		первісна вартість		1001												87		96		96		90		92.2

		накопичена амортизація		1002												6		17		27		33		42.8

		Незавершені капітальні інвестиції		1005										94		475		121		2974		1007		892.9

		Основні засоби		1010										16768		18498		32511		37141		82826		73228.8

		первісна вартість		1011										50484		54465		71811		72445		219324		208566.1

		знос		1012										33716		35967		39300		35304		136498		135337.3

		Інвестиційна нерухомість		1015										1696		1577		1458

		первісна вартість		1016										2843		2843		2843

		знос		1017										1147		1266		1385

		Довгострокові біологічні активи		1020

		первісна вартість		1021

		накопичена амортизація		1022

		Довгострокові фінансові інвестицій: які обліковуються за методом участі в капіталі інших підприємств		1030

		інші фінансові інвестиції		1035

		Довгострокова дебіторська заборгованість		1040

		Відстрочені податкові активи		1045

		Інші необоротні активи		1090

		Усього за розділом І		1095										18622		20631		34169		40184		83890		74171.1

		ІІ. Оборотні активи

		Запаси:		1100										4426		11419		6889		8439		12109		12775.2

		виробничі запаси		1101										3949		5078		6388		8021		10722

		незавершене виробництво		1102

		готова продукція		1103										26		52		123		146		1256

		товари		1104										451		6289		378		272		131

		Поточні біологічні активи		1110

		Депозити перестрахування		1115

		Векселі одержані		1120

		Дебіторська заборгованість за продукцію, товари, роботи, послуги		1125										10159		5587		3904		7932		11829		15584.3

		Дебіторська заборгованість за розрахунками: за виданими авансами		1130										7879		7565		4934		1711		2010

		з бюджетом		1135										172		31		21		272		8		27.5

		у тому числі з податку на прибуток		1136										42		22				198

		з нарахованих доходів		1140

		із внутрішніх розрахунків		1145												3		3		3		3

		Інша поточна дебіторська заборгованість		1155										224		367		995		1362		930		4615.2

		Поточні фінансовіінвестиції		1160

		Гроші та їх еквіваленти		1165										427		788		1488		1949		1929		3472.8

		готівка		1166										31		51		508		1009		947

		рахунки в банках		1167										396		2		87		114		231

		Витрати майбутніх періодів		1170																				325.3

		Інші оборотні активи		1190										244		69		37		85		82		166.4

		Усього за розділом ІІ		1195										23531		25829		18271		21753		28900		36966.7

		ІІІ. Необоротні активи, утримувані для продажу, та групи вибуття		1200																		10		9.9

		Баланс		1300										42153		46460		52440		61937		112800		111147

		Пасив				2010		2011		2012		2013		2014		2015		2016		2017		2018		2019

		I. Власний капітал 

		Зареєстрований (пайовий) капітал 		1400										4905		4905		4905		4905		4905		4904.6

		Капітал у дооцінках		1405																		42581		37459.6

		Додатковий капітал 		1410

		Резервний капітал 		1415

		Нерозподілений прибуток (непокритий збиток) 		1420										7210		7332		8723		8803		12206		19577.8				80		3403		7371.8

		Неоплачений капітал 		1425																								80		3403		7323.3

		Вилучений капітал 		1430																								0		0		-48.5

		Усього за розділом I		1495										12115		12237		13628		13708		59692		61942				61942

		II. Довгострокові зобов’язання і забезпечення

		Відстрочені податкові зобов’язання		1500

		Пенсійні зобов'язання		1505

		Довгострокові кредити банків		1510										13439		4950		12965		617		154		8688.7

		Інші довгострокові зобов’язання		1515										1188

		Довгострокові забезпечення		1520

		Цільове фінансування 		1525

		Усього за розділом II		1595										14627		4950		12965		617		154		8688.7

		IІІ. Поточні зобов’язання і забезпечення

		Короткострокові кредити банків 		1600										524		7943		7254		15105		14317		6563.5

		Векселі видані		1605

		Поточна кредиторська заборгованість за:

		довгостроковими зобов’язаннями		1610

		товари, роботи, послуги 		1615										7328		14221		13909		25737		26268		22084.3

		розрахунками з бюджетом		1620										727		250		1506		1310		2412		3443.4

		у тому числі з податку на прибуток		1621														81				270		595.4

		розрахунками зі страхування		1625										124		330		6		59		261		110

		розрахунками з оплати праці		1630										565		624		828		1253		1991		3058.8

		із внутрішніх розрахунків		1635										5555		4821		994		133		217

		Поточна кредиторська заборгованість із учасниками		1640

		Поточні забезпечення		1660										335		784		995		1397		1802

		Доходи майбутніх періодів		1665

		Інші поточні зобов’язання		1690										253		300		355		2618		5686		5257

		Усього за розділом IІІ		1695										15411		29273		25847		47612		52954		40517

		ІV. Зобов’язання, пов’язані з необоротними активами, утримуваними для продажу, та групами вибуття		1700

		Баланс		1900										42153		46460		52440		61937		112800		111147.7

																												111147.7





Звіт тЕРЕМНО 

		

		Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)

		І. Фінансові результати

		Стаття		Код рядка		2011		2012		2013		2014		2015		2016		2017		2018		2019

		1		2		3		4		5		6		7		8

		Чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) 		2000										154551		182654		203123		228742		260779.8

		Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг) 		2050										99457		118805		121975		138129		141502

		Валовий: прибуток		2090										55094		63849		81148		90613		119277.8		84.294073582

		збиток		2095

		Інші операційні доходи 		2120										6802		3565		6750		3911		2512.6

		Адміністративні витрати 		2130										7579		10691		17305		11903

		Витрати на збут		2150										38208		45792		58115		70835

		Інші операційні витрати 		2180										10042		6319		6051		3862		109229.2		86600

		Фінансовий результат від операційної діяльності: прибуток		2190										6067		4612		6427		7924		12561.2

		збиток		2195

		Дохід від участі в капіталі 		2200

		Інші фінансові доходи 		2220

		Інші доходи		2240																		29.3

		Фінансові витрати 		2250										5389		2864		2772		2616		2776

		Втрати від участі в капіталі 		2255

		Інші витрати 		2270										28		20		3467		535		413.8				3151

		Фінансовий результат до оподаткування: прибуток		2290										650		1757		188		4773		9400.7		12176.7

		збиток		2295

		Витрати (дохід) з податку на прибуток		2300										293		366		108		1370		2077.4

		Прибуток (збиток) від  припиненої діяльності після оподаткування		2305

		Чистий фінансовий результат: прибуток		2350										357		1391		80		3403		7323.3		1034		-1311

		збиток		2355

		ІІ. Сукупний дохід

		Стаття 		Код рядка		2011		2012		2013		2014		2015		2016		2017		2018		2019

		1 		2		3		4		5		6		7		8

		Дооцінка (уцінка) необоротних активів		2400																42581

		Дооцінка (уцінка) фінансових інструментів		2405

		Накопичені курсові різниці		2410

		Частка іншого сукупного доходу асоційованих та спільних підприємств		2415

		Інший сукупний дохід		2445

		Інший сукупний дохід до оподаткування		2450																42581

		Податок на прибуток, пов’язаний з іншим сукупним доходом		2455

		Інший сукупний дохід після оподаткування		2460																42581

		Сукупний дохід (сума рядків 2350, 2355 та 2460)		2465										357		1391		80		45984

		ІІІ. Елементи операційних витрат

		Назва статті 		Код рядка		2011		2012		2013		2014		2015		2016		2017		2018		2019

		1 		2		3		4		5		6		7		8

		Матеріальні затрати		2500										87508		101201		104228		115227

		Витрати на оплату праці		2505										17791		22116		31648		38441

		Відрахування на соціальні заходи		2510										6467		4782		6489		7670

		Амортизація		2515										3088		4257		5196		101200

		Інші операційні витрати		2520										25805		40651		55973		59743

		Разом		2550										140659		173007		203533		322281
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