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Вступ 

 

Актуальність теми.Розвитокринкових відносинзумовлює необхідність 

удосконалення різноманітнихдоговірнихконструкцій для 

забезпеченнябезпосередньої господарської діяльності. Договір поставки є 

одним із ключовихдоговорів серед договорів нареалізацію майна. Найбільша 

кількість угод із блоку цих договорів припадає саменадоговір поставки. Даний 

вид договорупереважає в обороті ринкового господарства, томущопри 

йогопосередництві здійснюєтьсятоварообмін нанаціональному та міжнародних 

ринках, а також відбуваєтьсяперехід великої масимайновихблаг і матеріальних 

цінностей від одних економічнихсуб’єктів (постачальників) до інших 

(покупцям) [30, 25].  

У процесі багатовіковогорозвиткуправовихсистем 

відбувавсясвоєріднийприродний відбір нормпро поставку, якийорганічно 

відбувається з договорукупівлі-продажу. Випадкові, невдалі положення з часом 

відсівалися, поступаючись місцем більш обгрунтованим і якісним, 

підвищувався рівеньюридичної техніки. Правові норми, спочаткурегулювали 

тількикупівлю-продаж, поступово набулихарактеру загальних, 

вихіднихположеньдля іншихцивільно-правовихугод. Завдяки цьому інститут 

постачаннязробиввеличезнийвплив наформуваннядоговірного права всіх 

правовихсистем: в історичномуаспекті з нього виросла практично вся 

загальначастина зобов’язального права. У своючергу, загальні положення 

договірного права майже цілкомпоширилисвою дію на відносини 

щодопоставки. Особливезначенняцього інституту в сучасному праві 

обумовленовеликою гнучкістю, широтою сфери йогозастосування, аджепосуті 

постачання - найбільш універсальна форма товарно-грошового обміну.  

У зв’язку з вищевикладеним, вивченняданого інститутуактуальне і 

значуще. 

Мета і завдання.Метою моєї роботи є дослідженняправової природи, 

регулювання, укладання і порядку функціонуваннядоговірної конструкції 
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договорупоставки. Основними завданнями є - 

висвітленняпроблематикирозмежуваннядоговорупоставкизацивільним 

тагосподарським правом; загальногопоняття щодосутності договорупоставки, 

його істотних умовтапроблем щовиникають при їх практичному встановленні; 

безпосереднього порядку щодоукладання договорутавиконання сторонами 

покладенихнаних зобов’язань; відповідальності, щовиникає якнаслідок 

невиконання або неналежного виконання взятихзобов’язань; а також огляд 

сутності договорупоставкидля державних потребякугоди, щомає 

особливеправове регулювання. 

Об’єкт і предмет дослідження.Об’єктомдослідження є господарські 

зобов’язання, щоукладанні з угодреалізації майна. Предметом дослідження є 

господарські правовідносини, щовиникають при укладанні договорупоставки. 

Ступіньдослідженнятеми.Великуувагу дослідженню цієї теминадали: 

В. Алямкін, В. Анохін, М. Брагінський, Д. Кузьмін, М. Кузьміна, Т. Кукіна, Р. 

Мосейчук, Л. Панова, М. Стаматіна, Щ. Єфімов, Г. С. Амерханов, Йоффе О. С. 

Теоретичне і практичне значеннятеми. Я вважаю, 

щоданароботабудесприяти якнайкращомурозумінню тазасвоєнню знань про 

договір поставки, умови йогоукладання тадотримання.  
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Розділ 1. 

Особливості правового регулювання договорупоставки 

1.1 Значення і сфера застосуваннядоговорупоставки 

Нормальна роботабудь-якого підприємства неможлива, з одногобоку, без 

чіткого і своєчасного забезпеченняйогосировиною, матеріалами, 

комплектуючимивиробами, устаткуванням та іншими ресурсами, а з другого, 

— без рівномірного і гарантованого збуту виготовленої продукції. Задоволення 

попитугромадяннатовариширокоговжиткузначною мірою залежить від 

забезпеченняцимитоварамиторговельнихорганізацій з боку підприємств-

виготовлювачів, кооперативівабо посередницькихструктур.Якматеріально-

технічне постачання, так і забезпеченняторговельнихорганізацій 

виготовленими товарамиздійснюєтьсянаоснові широкорозгалуженої системи 

господарських зв'язків з поставок. 

Зпереходом доринкової економікипостала 

проблемазбереженнягосподарських зв'язків, щосклалися між виробниками і 

споживачами напоставкусировини, матеріалів, енергоресурсів, комплектуючих 

виробів. Розривцих зв'язків відчутнопозначаєтьсянапоставках товарів для 

споживчогоринку. У зв'язку з цим вживаютьсязаходищодостабілізації 

усталених і налагодженнянових господарських зв'язків, передусім між 

підприємствами, розташованими натериторії України. 

Найдоцільнішою правовоюформоюрегулювання господарських відносин 

з ритмічного постачанняпродукції і товарів є договір поставки. Договір — 

цеосновнийдокумент, щовизначає права таобов'язкисторін з поставокусіх видів 

товарів. Підприємства є вільними у виборі предметадоговору, визначенні змісту 

зобов'язань, будь-яких іншихумовгосподарських взаємовідносин, 

завиняткомвипадків поставкитоварів за міждержавними угодами. 

ЯкщоГосподарським кодексомсфера 

застосуваннядоговорупоставкиобмеженасфероюгосподарювання, то відповідно 

доЦивільногокодексу обмеження меншзначні (договір 
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поставкиможеукладатися у підприємницькій діяльності, а також 

можевикористовуватися в інших цілях, непов'язаних з особистим, сімейним, 

домашнім або іншимподібнимвикористанням, - ч. 1 ст. 712 ЦКУкраїни). 

ВідтакЦивільний кодексне містить заборон застосуваннядоговорупоставки у 

відносинах між виробникомчиторговельноюорганізацією щодоматеріально-

технічного забезпеченнястатутної (основної) діяльності закладів культури, 

охорони здоров'я, благодійних, релігійнихта іншихорганізацій [2, 211]. Тоді 

можна стверджувати, щоГосподарський кодексобмежує сферу 

застосуваннядоговорупоставкивиключно між суб’єктами господарювання і 

сутодля підприємницької діяльності. 
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1.2 Правове регулювання договорупоставки 

Правове регулювання договорів поставкиздійснюєтьсяна підставі 

Господарськогокодексу ст. 265-271, а також Цивільногокодексу в частині 

відносин, щонерегулюються господарським кодексом, окрім цього слід 

ознайомитись з положеннями Законів України “Про відповідальність 

занесвоєчасне виконання грошовихзобов'язань”, “Про порядок здійснення 

розрахунків в іноземній валюті”,  “Про порядок приймання продукції поякості”, 

Міждержавноюугодою"Про загальні умови поставоктоварів між організаціями 

держав-учасницьСпівдружності НезалежнихДержав",Закон України«Про 

державнезамовленнядля задоволення пріоритетних державних потреб. 

У ч.6 ст.265 ГКУ встановлено, щодо відносинпоставки, неврегульованих 

нормами ГКУ, застосовуються відповідні положення ЦКУ про договір купівлі-

продажу. Цястаття є спеціальноюнормою у контексті, щорозглядається, а 

нормою більш загальною можна вважати ч.1 ст.175 ГКУ. Так само у ч.2 ст.712 

ЦКУ передбачена можливість регулювання 

договорупоставкизагальнимиположеннями про купівлю-продаж.Структурно у 

ЦКУ спеціальна стаття 712 про поставкувключеналишеякокремий 

параграфдоглави 54 «Купівля-продаж». ЦКУ, у своючергу, фактичнотакож 

невиключає можливість застосування відповіднихнормГКУ дорегулювання 

договорупоставки. Так, у ч.3 ст.712 ЦКУ встановлено, щозаконом 

можутьбутипередбачені особливості регулювання укладення тавиконання 

договорів поставки, у томучислі договорупоставкитоварудля державних 

потреб. Яктакий закон і можутьрозглядатися відповідні норми ГКУ. Важливе 

значеннямає порівняння ч.1 ст.264 ГКУ і ч.1 ст.698 ЦКУ. Згідно з ч.1 ст.264 

ГКУ — матеріально-технічне постачаннятазбутпродукції виробничо-технічного 

призначення і виробів народного споживанняяквласноговиробництва, так і 

придбаних у іншихсуб’єктів господарювання, здійснюються суб’єктами 

господарюванняшляхомпоставки, а у випадках, передбаченихцим Кодексом, 

також наоснові договорів купівлі-продажу. А у ч.1 ст.698 ЦКУ передбачено — 

задоговором роздрібної купівлі-продажу продавець, якийздійснює 



9 
 

підприємницьку діяльність з продажу товару, зобов’язуєтьсяпередатипокупцеві 

товар, щозвичайнопризначаєтьсядля особистого, домашньогоабо іншого 

використання, непов’язаного з підприємницькою діяльністю (виділеноавтором), 

а покупецьзобов’язуєтьсяприйнятитовар і оплатитийого.На підставі 

вищевикладеного можна дійти висновку, щотепер суб’єкти підприємницької 

діяльності будутьпозбавлені права напридбання офісної техніки, іншихтоварів, 

необхіднихдля здійснення їх підприємницької діяльності (затермінологією ГКУ 

— матеріально-технічне постачаннятазбутпродукції виробничо-технічного 

призначення) у магазинах роздрібної торгівлі через договорикупівлі-продажу. 

Судячи з усього, надалі подібне будеможливе лишечерез договорипоставки. 

Характерно, щоза ч.1 ст.266 ГКУ для класифікації відносин між сторонами 

якдоговорупоставкинемає значення кількість товарів, тобто предметом 

поставкиможебути і одна річ з індивідуальними ознаками.Предметом 

поставкиможебутипродукція і вироби, визначені якродовими, так і 

індивідуальними ознаками. Якщойдеться про індивідуальні ознаки, 

тонапрактиці цеозначає необхідність включення додоговорудодатковихвимог 

допредметапоставки, тобто виникають додаткові істотні умови договору (ч.8 

ст.181 ГКУ). 
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1.3 Порівняльнийаналіз договорупоставки і договору 

купівлі-продажу 

 

У відповідності договір купівлі-продажу 

розрахованийнайчастішенаодноразовевиконання, тоді якпоставка, зазагальним 

правилом, цетривалийдоговір, щовиконуєтьсяперіодично в певні проміжки часу 

– місяць, рік, у зв`язку з чим із договоручасто виникають довгострокові, тривалі 

господарські зв’язки. Цяознака відмінності зберігаєтьсядалеконе в усіх 

випадках, бокупівля-продажтакож можебутиздійсненана більш-

менштривалийчас, а поставка інколи здійснюєтьсяякразоваоперація, 

щопередбачає одноразовевиконання. Але, 

якщодослідитиспіввідношеннязастосування у господарській практиці договорів 

купівлі-продажу тадоговорів поставки, результат виявиться саметаким. 

Предмет договорів, які можна розглянути у двохаспектах - 

намоментукладення договорупоставкипостачальник, якправило, щенемає у 

своємурозпорядженні товарів, а при купівлі-продажу має; 

- предметом договорукупівлі-продажу можутьбутиречі, як індивідуально-

визначені, так і визначені родовимиознаками, а також об’єкти матеріального і 

нематеріального світу (наприклад, корпоративні права), а у поставці 

зазвичайречі визначені родовими (набагаторідше; індивідуальними ознаками) і 

при цьому можутьбути тількиоб’єктами матеріального світу. 

Всі вищенаведені науковцямикритерії розмежуваннядоговорупоставки і 

договорукупівлі-продажу засновані наоснові «типових», але 

необов’язкововластивих даним договорам, особливостей. 

Томувониможутьбутивикористані лишеякдопоміжні. При цьому є два критерії, 

щовиокремлювалися кожним з науковців таутвердилися у 

сучаснихположенняхдоговорупоставки і які  

дають нам можливість здійснюватирозмежуваннядоговорупоставки і 

договорукупівлі-продажу, а саме: правовийстатуспостачальника 

таметапридбання товару. 
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Сторонами (суб’єктами) договорупоставки є постачальник і покупець,  

які займаютьсяпідприємницькою діяльністю. Настороні постачальника, на 

відміну від договорукупівлі-продажу завждивиступає суб’єкт підприємницької 

діяльності (підприємець), якимможутьбути: 1) господарські організації – 

юридичні особи, створені відповідно доЦивільногокодексу України, державні, 

комунальні та інші підприємства, інші юридичні особи, які здійснюють  

господарську діяльність; 2) громадяни України, іноземці таособи без 

громадянства, які здійснюють господарську діяльність, тазареєстровані 

відповідно дозаконуякпідприємці, необмежені законом у правоздатності або 

дієздатності [5,409]. Покупцем в договорі поставкиможутьбутибудь-які особи 

(завиняткомгромадян, які купують товар для побутових потреб), але 

найчастішеце підприємці, оскількитовар придбаваєтьсядля використання у 

господарській діяльності. 

Постачальникпродає вироблені ним товариабо товари, закуплені для 

продажу. Крім того, постачальникомможевиступати особа, щоневолодіє 

правомвласності (або іншимречовим правом) натовари, а має товар, 

закріпленийзанею направі господарського відання або праві 

оперативногоуправління, наприклад, комісіонер (у консигнаційній торгівлі). 

Таким чином, вироблені або закуплені постачальникомтоварине є вичерпним 

предметом договору. 

Держава також можевиступати покупцемзадоговором поставки 

(наприклад, набуваючи товарів вдержавний резерв), 

щонайчастішеоформляєтьсядержавним контрактомнапоставкутоварів для 

державних потреб. Враховуючи, щозазвичайдержава придбаває продукцію для 

її подальшоговикористання, нам невідомі випадки, коли б держава 

буластороноюдоговорукупівлі-продажу, хочатеоретичнотакі випадки 

виключати неможна. 

  У практиці під цілями, непов’язаними з особистим використанням, 

розумієтьсятакож придбання покупцемтоварів для забезпеченняйого діяльності 

якорганізації або громадянина-підприємця (оргтехніки, офіснихмеблів, 
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транспортнихзасобів, матеріалів для ремонтних робіт і т.п.). Цільпокупки 

можевипливати з характеру товару, суті договору, передбачатися в 

самомудоговорі. Товар отримуєтьсядля використання в підприємницькій 

діяльності або в іншихцілях, непов’язаних з особистим, родинним, домашнім і 

іншимпобутовим використанням. Отже, товар задоговором 

поставкипризначений для подальшогопродуктивного вжитку, тобто 

такогойоговикористання, в ході якого товар або безпосередньо зберігає 

своювартість (у результаті перепродажу), або переносить її на інші товари (в 

процесі виробництва)[5, 410]. 

Однак, слід зазначити, щообмеження метипридбання товарузадоговором 

поставкиможематисвоїм наслідкомтакенегативне явище, якобмеження 

правовихмеханізмів захисту покупця. Так укладення договорупоставки, 

нанашудумку, унеможливлює поширення напокупця нормЗаконуУкраїни «Про 

захистправспоживачів», оскількипокупецьзадоговором поставкине є 

споживачем у розумінні зазначеного закону, оскількиметою придбання товару є 

використанняйого у господарській діяльності. 
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Розділ 2. 

Правова характеристикадоговорупоставки 

2.1 Істотні умови договору. 

Діяльність суб’єктів господарювання, щоздійснюєтьсяними у сфері 

товарного обігу, є господарсько-торговельною, спрямованою нареалізацію 

продукції виробничо-технічного призначення і виробів народного 

споживання[16, 56].  

Правовими формами реалізації продукції є господарські 

договорипоставки, купівлі-продажу, постачанняенергетичними та іншими 

ресурсами. Ці договориналежатьдотих договорів, щоспрямовані 

напередачумайна у власність, повне господарське відання, 

оперативнеуправління [18, 651]. 

Договір поставки є двостороннім (правами таобов’язкаминаділені 

якпостачальник, так і покупець), консенсуальним (вважаєтьсяукладеним з 

моменту досягненнязгоди між сторонами щодовсіх істотних умов) і відплатним 

(постачальникпередає товар покупцю за відповідну плату) [20, 514]. 

Сторонами договорупоставкивиступаютьпостачальник і покупець. 

Постачальником, якуже зазначено, можебутияквиробник, так і посередницька 

організація; покупцями — будь-які організації — юридичні особи, які 

придбавають товаридля здійснення якгосподарської, так і іншої діяльності, 

непов’язаної з особистим споживанням. Фізичні особи — підприємці 

можутьпридбаватитоваризадоговором поставкидля підприємницьких цілей. 

Істотнимиумовами договорупоставки є: предмет договору, строки і 

порядок йогопоставкитаоплати. Істотнимивизнаютьсятакож усі ті умови, 

щодоякихзазаявоюхоча б однієї зі сторін повинно бутидосягнуто згоди [2] 

Умови договорів поставкиповинні викладатися сторонами відповідно 

довимог Міжнародних правилщодотлумаченнятермінів «Інкотермс». 

Предметом поставки є визначені родовимиознакамипродукція, вироби з 

найменуванням, зазначеним у стандартах, технічнихумовах, документації 
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дозразків (еталонів), прейскурантах читоварознавчих довідниках. Предметом 

поставкиможутьбутитакож продукція, вироби, визначенні індивідуальними 

ознаками [1]. 

У договорі варто вказати точне найменуванняпродукції (товару), а також 

номерастандартів, технічнихумов, артикулів та іншихнеобхіднихдокументів, у 

відповідності з якими продукція (товар), щонадійшла, можебутиперевірена. 

Докладний описпредметадоговорудозволяє уникнутирозбіжностей, а також 

унеможливитинесумлінне ставлення досвоїх обов’язків будь-якої зі сторін. 

Обумовлюючи предмет договорупоставки, також потрібно 

узгодитиумови щодо кількості, асортименту і якості товару. 

Кількість товару, щопостачається, у договорі 

поставкивизначаєтьсязазгодоюсторін, виходячи з потребпокупця і з 

урахуванням виробничихабо іншихможливостей постачальника. Для 

визначення кількості продукції (товару), щопостачається, 

використовуютьзагальноприйняті параметри ваги, довжини, обсягутощо. 

Невиключена ситуація, колидля визначення кількості товарусторони 

скористаються нестандартнимиодиницями вимірутакими, як мішки, пачки, 

об’єм пляшкитощо. 

У тих випадках, колипродукція (товар) постачаєтьсязавагою, у тексті 

договорунеобхідно обумовити вагубруттоабо нетто, або ту й іншу (нетто - 

цевагабез тари й упаковки, а брутто - з тарою й упаковкою). 

Асортименттовару - цейогопевне співвідношеннязавидами, моделями, 

розмірами, кольорами або іншими ознаками. Якщозадоговором 

поставкипередачі підлягає товар у певному асортименті, 

постачальникзобов’язаниййогопередатипокупцеві в асортименті, погодженому 

сторонами [2]. 

Під якістю товару, щопостачається, розуміється відповідність 

йоговластивостейвимогам договоруабо закону, а також сукупність ознак, 

щовизначаютьйогопридатність для використаннязапризначенням. 
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Визначати якість товаруможна застандартами, технічними 

характеристиками, зразками, каталогамиабо проспектами постачальника, що є 

невід’ємноючастиноюданогодоговору[24, 20]. 

Особливе місце в договорі поставкиприділяєтьсяумовампро порядок і 

строкипоставкитовару. 

У низці випадків постачальникзобов’язанийпередатипокупцеві товар у 

тарі і (або) в упаковці, завиняткомтовару, щозасвоїм характеромневимагає 

відповідної тари і (або) упаковки. Іншийспосіб відвантаження товарів 

можебутивстановлений у договорі. Якщо в договорі вимогидотари й 

упаковкиневизначені, товар повинен матитару і (або) упаковку, які 

зазвичайвикористовуютьсядля такоготовару. У будь-якому разі 

постачальникзобов’язанийзабезпечити цілісність і належну якість товарупри 

звичайних умовахзбереження і транспортування. Обов’язкові вимогидотари і 

(або) упаковки, передбачені у встановленому законом порядку, є 

обов’язковимидля підприємців [20, 516]. 

Строкипоставки - цепогоджені сторонами і визначені в договорі періоди 

(період), протягомякихпостачальникзобов’язанийпередатитовар покупцеві. У 

договорі строкипоставкиможутьвизначатися такимиспособами: 

шляхомзазначення фіксованої датипоставки; визначенням періоду часу, 

протягомякого повинна бутиздійсненапоставка (місяць, квартал, рік); 

задопомогою спеціальнихтермінів: «негайна поставка», «поставка зі складу» 

тощо[9, 122]. 

У разі, якщодоговором обумовленапоставкапродукції частинами, 

зазвичайскладаєтьсяграфік таких поставок, в якому вказуєтьсядата і кількість 

кожної партії товару, щопостачається. 

Строкипоставкипродукції можутьбутипов’язані не тільки з чітко 

встановленими датами, а й з певними діями покупця, наприклад, попередньою 

оплатою, перерахуваннямавансу, одержаннямповідомлення з банку про 

надходження акредитиватощо. Такі умови повинні бути відображені в тексті 

договорупоставки. 
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Якщочерез будь-які причини строк поставки в договорі необумовлений 

взагалі і немає жоднихвказівок про спосіб йоговизначення, товирішення цього 

питання відбуваєтьсяна підставі ч. 2 ст. 530 ЦКУкраїни[11, 44]. 

Іншимважливимелементом змісту договорупоставки, його істотною 

умовою є умова про ціну і порядок розрахунків запоставлені товари. 

Цінавизначаєтьсясторонами намоментукладання договору. Попереднє 

узгодження ціниможна проводити як в усній формі, так і задопомогою засобів 

зв’язку. Таким чином, узгодження ціни відбуваєтьсядоукладання договору і при 

необхідності можебутиоформлене у письмовомувигляді. 

Договірна цінаможезалежати від умовпоставки. Якщодоговором 

передбачаєтьсядоставкапродукції силамипостачальника насклад покупця, то 

цінаможебутизбільшенанавартість доставки, витратнастрахування вантажів, 

завантажувальнихта (або) розвантажувальних робіт тощо. 

Якщопокупецьдоставляє продукцію самостійно, то цінаможебутизбільшена 

тількинавартість витрат, пов’язаних із завантаженням. 

При укладанні договорусторони можутьвибрати будь-яку форму оплати, 

що відповідає чинному законодавству [15, 613]. 

Договір поставкиможебутиукладений строком наодин рік, 

більшеодногороку (довгостроковийдоговір) або на іншийстрок, 

визначенийугодоюсторін. Якщо в договорі строк його дії невизначений, він 

вважаєтьсяукладеним наодин рік (ч. 1 ст. 267 ГКУкраїни). 

У ЦКУкраїнинепередбачено спеціальнихнормщодоформи 

договорупоставки. Томупри йогоукладанні потрібно 

керуватисязагальнимиправилами щодоформи правочинів (ст. 205-210 

ЦКУкраїни). Якправило, договір поставки - це єдиний документ, 

підписанийсторонами. Але також існує можливість укладання 

договорупоставкишляхомобмінудокументами задопомогою поштового, 

телеграфного, телефонного, телетайпного, електронногоабо іншого зв’язку, 

щодозволяє вірогідно встановити, щодокументнадходить від сторони 

задоговором. 
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2.2   Порядок укладення і виконання договору. 

 

Укладення договору 

Поняття тазагальні положення щодопорядку укладання тавиконання 

договорупоставкивизначено в § 3 гл. 54 ЦКУкраїни, § 1 гл. 30 ГКУкраїни. 

Проте вже ч. 2 ст. 264 останньогоакцентує увагу наможливості 

встановленняспеціальними актамиособливостейпоставкиокремих видів 

продукції виробничо-технічного призначення або виробів народного 

споживання, а також особливогопорядку здійснення поставкипродукції для 

державних потреб[22, 67]. 

Практичні аспекти укладення договорів поставки. По-перше, при 

укладенні договорів поставкинеобхідно застосовувати ті самі правила, що й при 

укладенні договорів іншихвидів; по-друге, існуютьдеякі особливості в підході 

доукладення самедоговорів поставки, пов’язані з їх специфікою [19, 31].  

Найпершим крокомпри укладенні договорупоставкимають стати заходи, 

спрямовані нате, щоб переконатися: контрагент є зареєстрованим суб’єктом 

підприємницької діяльності. Для цього достатньо перевіритисвідоцтвопро 

йогодержавнуреєстрацію [23, 21]. Укладаючи договір, також необхідно 

впевнитися, щовсі відомості, викладені у свідоцтві про державнуреєстрацію 

суб’єкта підприємницької діяльності, точно зазначені в договорі і співпадають з 

інформацією, що міститься найогопечатці (йдеться передусім про 

найменуваннята ідентифікаційнийкод). Додатково можна перевіритидовідку з 

ЄДРПОУ. Якщоконтрагентомзадоговором є фізична особа-підприємець, 

тододатково необхідно витребувати в неї копію її паспорту, крім зразку підпису 

і тієї інформації, що міститься у свідоцтві про державнуреєстрацію, оскільки в 

майбутньому можутьзнадобитися додаткові відомості про особу, які містяться в 

паспорті (наприклад, при виконанні рішення судустосовно фізичної особи 

можливе одержання формальної відмови державноговиконавця за відсутності у 

виконавчому документі ряду відомостей, наприклад, датинародження фізичної 

особи-боржника). Про поточнийрахунок контрагента в банківській установі 
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можна дізнатися з наданої ним довідки про відкриття рахунку, що містить 

відомості про номер рахунку, найменуванняустановибанку та її код (МФО). 

Окремуувагу необхідно приділитипитанню мінімізації 

ризикувизнаннядоговорунеукладеним чинедійсним [23, 23].  

Відповідно дост. 638 ЦКУкраїни, договір є укладеним, якщосторони в 

належній формі досягли згоди з усіх істотних умов. Таким чином, для тогощоб 

договір був укладений, необхідно дотриматися двохумов – укласти договір у 

належній формі тапередбачити в ньому всі істотні умови.  

Належноюформоюдоговорів поставки є простаписьмоваформа: згідно з ч. 

5 ст. 265 ГКУкраїни, поставкатоварів без укладення 

договорупоставкиможездійснюватисялише у випадках і в порядку, 

передбаченихзаконом. Відповідно дост. 208 ЦКУкраїни, у письмовій формі 

належитьвчиняти правочини між юридичнимиособами, а також правочини між 

фізичноютаюридичною особою, крім правочинів, передбачених ч. 1 ст. 206 

ЦКУкраїни. У своючергу, згідно з цією нормою, усноможутьвчинятися 

правочини, які повністю виконуються сторонами в момент їх вчинення, 

завиняткомправочинів, що підлягаютьнотаріальному посвідченнюта (або) 

державній реєстрації, а також правочинів, для якихнедодержанняписьмової 

форми має наслідком їх недійсність. Таким чином, в основному, 

якщовиконання зобов’язаннязадоговором незбігається з 

моментомйогоукладення (а в договорах поставки ці моменти якраз 

незбігаються), договір має бутиукладений у письмовій формі, адже «свобода 

вибору у підприємства, установи, організації, щоукладає угоду, між усною 

таписьмовою формами угоди є винятком, а обов’язковаписьмоваформа угоди – 

правилом».  

Враховуючивикладене, вважаю, щодоговорипоставкимають укладатися у 

простій письмовій формі і нерекомендуюукладати їх усно, обмежуючись тільки 

підписанням накладної, яка засвоєю природою є документом, що підтверджує 

прийом-передачутовару і неможе містити всіх умов, які є істотним для 

договорупоставки[28, 289].  
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Кількаслів про печатку. Відповідно дост. 207 ЦКУкраїни, правочин, 

щойоговчиняє юридичнаособа, підписуєтьсяналежнимчином 

уповноваженимиособами таскріплюєтьсяпечаткою. Згідно з ч. 1 ст. 181 

ГКУкраїни, господарський договір зазагальним правиломвикладається у формі 

єдиногодокумента, підписаного сторонами таскріпленого печатками. Яквидно з 

викладеного, норми ЦКУкраїнипред’являють вимогупро наявність печатки 

надоговорі в разі укладення правочину юридичною особою. А ГКУкраїни, у 

своючергу, висуває такувимогущодогосподарських договорів взагалі, 

недиференціюючидоговорина ті, щоукладені юридичнимиособами, і ті, 

щоукладені фізичними особами-підприємцями. Таким чином, договір поставки, 

укладений з фізичноюособою-підприємцем, якийневиготовив печатку, є 

потенційно небезпечним з погляду можливості визнанняйогонеукладеним.  

Отже, нерекомендуєтьсяукладатидоговорипоставки з фізичними особами-

підприємцями, які некористуютьсяпечаткою [26, 53].  

Щодо істотних умов, тозгідно зі ст. 638 ЦКУкраїнита ч. 2 ст. 180 

ГКУкраїни, істотнимиумовами договору є умови про предмет договору, умови, 

щовизначені законом як істотні або є необхідними для договорів даноговиду, а 

також усі ті умови, щодоякихзазаявоюхоча б однієї зі сторін має бутидосягнуто 

згоди. Отже, в обов’язковомупорядку в договорі поставкисторони мають 

визначити умови, передбачені Цивільним і Господарським кодексами України, 

про які йшлосявище[32, 581].  

Відповідно дост. 215 ЦКУкраїни, підставою недійсності правочину є 

недодержання в моментвчиненняправочину стороною (сторонами) п’яти вимог, 

які встановлені ст. 203 ЦКУкраїни: 1) змістправочину неможесуперечитиактам 

цивільногозаконодавства, а також моральним засадам суспільства; 2) особа, яка 

вчиняє правочин, повинна матинеобхіднийобсяг цивільної дієздатності; 3) 

волевиявлення учасникаправочину має бути вільним і 

відповідатийоговнутрішній волі; 4) правочинмає бутиспрямований нареальне 

настанняправовихнаслідків, щообумовлені ним; 5) правочин, 
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щовчиняєтьсябатьками (усиновлювачами), неможесуперечитиправамта 

інтересам їхніх малолітніх, неповнолітніх чинепрацездатних дітей [2].  

Якщохоча б однією із сторін договору є юридичнаособа, тодля тогощоб у 

подальшомуневиникалоспірнихпитань з приводу того, чимогли дії тієї чи іншої 

особи створитицивільні права таобов’язкиконкретної юридичної особи, 

рекомендуюпри укладенні договорів 

поставкиперевіритиповноваженняпредставникаюридичної особи [15, 648]. 

З метою управління ризиками, пов’язаними з укладеннямтанаступним 

виконаннямдоговорупоставки, видаєтьсядоцільною формалізація процесу 

укладення договорів, яку можна розпочати із введенняна підприємстві 

розробленої фахівцями типової форми договорупоставки. 

Сторони повинні вживати всіх необхіднихзаходів щодовиконання 

договорів. Порушення умовдоговорупоставкипризводитьдоневигіднихнаслідків 

для йогоучасників [28, 296]. 

 

Виконання договору 

Виконання договорупоставкиполягає у здійсненні сторонами усіх 

правтавиконанні нимивсіх обов’язків, щопередбачені договором. Відповідно 

догосподарськогозаконодавства строк виконання зобов’язаннязадоговором 

поставкинеповинен співпадати із моментомукладення договору. 

Головнийобов’язок, щовиникає в постачальника - передатипокупцеві або 

зайогодорученням (рознарядкою) іншому підприємцю певну продукцію - він 

здійснює таким чином: або відвантажує продукцію наадресупокупця чи іншої 

особи, або повідомляє їх про готовність продукції доздачі. В 

останньомувипадку покупецьвибирає продукцію наскладі постачальника і 

вивозить її своїмичинайманими засобами і засвій рахунок [17, 31]. 

Законодавствомзазначено, щозобов’язанняповинні виконуватися в натурі, 

належнимчином і в установленийстрок згідно з законом, договором, а за 

відсутності таких вказівок - згідно з вимогами, щозвичайноставляться. При 

виконанні договорів кожна із сторін повинна зважати на інтереси іншої 
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сторони, виконувати їх найекономічнішим чином і всілякосприяти іншій 

стороні у виконанні нею своїх обов’язків. 

Передачапродукції місцевому покупцеві має відмінності від іногородніх 

поставок. Основнимспособомздійснення місцевихпоставок є 

централізованадоставкапродукції насклад покупця автомобільним транспортом. 

Роздрібнимторговельниморганізаціям і позаринковимспоживачамзапрямими 

договорамитоваридовозять підприємства промисловості. Якщо у договірних 

відносинахберутьучастьоптові торговельні і постачально-збутові організації, 

централізованудоставкутоварів одержувачам, якправило, ці організації як із 

своїх складів, так і зі складів промислових підприємств у порядку транзитного 

завезення. 

 У разі централізованих перевезеньнавантаженняпродукції і 

вивантаженняповоротної тарипроводяться силами і засобамипостачальника, а 

вивантаженнятоварів і навантаженняповоротної таринаскладі одержувача - 

силами і засобамиодержувача і зайогорахунок. У договорі 

можебутипередбачено, щопокупець, якийперебуває в одномунаселеномупункті 

з постачальником, вибирає продукцію зі складупостачальника (виготовлювача). 

У разі іногородніх поставокпродукцію здебільшого 

відправляютьзалізничним або воднимтранспортом вантажною швидкістю або 

здаютьустанові зв’язкудля пересилання покупцеві. Одержувачам, 

щоперебувають у важкодоступнихрайонах, кудинемає іншого способу 

доставкитоварів, крім повітряного транспорту, поставказдійснюєтьсяцим видом 

транспорту. Виконуючи зобов’язання, постачальникповинен дотримуватись 

умовдоговорущодо кількості, асортименту, якості, строків та 

іншихумовпоставки[27, 58]. 

Відповідно дочастини першої статті 265 ГКУкраїнипоставлену відповідно 

доумовдоговорупродукцію покупецьзобов’язуєтьсяприйняти й 

оплатитизавстановленими цінами. 

Продукція, щодоставленатранспортноюорганізацією, 

приймаєтьсяодержувачем, відповідно до діючихнатранспорті 
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правилперевезеньвантажів. Остаточна перевірка відповідності одержаної 

продукції умовамдоговору, якправило, проводиться одержувачем найогоскладі 

за Інструкцією про порядок приймання продукції виробничо-технічного 

значення і товарів народного споживанняза кількістю (від 15 червня 1965 року) 

та Інструкцією про порядок приймання продукції виробничо-технічного 

призначення і товарів народного споживаннязаякістю (від 25 квітня 1966 року). 

Товариповинні поставлятисякомплектно відповідно довимог стандартів, 

технічнихумовабо прейскурантів. Договором можебутипередбачено поставку з 

додатковими докомплекту виробами (частинами) або без окремих, 

непотрібнихпокупцеві виробів (частин), щовходять докомплекту. 

Комплектність товарів має відповідативимогам стандартів, технічнихумовабо 

прейскурантів. Комплект — цесукупність певнихдеталей, вузлів, 

самостійнихвиробів або іншихпредметів, передбаченихнормативно-

технічноюдокументацією, згідно з якоювсі вонимають складатиодне ціле. 

Дотриманняпостачальникомумовдоговорущодокомплектності має 

великезначеннядля забезпеченняможливості використаннятоварів 

запрямимпризначенням[28, 290]. 

У разі поставкинекомплектних виробів постачальник (виробник) 

зобов’язанийнавимогупокупця (одержувача) доукомплектувати їх у 

двадцятиденнийстрок після одержання вимогиабо 

замінитикомплектнимивиробами у той жестрок, якщосторонами непогоджено 

іншийстрок. Надалі доукомплектування виробуабо йогозамінипокупець 

(одержувач) має право відмовитися від йогооплати, а якщотовар уже 

оплачений, вимагати в установленому порядку поверненнясплачених сум. У 

разі якщопостачальник (виробник) у встановленийстрок неукомплектує виріб 

або незамінитьйогокомплектним, покупецьмає право відмовитися від 

товару[17, 31].  

Перевірка продукції наскладі одержувачаздійснюється у певні строки, 

незалежно від надходження рахунку та іншихдокументів напродукцію. Так 

вагунетто і кількість товарниходиниць у кожному місці перевіряються 
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одночасно з відкриваннямтари, але не пізніше 10 днів з моменту одержання 

продукції. Для перевірки продукції заякістю при місцевій поставці надається 10 

днів, а при іногородній - не більше 20 днів. Акт про приховані недолікимає 

бутискладений протягом 5 днів після виявлення недоліків, але не 

пізнішечотирьох місяців з дня надходження продукції доскладуодержувача. 

Про порушення, виявлені під час перевірки, складають акт за підписами 

сторін, уповноважених наприймання керівником підприємства-одержувача. 

Результатиперевірки продукції оформляютьактом; його підписуютьусі 

особи, щобрали участь у перевірці, і затверджує керівник підприємства-

одержувача. Акт приймання з необхідними додатками донього є підставою для 

пред’явлення претензій і позовів у зв’язку з порушеннямумовдоговору[29, 105]. 

Реалізація поставленої договором продукції завершується її оплатою. 

Реалізованою вважаєтьсяпродукція, оплаченапокупцем, тобто якщо відповідні 

кошти надійшлинарозрахунковий рахунок підприємства-виготовлювача. 

 Під час виконання договорупоставкиможевиникнути потреба 

внестизміниабо доповненнядоокремих йогоумов. Закон забороняє 

односторонню відмову від виконання зобов’язанняабо 

одностороннюзмінуумовдоговору, завиняткомвипадків, 

передбаченихспеціальнимзаконодавством. Сторони можутьпродовжити дію 

договорунановий строк. Зміна, розірванняабо продовження дії 

договоруоформляютьсядодатковоюугодою, яку підписуютьсторони, 

чишляхомобмінулистами, телеграмами тощо[8, 46]. 

Положеннями про поставкипередбачено випадки, колипокупецьмає право 

в односторонньому порядку відмовитися від виконання договору, попередивши 

контрагента заодин місяць: 

 а) при поставці продукції з відхиленням заякістю від нормативної 

документації; б) при завищенні постачальником цінинапродукцію тощо. 

Покупецьможетакож відмовитися від передбаченої договором продукції 

(повністю або частково) заумови, що він повністю відшкодує постачальникові 

збитки, спричинені такою відмовою. 
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2.3 Відповідальність сторін задоговором поставки. 

 

Відповідальність заневиконання або неналежне виконання 

договорупоставкинастає у формі відшкодування збитків і неустойки (штрафу, 

пені). Зазагальним правилом, неустойка у договорі поставки є заліковою, 

бозбитки відшкодуються лише в частині, непокриті неустойкою. Лише у 

випадкахнепоставкиабо поставкипродукції неналежної якості чинекомплектної 

покупецьстягує з постачальника встановлену неустойку, і, крім того, завдані 

такою поставкою збиткибез зарахування неустойки. Застосуваннясанкцій є 

правом (а необов’язком) сторони задоговором [26, 52]. 

Розглянемонаслідки порушення сторонами найголовніших умовдоговору. 

Простроченняпоставкиабо недопоставка - цеоднотипні 

правопорушеннябо в разі непоставкипрострочено поставкуякоїсьчастини партії 

продукції в обумовлений строк. Уразі простроченняпоставкиабо 

непоставкипостачальниксплачує покупцеві неустойку, розмір якої залежить від 

вартості непоставленої у встановленийстрок продукції. Виходячи з 

принципуреального виконання зобов’язань (ст. 207, 208 ЦКУкраїни), 

постачальникповинен поповнити непоставлену кількість продукції, в 

наступномуперіоді в межах строку дії договору, а щодопродукції, яка 

розподіляється, - з урахуванням строку дії ліміту (фонду). 

Поповненнянепоставкипродукції здійснюється в асортименті тогоперіоду, в 

якому вонамала місце, а товарів - в асортименті наступногострокупоставки, 

якщо іншу номенклатуру (асортимент) небудедодатково погоджено між 

сторонами. Покупецьмає право відмовитись від продукції, поставкуякої  

прострочено, якщо інше непередбачено в договорі. Продукцію, 

відвантаженупостачальникомдоодержання повідомленняпокупця, останній 

повинен прийняти і оплатити[10, 278]. 

Зазначена вищенеустойка занепоставкуабо 

простроченняпоставкистягаєтьсяодноразово. Цеозначає, щообсяг непоставленої 
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продукції невраховуєтьсяпри визначенні розмірунеустойки затакі самі 

порушення в наступних здавальнихперіодах. 

Серйозним порушеннямдоговірної дисциплінипри поставках є 

відхиленнявиготовлювача від вимог щодоякості продукції. Дужечасто в 

продукції виявляються дефекти. Які можна й економічно доцільноусунути в 

місці її одержання. Навимогупокупця їх усуваютьпрацівники виготовлювача 

протягом 20 днів, якщо іншийстрок непередбаченийнормативною 

документацією або договором. У разі усуненнядефектів силами і 

засобамипокупця виготовлювач відшкодовує йомупонесені витрати. 

Якщодефекти усунуто виготовлювачем в обумовлений строк, а також 

якщопокупецьневимагав їх усунення, майнові відповідальності у вигляді 

штрафів постачальникненесе[32, 543]. 

Якщоякість продукції не відповідає стандарту, технічнимумовам, 

іншимнормативним  документам, зразкам або умовамдоговору : покупецьмає 

право відмовитись від прийняття таоплатипродукції, а якщовонавже оплачена, 

вимагати в установленому порядку поверненнясплачених сум і замінипродукції 

надоброякісну. Зацепорушення договорувиготовлювачсплачує покупцеві 

штраф у розмірі 20 % вартості  продукції неналежної якості. Разом з тим, 

покупецьмає право прийнятизазначену продукцію задоговірною ціною або для 

реалізації накомісійнихзасадах [24,21]. 

У разі поставкипродукції, яка відповідає нормативній документації, але 

виявиться нижчого сорту, ніж зазначено в документі, щопосвідчує якість, 

покупецьмає право або прийняти її за ціною, передбаченоюдля продукції 

відповідного сорту (якості) або відмовитись від прийняття продукції. 

Одержавши від покупця повідомленняпро відмову від продукції недоброякісної 

або нижчого сорту, виготовлювачповинен протягом 10 днів, а щодопродукції, 

яка швидкопсується, протягом 24 годин розпорядитися нею. 

Якщовиготовлювач у зазначені строкинерозпорядивсяпродукцією, 

покупецьможереалізувати її на місці або повернути виготовлювачеві. 

Продукція, яка швидкопсується в усіх випадках підлягає реалізації на місці. У 
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разі відмови покупця від недоброякісної продукції або використання її неза 

цільовимпризначеннямвонанезараховується у виконання зобов’язань 

задоговором поставки (п. 41,59 Положення про поставкипродукції; п. 34,52 

Положення про поставкитоварів). 

Також серйозним правопорушенням є поставканекомплектної продукції. 

В цьому разі навимогупокупця виготовлювачповинен 

доукомплектуватипродукцію або замінити її комплектною у 20-деннийстрок 

після одержання такої вимоги, якщо іншийстрок непередбачено угодоюсторін. 

Довиконання цієї вимогипокупецьможенеоплачуватинекомплектнупродукцію, 

а якщовонавже оплачена, вимагатиповерненнясплачених сум. У разі, 

коливиготовлювач в обумовлений строк неукомплектує продукцію або 

незамінить ї накомплектну, покупецьможе відмовитись від продукції і стягнути 

з виготовлювача штраф у розмірі 20 % її вартості, виключаючи і вартість 

частин, якихневистачає (п. 42,59 Положення поставкипродукції; п. 35,52 

Положення поставкитоварів) [14, 152]. 

Положення про поставкипередбачаютьмайнові санкції також 

запорушення постачальником іншихумовдоговору: занезалежне маркування й 

упаковку; запоставкупродукції без застосуваннязасобів пакетування або 

таритощо. 
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Розділ 3. 

Особливості договорупоставкидля державних потреб. 

 

Існуванняпоставокдля державних потребта їх правове регулювання - 

об’єктивнанеобхідність, зумовлена публічними інтересами всьогосуспільства 

(створення державних матеріальнихрезервів, підтримання обороноздатності 

тадержавної безпеки, забезпеченнявиконання цільовихпрограм і 

міждержавнихугод, підтримка функціонуваннягалузей соціальної сфери, 

задоволення потребдержавногоуправління і т . д.).  

Договір поставкидля державних потреб є одним із видів договорів 

поставки, щоефективно функціонує напросторі України в 

господарськомуобороті. Правове регулювання 

відносинщодофункціонуваннядоговорупоставкидля державних 

потребздійснюєтьсяГКУкраїни, Законом України «Про державнезамовленнядля 

задоволення пріоритетних  державних потреб» та підзаконниминормативно-

правовими актами. Відповідно доЗаконуУкраїни «Про державнезамовленнядля 

задоволення пріоритетних державних потреб», формування, розміщення й 

виконання замовлень держави напоставкутоварів, виконання робіт, надання 

послугдля задоволення державних потреб у суб’єктів господарської діяльності 

Україниздійснюються надоговірній (контрактній) основі [18, 655]. 

Особливостями договірних відносин з поставкитоварів для державних 

потреб, дозволяють відрізняти їх від договорів поставки, є:  

 - Особливість договорів, щорегулюють поставкитоварів для державних 

потреб, полягає в особливих, нормативнозакріпленихметою 

використаннятоварів.  

 - Відносини з поставкитоварів для державних 

потребхарактеризуютьсяособливостями свого суб’єктногоскладу і структури 

договірнихзв’язків.  

 - Для державних контрактів і договорів поставкитоварів для державних 

потребвстановлені певні підстави їх укладення.  
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 - Особливості державних контрактів і договорів поставкитоварів для 

державних потребпроявляються в порядку їх укладення.  

 - Договірним відносинам з поставкитоварів для державних 

потребпритаманні особливості, пов’язані з виконаннямзобов’язань, зміною 

таприпиненням договірних відносин.  

 - Державні контракти тадоговорипоставкитоварів для державних потреб 

відрізняютьсяособливостями забезпеченнявиконання зобов’язань з реалізації 

товарів для державних потреб, а також особливостями відповідальності за їх 

порушення [32,591]. 

Насьогодні,  законодавстві України чітко невизначено 

змістданогодоговору, тобто сукупність умов, необхіднихдля 

визнанняйогоукладеним. 

Відповідно дост.153 ЦКУкраїни, договір вважаєтьсяукладеним, коли між 

сторонами у потрібній у належнихвипадкахформі, досягнуто згоди повсіх 

істотних умовах.  

Істотні умови договору – це ті умови, визнані такими, згідно з законом, 

або необхідні для договорів певного виду, а також усі ті умови, 

щодоякихзазаявоюоднієї із сторін повинно бутидосягнуто згоди.  

А проте зауважимо, щозаконодавствомУкраїнипоняття істотні умови 

договорупоставкипродукції для державних потреб чітко невизначене. Разом з 

тим в ч.2 ст.152 ЦКУкраїнизафіксовано, щозмістдоговору, якийукладаєтьсяна 

підставі державногозамовлення, повинен йому відповідати.  

Державнезамовлення, відповідно дост.1 ЗаконуУкраїни «Про 

державнезамовленнядля задоволення пріоритетних державних потреб» – 

цезасіб  державногорегулювання економікишляхомформуваннянаконтрактній  

(договірній)  основі складутаобсягів  товарів,  робіт  і  послуг,  необхіднихдля 

забезпеченняпріоритетних  державних потреб, розміщення державних 

контрактів   на   її   поставку   (закупівлю)  серед  підприємств, організацій  та  

іншихсуб’єктів господарської діяльності Українивсіх  формвласності [3]. 
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Отже, з цього визначеннявипливає, щозмістдоговорупоставкипродукції 

для державних потребповинен містити в собі умови про асортиментта кількість 

продукції, а ці умови є необхідними складовимипредметадоговору. 

Предмет договорупоставкипродукції для державних потреб – цезагальна 

кількість продукції, яка поставлятиметьсяпротягомвизначеного періоду на 

підставі державногозамовлення. Певнийвид продукції, яка 

поставлятиметьсязадоговором, є йогооб’єктом. Відтак, у договорі 

поставкипродукції для державних потребсторони, визначаючипредмет, 

передусім повинні чітко сформулюватийогооб’єкт. 

Об’єктданогодоговорувизначає Закон України «Про здійснення 

державних закупівель», якийрегулює порядок 

проведенняконкурсунавизначеннявиконавця державногозамовлення й порядок 

укладення державногоконтракту, і ст.1 якого вказує, щопредметом договору є 

товари,  роботичипослуги, які закуповуються замовником у межах єдиної  

процедури  закупівлі,  научасть  в  якій  учасникамиподаються пропозиції 

конкурснихторгів (кваліфікаційні,  цінові пропозиції) або пропозиції 

напереговорах (у  разі застосуванняпроцедури закупівлі в одногоучасника),  або 

заявки (у разі застосуванняпроцедури  електронногореверсивногоаукціону) [4]. 

Обов’язковим елементом предметадоговорупоставки є номенклатура 

(асортимент) продукції. Асортимент – цеконкретизація товарів завидами, 

моделями, групами та ін.  

Номенклатура (асортимент) як істотнаумова договору, матимеважливе 

значенняпри йоговиконанні, – аджезазагальним правилом, визначенимст.247 

Цивільногокодексу України, поставкатоварів одногонайменування в більшій 

кількості, ніж передбачено договором, зараховується в 

покриттянедопоставкитоварів іншихнайменувань, щовходять у той самий 

асортимент, і підлягає поновленню, крім випадків, 

колитакапоставказдійсненазапопередньою письмовою згодоюпокупця. 

Поряд з об’єктом у договорі поставкипродукції для державних 

потребобов’язковомає бутизафіксовано і кількість продукції. Кількість 
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продукції, яка поставлятиметьсязаданим договором, 

визначаєтьсязаугодоюсторін, проте в межах державногозамовлення, 

оскількисаме у ньому визначаютьпотреби держави у певній кількості продукції. 

Іншою істотною умовоюдоговору, яка має бутивизначена у договорі і яка 

характеризує предмет поставки, є якість продукції. 

Якість якпоказникпродукції досліджувалась багатьманауковцями, 

зокрема В.В. Луцьвизначив її як «сукупність властивостей і характеристик, які 

відображають рівеньновизни, надійність, довговічність, економічність 

продукції і зумовлюють її здатність задовольняти відповідно досвого 

призначення потреби споживачів» [20, 89]. 

Наступною умовоюдоговору, яка забезпечує якість продукції, 

цетарачиупаковка. Тара – цезасобизберігання таперевезення продукції, 

призначеної для багаторазовоговикористання. У договорі необхідно 

передбачити обов’язокповернути постачальнику багатооборотнутару й 

засобипакування, в якихнадійшовтовар. Упаковка – 

цезасобиодноразовоговикористанняпри зберіганні таперевезенні товару і вона, 

якправило, неповертається[20, 588]. 

Істотною умовою, без якої договір вважатиметься неукладеним, є строк, 

оскількидержавнезамовленняпередбачає поставкупродукції, необхідної для 

забезпеченнядержавних потреб у певнийперіодчасу. 

Укладаючи договір поставкипродукції для державних потреб, сторони 

повинні врахувати, щозагальний строк цього договорумає свої особливості, 

пов’язані з коштами, якими здійснюєтьсяоплатапродукції. Так ст.1 

ЗаконуУкраїни «Про державнезамовленнядля задоволення пріоритетних 

державних потреб» передбачено, щопоставкипродукції для державних 

потребзабезпечуютьсязарахунок коштів Державногобюджету Українита 

іншихджерел фінансування, які залучаються доцього [3]. І оскількиДержавний 

бюджетформуєтьсялишенанаступний поточний рік, тому й обсягикоштів для 

закупівлі зазначеної продукції передбачаються в Законі про Державний 

бюджетУкраїнилишенапоточний рік. 
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Позиція законодавця щодозагальногострокудоговорупоставкипродукції 

для державних потреб відображена й у листі Міністерстваекономікита з питань 

європейської інтеграції України від 29.01.2002 року №19-36/136 

«Щодоукладання договорів назакупівлю, зарахунок державних коштів, 

наперіод, щоперевищує один рік», а саме: «…укладення договорів, виконання 

яких фінансуєтьсязарахунок бюджетних коштів, здійснюється... на підставі 

бюджетних призначень, щовстановлюютьсяЗаконом Українипро Державний 

бюджетчи рішеннямпро місцевийбюджетна відповідний рік. Виходячи з цього, 

укладення договорупро закупівлю, фінансуванняякого планується у 

послідуючихбюджетних роках, відповідно добюджетногозаконодавства є 

неправомірним» [7]. 

Отже, договір напоставкупродукції для державних 

потребможебутиукладений настрок не більшекалендарногороку, 

оскількизарахунок державних коштів, можебутиоплаченалишетапродукція, яка 

поставленапротягомроку. 

В межах цього загальногостроку, сторони вправі самостійно 

встановлювати окремі строкипоставки. Ці строкиназивають щеперіодами 

поставки. Щодоперіодів поставки, тоЦивільний кодексУкраїнипередбачає: 

якщострокипоставкиокремих партій товарів (періоди поставки) у договорі 

невизначено, товаримають поставлятися рівномірними партіями щомісячно, 

оскільки інше невипливає із закону, іншихправовихактів, звичаїв 

діловогообороту або суті зобов’язання. 

Поряд із визначенням періодів поставки в договорі можебутивстановлено 

і графік поставки (декадний, піврічнийтощо). 

Надзвичайно важливоюумовоюдоговорупоставкипродукції для 

державних потреб, як і усіх оплатнихдоговорів є ціна. Ціна – цепевна грошова 

сума, яка сплачуєтьсязамовникомзаодержанупродукцію. Насамперед, – 

цезагальнавартість продукції, що підлягає поставці. Проте, цінаможевключати і 

додаткові витрати постачальника настрахування, перевезення, маркування, 

пакування товарута ін. 
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У договорі поставкипродукції для державних потреб 

цінавизначаєтьсязадомовленістю сторін, відповідно 

довитратнадержавнезамовлення і тендерних пропозицій переможця конкурсу. 

Проте надеякі видитоварів, щомають вирішальнесоціальне значення, а також 

напродукцію підприємств, щозаймаютьмонопольнестановище наринку, в 

Україні встановлено державнерегулювання цін. А тому, під час поставкитакої 

продукції (цукру, лікарськихзасобів, алкогольних напоїв, тютюнових виробів та 

ін.) сторони обов’язковоповинні враховувати встановлені межі цін нанеї [31, 

724]. 

Умови поставкизадоговором поставкипродукції для державних 

потребвизначаютьсязадомовленістю сторін. Ці умови можутьпередбачати 

якобов’язоквиконавця лишепередатипродукцію з власних складів, а 

наступнетранспортування, ризикипов’язані з цим, таусі витрати 

покладаютьсяназамовника, або якобов’язоквиконавця самостійно поставити 

продукцію, або ж обов’язок відвантажитипродукцію певнимвидом транспорту.  

Замовниками подержавних контрактах є: Управління справамиВерховної 

РадиУкраїни, Господарськеуправління Секретаріату Кабінету Міністрів 

України, Верховний Суд України, Вищий господарський суд, 

Генеральнапрокуратура, МВС, Держбуд, Держстандарт, МЗС, Мінкультури, 

Міноборони, Міністерствоохорони здоров’я, Мінпраці, Мінпромполітики, 

Держкомстат, Мінтранс, Міндоходів, Мін’юст та інші органидержавної влади. 

Виконавці державногозамовлення — цесуб’єкти господарської діяльності 

Україниусіх формвласності, щовиготовляють і поставляють продукцію для 

державних потреб відповідно доумовукладеногодержавногоконтракту [18, 656]. 

Державні замовники забезпечуютьсяКабінетом Міністрів України 

фінансовими ресурсами в обсягах, необхіднихдля повної 

оплатидержавногозамовлення, якщо інше непередбачено законом, і 

відповідають зазадоволення державних потреб у відповідній продукції. 

Зобов’язаннядержавних замовників подоговорах задержавним замовленням 

(державним контрактам) забезпечуютьсядержавою в особі Кабінету Міністрів 
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Українитаким видом забезпеченнявиконання зобов’язанняякгарантія. Ст. 199 

ГКпередбачає, щозобов’язаннясуб’єктів господарювання, які 

належатьдодержавногосектора економіки, можутьбутизабезпечені державною 

гарантією. Зазначена стаття містить відсильну норму, томуправове 

регулювання гарантії здійснюється відповідно дозагальних положеньглави 49 

ЦК[22, 69]. 

Договір задержавним замовленням (державний контракт) укладається в 

порядку, передбаченому ст. 181 ГКУкраїни, з урахуванням особливостей, 

передбачених у законодавстві. Державний контрактвикладається у формі 

єдиногодокумента, підписаного сторонами і скріпленого печатками. Укладання 

господарських договорів задержавним замовленням спрощеним способом, 

тобто шляхомобмінулистами, факсограмами, телеграмами, телефонограмами і 

т.п., а також шляхом підтвердження прийняття довиконання замовлень 

недопускається. 

Порушеннямгосподарськогозаконодавства вважаєтьсяухилення від 

укладання договорузадержавним замовленням. Цезгідно зі ст. 218 ГКУкраїни є 

підставою господарсько-правової відповідальності і тягне засобою 

застосуваннягосподарських санкцій. Відповідальність заправопорушення в 

сфері господарюванняпередбачена в розділі V ГКУкраїнита 

іншихзаконодавчихактах [32,590 ] .  

Відповідальність заневиконання державних контрактів 

напоставкипродукції для державних потребпередбачена в Законі України «Про 

державнезамовленнядля задоволення пріоритетних державних потреб». У разі 

невиконання або неналежного виконання державногоконтракту 

напоставкупродукції для державних потреб з винної сторони 

стягуєтьсяпередбачена контрактомнеустойка (штраф, пеня), а також 

відшкодовуються заподіяні збитки[3].  

При необґрунтованому відмовленні виконавця державногозамовлення від 

укладання державногоконтракту напостачанняпродукції для державних потреб 

у випадках, колиобов’язковість йогоукладання встановлена законодавством і 
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при наявності технічнихможливостей йоговиконання, виконавецьсплачує 

державномузамовникові штраф у розмірі вартості державногоконтракту.  

При невиконанні зобов’язань задержавним контрактомвиконавець, крім 

сплатинеустойки, відшкодовує збитки в повному обсязі, щобулизаподіяні 

неналежнимвиконаннямзобов’язань. Сплатанеустойки (штрафу, пені), а також 

відшкодування збитків у випадку неналежного виконання зобов’язань 

задержавним контрактомнезвільняють виконавця від виконання 

державногоконтракту в натурі. Разом з тим, відповідальність передбачена і для 

замовників подержавних контрактах. У випадках відмовлення 

державногозамовника від закупівлі продукції, щовиготовлена задержавним 

контрактом (крім випадків, колидержавний замовник відмовляється цілкомабо 

частково від оплатипродукції, якщовонане відповідає вимогам щодоякості 

продукції, встановленимчиннимзаконодавствомУкраїни і державним 

контрактом), виконавецьдержавногозамовленняреалізує її засвоїм розсудом. 

Спори, щовиникають між державним замовником і 

виконавцемдержавногозамовленняпри укладанні державних контрактів 

напоставкупродукції для державних потреб, внесенні змін у процесі 

їхньоговиконання, а також щодо відшкодування нанесених збитків, 

розглядаються господарськимисудами[29,106]. 

У разі визнання в судовомупорядку державногозамовленнянедійсним 

виконавецьдержавногозамовленнязвільняється від обов’язкуукладання 

державногоконтракту наумовах, визначенихдержавним замовленням, а також 

від відповідальності заухилення від укладання державногоконтракту. 

Відтак, зробимо висновок, що, укладаючи договір поставкипродукції для 

державних потреб, сторони самостійні у визначенні йогоумов. Проте, 

враховуючивимогизаконодавства, і те, щодоговір поставкипродукції для 

державних потребвиступає різновидомдоговорупоставки, він повинен містити 

такі обов’язкові істотні умови: кількість, номенклатуру, якість, строк, ціну. 

Проте ці умови мають відображати специфікупоставкидля задоволення 
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державних потреб і враховувати порядок формування, розміщення та 

фінансуваннядержавногозамовлення.  
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Висновки 

 

З вищенаведеногоможна зробити наступні висновки: 

Договір поставки — цегосподарський договір, заякимоднасторона — 

постачальникзобов’язуєтьсяпередати (поставити) у зумовлені строки (строк) 

другій стороні — покупцеві товар (товари), а 

покупецьзобов’язуєтьсяприйнятивказанийтовар (товари) і сплатити з нього 

певну грошову суму[1]. Договір поставки - цеодин з найважливіших договорів, 

задопомогою якого регулюєтьсяпроцеспереходунаоплатній основі 

доситьвеликої масиматеріальних цінностей від одних суб’єктів 

господарюваннядо інших. Засуб’єктним складом, сфері застосування, 

предметупоставки, економічної, правової тасоціальної значущості договір 

поставкизаймає одне з провідних місць у системі іншихподібного 

родудоговорів. Цей договір в чомусьсхожий з договором купівлі-продажу і з 

іншими договорами, які регулюють перехід права власності, права 

господарського відання або оперативногоуправління.  

Предметом поставки є товари, під якими слід розумітиякпродукцію 

виробничого призначення, так і виробинародного споживання[20, 526]. 

Договір поставкиможеукладатисяякнарозсудсторін 

(регульованийдоговір), так і відповідно додержавногозамовлення 

(планованийдоговір). При цьому змістдоговорупоставки, щоукладаєтьсяна 

підставі державногозамовлення, має відповідатицьому замовленню[1]. 

Під час виконання договорупоставкиможевиникнути потреба 

внестизміниабо доповненнядоокремих йогоумов. Закон забороняє 

односторонню відмову від виконання зобов’язанняабо 

одностороннюзмінуумовдоговору, крім випадків, 

передбаченихспеціальнимзаконодавством. Сторони можутьпродовжити дію 

договорунановий строк. Зміна, розірванняабо продовження дії 

договоруоформляютьсядодатковоюугодою, яку підписуютьсторони, 

чишляхомобмінулистами, телеграмами. 
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Договір поставкиможевиконуватирольосновного документа, щовизначає 

права таобов’язкисторін, якщо в ньому чітко і повно викладено необхідні умови 

поставки. Сторони повинні вживати всіх необхіднихзаходів щодовиконання 

договорів. Порушення умовдоговорупоставкипризводитьдоневигіднихнаслідків 

для йогоучасників [8,45]. 

Відповідальність заневиконання або неналежне виконання 

договорупоставкинастає у формі відшкодування збитків і неустойки (штрафу, 

пені).  У разі поставкипродукції, яка відповідає нормативній документації, але 

виявиться нижчого сорту, ніж зазначено в документі, щопосвідчує якість, 

покупецьмає право або прийняти її за ціною, передбаченоюдля продукції 

відповідного сорту (якості) або відмовитись від прийняття продукції [10, 254]. 

Оскількиостаннім часом судовапрактикасвідчить про значнезбільшення 

кількості випадків, колинедобросовісні боржникипосилаються наокремі 

недолікитих документів, які засвідчуютьфактвиконання договору, 

формуваннядоказової базинабуває особливої актуальності. Документи, які 

фіксуютьрезультативиконання договорів (накладні, актиприймання-передачі, 

звірки тощо), дедалі частішестаютьпредметом судовогорозгляду. Такі 

документи використовуютьсяякдоказивиконання зобов’язань відповідно 

доумовдоговору. Таким чином, довиконання зобов’язанняможна застосувати 

інститут визнанняправочинів недійсними. Крім того, у судовомупорядку 

можутьвизнаватися недійснимипевні документи, пов’язані з 

виконаннямдоговорів [27, 106].  

Договір поставкидля державних потреб є одним із видів договорів 

поставки. Він є об’єктивною необхідністю, зумовленою публічними інтересами 

всьогосуспільства (створення державних матеріальнихрезервів, підтримання 

обороноздатності тадержавної безпеки, задоволення 

потребдержавногоуправління і т. д.).  

Правове регулювання відносинщодофункціонуваннядоговорупоставкидля 

державних потребздійснюєтьсяГКУкраїни, ЗаконамиУкраїни «Про 

державнезамовленнядля задоволення пріоритетних  державних потреб», «Про 
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здійснення державних закупівель» та підзаконниминормативно-правовими 

актами. 
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